MINISTERIO DA ECONOMIA
SECRETARIA ESPECIAL DE COMERCIO EXTERIOR E ASSUNTOS INTERNACIONAIS
SECRETARIA DE COMERCIO EXTERIOR

CIRCULAR N2 40, DE 28 DE JUNHO DE 2019
(Publicada no D.O.U. de 01/07/2019)
(Retificada no D.O.U. de 31/07/2019)

O SECRETARIO DE COMERCIO EXTERIOR, SUBSTITUTO, DA SECRETARIA ESPECIAL DE COMERCIO EXTERIOR E ASSUNTOS
INTERNACIONAIS DO MINISTERIO DA ECONOMIA, nos termos do Acordo sobre a Implementagdo do Artigo VI do Acordo Geral sobre Tarifas
e Comércio - GATT 1994, aprovado pelo Decreto Legislativo n2 30, de 15 de dezembro de 1994, e promulgado pelo Decreto n2 1.355, de 30
de dezembro de 1994, de acordo com o disposto no art. 52 do Decreto n2 8.058, de 26 de julho de 2013, e tendo em vista o que consta do
Processo MDIC/SECEX 52272.002746/2019-70 e do Parecer n2 17, de 27 de junho de 2019, elaborado pela Subsecretaria de Defesa
Comercial e Interesse Publico — SDCOM desta Secretaria, considerando existirem elementos suficientes que indicam que a extingdo dos
direitos antidumping aplicados as importagdes do produto objeto desta Circular levaria, muito provavelmente, a continuagdo ou retomada
do dumping e do dano a industria doméstica dele decorrente, decide:

1. Iniciar revisdo da medida antidumping instituida pela Resolugdo CAMEX n2 46, de 3 de julho de 2014, publicada no D.0.U de 4 de
julho de 2014, aplicada as importagdes brasileiras de vidros para uso em eletrodomésticos da linha fria, classificados no subitem
7007.19.00 da Nomenclatura Comum do Mercosul — NCM, originarios da Republica Popular da China.

1.1. Tornar publicos os fatos que justificaram a decisdo de inicio da revisdo, conforme o anexo a presente circular.

1.2. A data doinicio da revisdo sera a da publicagdo desta circular no Diario Oficial da Unido - D.O.U.

2. A andlise da probabilidade de continuagdo ou retomada do dumping que antecedeu o inicio da revisdo considerou o periodo de
outubro de 2017 a setembro de 2018. J4 a analise da probabilidade de continuagdo ou retomada do dano que antecedeu o inicio da revisdo
considerou o periodo de outubro de 2013 a setembro de 2018.

3. A participagdo das partes interessadas no curso desta revisdo de medida de defesa comercial deverad realizar-se necessariamente

por meio do Sistema DECOM Digital (SDD), de acordo com a Portaria SECEX n2 58, de 29 de julho de 2015. O enderego do SDD é
http://decomdigital.mdic.gov.br.

4. De acordo com o disposto no § 3¢ do art. 45 do Decreto n2 8.058, de 2013, devera ser respeitado o prazo de vinte dias, contado a
partir da data da publicagdo desta circular no D.0.U., para que outras partes que se considerem interessadas e seus respectivos
representantes legais solicitem, por meio do SDD, sua habilitagdo no referido processo.

5. A participagdo das partes interessadas no curso desta revisdo de medida de defesa comercial devera realizar-se por meio de
representante legal habilitado junto a SDCOM, por meio da apresentagdo da documentacdo pertinente no SDD. A intervengdo em
processos de defesa comercial de representantes legais que ndo estejam habilitados somente serd admitida nas hipdteses previstas na
Portaria SECEX n2 58, de 2015. A regularizagdo da habilitagdo dos representantes que realizarem estes atos devera ser feita em até 91 dias
apos o inicio da revisdo, sem possibilidade de prorrogacdo. A auséncia de regularizacdo da representagdo nos prazos e condigdes previstos
fara com que os atos a que fazem referéncia este paragrafo sejam havidos por inexistentes.

6. A representacdo de governos estrangeiros dar-se-a por meio do chefe da representagdo oficial no Brasil ou por meio de
representante por ele designado. A designacdo de representantes deverd ser protocolada, por meio do SDD, junto a SDCOM em
comunicagdo oficial da representagdo correspondente.

7. Na forma do que dispde o art. 50 do Decreto ne 8.058, de 2013, serdo remetidos questionarios aos produtores ou exportadores
conhecidos, aos importadores conhecidos e aos demais produtores domésticos, conforme definidos no § 22 do art. 45, que disporao de
trinta dias para restitui-los, por meio do SDD, contados da data de ciéncia. Presume-se que as partes interessadas terdo ciéncia de
documentos impressos enviados pela SDCOM 5 (cinco) dias apds a data de seu envio ou transmissdo, no caso de partes interessadas
nacionais, e 10 (dez) dias, caso sejam estrangeiras, conforme o art. 19 da Lei n2 12.995, de 18 de junho de 2014.

8. De acordo com o previsto nos arts. 49 e 58 do Decreto n2 8.058, de 2013, as partes interessadas terdo oportunidade de
apresentar, por meio do SDD, os elementos de prova que considerem pertinentes. As audiéncias previstas no art. 55 do referido decreto
deverdo ser solicitadas no prazo de cinco meses, contado da data de inicio da revisdo, e as solicitacGes deverdo estar acompanhadas da
relagdo dos temas especificos a serem nela tratados. Ressalte-se que somente representantes devidamente habilitados poderao ter acesso
ao recinto das audiéncias relativas aos processos de defesa comercial e se manifestar em nome de partes interessadas nessas ocasifes.
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9. Na forma do que dispéem o § 32 do art. 50 e o paragrafo Unico do art. 179 do Decreto n2 8.058, de 2013, caso uma parte
interessada negue acesso as informagGes necessarias, ndo as fornega tempestivamente ou crie obstaculos a revisdo, a SDCOM podera
elaborar suas determinagdes finais com base nos fatos disponiveis, incluidos aqueles disponiveis na peticdo de inicio da revisdo, o que
podera resultar em determinagdo menos favoravel aquela parte do que seria caso a mesma tivesse cooperado.

10. Caso se verifique que uma parte interessada prestou informagdes falsas ou erréneas, tais informagGes ndo serdo consideradas e
poderdo ser utilizados os fatos disponiveis.

11. A luz do disposto no art. 112 do Decreto n° 8.058, de 2013, a revisdo devera ser concluida no prazo de dez meses, contado de
sua data de inicio, podendo esse prazo ser prorrogado por até dois meses, em circunstancias excepcionais.

12. De acordo com o contido no § 22 do art. 112 do Decreto ne 8.058, de 2013, as medidas antidumping de que trata a Resolugdo
CAMEX n2 47, de 2014, permanecerdo em vigor, no curso desta revisao.

13. Conforme previsto no § 22 do art. 5¢ da Portaria SECEX n2 8, de 2019, a avaliagdo de interesse publico sera facultativa, a critério
da SDCOM ou com base em questionario de interesse publico apresentado por partes interessadas.

14. As partes interessadas no processo de avaliagdo de interesse publico dispordo, para a submissdo da resposta ao questionario de
interesse publico, do mesmo prazo inicial concedido para a restituicdo dos questiondrios de importador da revisdo de final de periodo em
curso.

15. O interesse publico existird, nos termos do art. 32 da Portaria SECEX n2 8, de 2019, quando o impacto da imposi¢do da medida
antidumping sobre os agentes econdmicos como um todo se mostrar potencialmente mais danoso, se comparado aos efeitos positivos da
aplicagdo da medida de defesa comercial.

16. Os questionarios de interesse publico estdo disponiveis no enderego eletrénico http://www.mdic.gov.br/index.php/comercio-
exterior/defesa-comercial/306-interesse-publico/3888-questionario-de-interesse-publico e deverdo ser protocolados no dmbito dos
processos n2 19972.101400/2019-91 (confidencial) ou n2 19972.101399/2019-02 (publico) do Sistema Eletrdnico de Informacgdes do
Ministério da Economia - SEI/ME, observados os termos dispostos na Portaria SECEX n2 8, de 2019.

17. Esclarecimentos adicionais podem ser obtidos pelo telefone +55 61 2027-7770 ou pelo endereco eletronico
decom@mdic.gov.br.

HERLON ALVES BRANDAO
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ANEXO

1. DOS ANTECEDENTES

1.1. Da investigacdo original

Em 31 de maio de 2012, a Associagdo Técnica Brasileira das Industrias Automaticas de Vidro — ABIVIDRO, doravante denominada
ABIVIDRO, protocolizou no entdo Ministério do Desenvolvimento, Indistria e Comércio Exterior (MDIC) petigdo solicitando a abertura de
investigacdo de dumping nas exportagGes para o Brasil de vidros de seguranga para uso em eletrodomeésticos de refrigeragcdo - vidros para
linha fria - originarias da Republica Popular da China (China), e de dano a industria doméstica decorrente de tal pratica.

Por meio da Circular SECEX no 4, de 8 de janeiro de 2013, publicada no Didrio Oficial da Unido (D.0.U.) de 9 de janeiro de 2013,
iniciou-se a investigagdo para averiguar a existéncia de dumping nas exportagdes da China para o Brasil de vidros para linha fria,
classificadas no subitem 7007.19.00 da Nomenclatura Comum do Mercosul — NCM e de dano a industria doméstica dele decorrente.

Uma vez comprovada a pratica de dumping e o dano a industria doméstica decorrente de tal pratica, a investigagao foi encerrada,
por meio da Resolugdo CAMEX ne 46, de 3 de julho de 2014, publicada no D.O.U. de 4 de julho de 2014, com a imposi¢do de direito
antidumping definitivo as importagGes brasileiras de vidros para linha fria, originarias da China, conforme tabela a seguir.

Direito Antidumping Definitivo
Investigacdo Original

Direito
. Antidumping
Pais Produtor/Exportador Definitivo
(Us$/m?)
Uiangsu Xiugiang Glasswork Co., Ltd. 2,74
Suzhou Huadong Coating Glass Co., Ltd. 5,45

Arda Zhejiang Electric Co.,Ltd., Changshu Goldenvale Glass Product Co.,Ltd., China National Heavy Duty Truck|
Group Co.,Ltd., Fuzhou Maxofei Electrical Appliances Co., Ltd., Guangdong Midea Microwave And Electrical
Appliances Manufact, Hangzhou Bojue Trade Co Ltd., Hexad Industries Corporation Ltd., Hunan Sunward
Intelligent Machinery Co., Ltd., Lanxiang Building Materials And Indiustrial Equipments (Hk), Lpa Co., Ltd, 2,74
Modernet Ithalat Ihracat Pazarlama Ve Dis Ticaret Limited Si, Northglass (Hongkong) Industrial Co., Ltd.,
Qingdao Globalstar Glass Co.,Ltd., Qingdao Jinyu Glass Products Co., Ltd., Shandong Yaohua Glass Co., Ltd.,
[Timetech Glass Co.,Ltd, Wuxi Dali Hoisting Machinery Co., Ltd., Zhangjiang Zaofa Safety Glass Co., Ltd.

Demais 5,45

China

Cumpre esclarecer que a aliquota especifica do direito antidumping foi aplicada nos montantes acima explicitados por razGes de
interesse publico, considerando a necessidade de se preservar a estabilidade dos pregos, de acordo com a literalidade do art. 2¢ da
Resolugdo CAMEX n2 46, de 2014, representando a aplicagdo de direito em nivel inferior as margens de dumping absolutas apuradas para
as empresas, que foram de US$ 5,93/ m2 e USS 7,23/ m2, a depender da empresa, equivalentes a margens de dumping relativas de 102,5%
e 113,6%, respectivamente. Para fins de referéncia, os direitos de USS$ 2,74/ m2 e USS 5,45/ m2, aplicados por razdes de interesse publico,
equivaleriam a aliquotas ad valorem de 47,4% e 85,6%, respectivamente.

2. DA PRESENTE REVISAO

2.1. Dos procedimentos prévios

Em 22 de novembro de 2018, foi publicada no D.0.U a Circular SECEX n2 55, de 21 de novembro de 2018, dando conhecimento
publico de que o prazo de vigéncia do direito antidumping aplicado as importagdes brasileiras de vidros de seguranga para uso em
eletrodomésticos da linha fria, originarias da China, encerrar-se-ia no dia 4 de julho de 2019.

2.2, Da peti¢do

Em 31 de janeiro de 2019, a ABIVIDRO, protocolou, por meio do Sistema DECOM Digital (SDD), petigdo de revisdo do direito
antidumping em nome de todos os seus associados, consoante o disposto no art. 106 do Decreto n2 8.058, de 26 de julho de 2013,
doravante também denominado Regulamento Brasileiro. A peticao foi lastreada com base em informagbes da Saint Gobain do Brasil
Produtos Industriais e para Construgdo Ltda. - Divisdo EUROVEDER (Saint Gobain), maior produtora nacional do produto objeto da presente
revisdo.

Com base no §2° do art. 41 do Decreto n2 8.058, de 2013, foi encaminhado em 2 de maio de 2019, Oficio n2
02.555/2019/CGSA/SDCOM/SECEX a peticiondria, solicitando informag¢des complementares a peti¢do.

A peticiondria apresentou tais informagdes, dentro do prazo estabelecido, no dia 13 de maio de 2019.

2.3. Das partes interessadas

De acordo com o §22 do art. 45 do Decreto n2 8.058, de 2013, foram identificados como partes interessadas, além da peticionaria, a
Saint Gobain, os demais produtores nacionais, os produtores/exportadores da China, os importadores brasileiros do produto objeto do
direito antidumping e o governo da China.

Em atendimento ao estabelecido no art. 43 do Decreto n2 8.058, de 2013, identificou-se, por meio dos dados detalhados das
importacGes brasileiras, fornecidos pela Secretaria da Receita Federal do Brasil (RFB), do Ministério da Economia, as empresas
produtoras/exportadoras do produto objeto do direito antidumping da China que realizaram operagdes de exportagdo durante o periodo
de investigacdo de continua¢do/retomada de dumping. Foram identificados, também, pelo mesmo documento, os importadores brasileiros
que adquiriram o referido produto durante o mesmo periodo.
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2.4. Da verificagdo in loco na industria doméstica

Fundamentado nos principios da eficiéncia, previsto no art. 22 da Lei n2 9.784, de 1999 e no art. 37 da Constituicdo Federal de 1988,
e da celeridade processual, constante do inciso LXXVIIl do art. 52 da Carta Magna, foram realizadas verificagdes in loco dos dados
apresentados pela industria doméstica previamente a elaboragdo deste documento.

Por meio do Oficio ne 02.568/2019/CGSA/SDCOM/SECEX, de 8 de maio de 2019, em face do disposto no art. 175 do Decreto n2
8.058, de 2013, solicitou-se anuéncia para a realizagdo de verificagdo in loco dos dados apresentados pela Saint Gobain, no periodo de 3a 7
de junho de 2019, em S3o Caetano do Sul, Sdo Paulo.

Apds a anuéncia da empresa, protocolada em 15 de maio de 2019, foi realizada verificagdo in loco, no periodo proposto, com o
objetivo de confirmar e de obter maior detalhamento das informagdes prestadas na peticdo de revisdo de final de periodo e na resposta ao
pedido de informagdes complementares.

Foram, entdo, verificadas as informagOes prestadas, em cumprimento aos procedimentos previstos no roteiro previamente
encaminhado a empresa em anexo ao Oficio n2 02.809/2019/CGSA/SDCOM/SECEX, de 22 de maio de 2019.

Em atenc¢do ao § 92 do art. 175 do Decreto n2 8.058, de 2013, a versao restrita do relatério da verificagdo in loco foi juntada aos
autos restritos do processo em 24 de junho de 2019. Todos os documentos colhidos como evidéncias do procedimento foram recebidos
em bases confidenciais. Cabe destacar que as informagdes constantes neste documento incorporam os resultados da referida verificagdo in
loco.

3. DO PRODUTO E DA SIMILARIDADE

3.1. Do produto objeto do direito antidumping

De acordo com a Resolugdo CAMEX n2 46, de 2014, o produto objeto da medida sdo os vidros para uso em eletrodomésticos da
linha fria, comumente classificados no item 7007.19.00 da NCM/SH, exportados pela China para o Brasil.

Os vidros de seguranga para uso em equipamentos de refrigeragdo consistem em pegas obtidas a partir de chapas de vidro plano,
seccionadas e polidas, podendo ser submetidas a serigrafias, e posteriormente temperadas. Sdo utilizados como prateleiras em
equipamentos domésticos de refrigeracao, tais como geladeiras e freezers. Podem ser do tipo float ou impresso.

As prateleiras em refrigeradores e freezers podem ser confeccionadas em diversos materiais, tais como aramados, plasticos ou
vidros. O produto objeto da medida constitui matéria-prima para confecgdo das prateleiras de vidro para os refrigeradores.

As prateleiras de vidro tém como caracteristicas a facilidade de limpeza, a durabilidade e baixa suscetibilidade a arranhGes.

A produgéo dos vidros para linha obedece as seguintes etapas:

a) recebimento, descarga e armazenamento das chapas de vidro plano: estas matérias-primas ficam aguardando as ordens de
producdo para que, de acordo com os pedidos de fabricagao - indicando as dimensdes dos produtos finais - as chapas sejam encaminhadas
aos equipamentos de corte;

b) corte das chapas de vidro: apds serem cortadas no tamanho desejado, as pegas sdo destacadas da chapa de vidro e levadas para
a fase de lapidagdo ou desbaste;

c) lapidagdo ou desbaste: a lapidagdo tem diversas finalidades importantes na produgdo, servindo para (i) eliminar os cantos vivos
depois do corte, (ii) dar dimensdo correta a pega, (iii) dar a forma exigida as bordas, (iv) melhorar o aspecto visual (estético), (v) eliminar
areas de tensdo geradas pelo corte e (vi) atender as especificagdes técnicas pré-determinadas. Apds a lapidagcdo as pegas sdo lavadas e
passam por secagem e inspegdo. Passa-se, entdo, a etapa de serigrafia;

d) serigrafia: essa técnica consiste na aplicagdo de uma camada fina de esmalte sobre o vidro por meio de uma tela serigrafica.
Quando existe a necessidade de serigrafia em mais de uma tonalidade de grafismo, esta etapa precisard ser repetida tantas vezes quantas
forem as cores a serem impressas na chapa de vidro cortada. Para vidros ndo serigrafados, a etapa é desnecessaria;

e) témpera: a témpera atribui a qualidade de “vidro de seguranga” ao produto objeto da analise. Na témpera, as pegas individuais,
cortadas, lapidadas e, eventualmente serigrafadas, sdo submetidas a aquecimento em forno que leva as pegas a temperaturas préximas do
ponto de fusdo do vidro e, posteriormente, sdo resfriadas abruptamente por ventilagdo forcada. Este processo de choque térmico
controlado resfria rapidamente as camadas superficiais das pegas, formando uma espécie de “casca externa” que deixa a parte interna do
vidro em estado de tensdo mecanica, mesmo apds o completo resfriamento. Deste processo, obtém-se produtos resistentes ao impacto e
que, quando eventualmente rompidos ou quebrados, produzem pedacos de vidro pequenos, eliminando partes cortantes e quinas
perigosas aos usuarios finais; e

f) pré-montagem: a pré-montagem consiste do acoplamento de perfis, puxadores ou dobradigas nas pegas de vidro ou ainda a
inje¢do de uma moldura plastica para acabamento da peca. A execugdo dessa fase de producdo depende das especificagdes do produto
solicitadas pelo cliente. Concluida a fase final de produgdo, as pegas sdo embaladas para posterior despacho.

Deve-se ressaltar que o processo de produgdo de vidros utilizados em eletrodomésticos da linha fria (geladeiras e freezers) é
praticamente idéntico aqueles de linhas que ndo fazem parte do escopo do produto objeto da revisdo, como os vidros para utilizagdo em
eletrodomésticos da linha quente (fornos, fogbes, cooktops e micro-ondas) e da linha molhada (maquinas de lavar lougas e roupas). O que
diferencia os produtos para a linha fria, daqueles destinados a linha quente e a linha molhada durante o processo de fabricagdo é (i) o
formato das pegas e a quantidade de serigrafias necessdrias e (ii), na fase de aquecimento, a especificagdo de curvatura nas pegas obtida
por pressdao mecanica em moldes adequados.

Destaque-se que, nas linhas quente e molhada, os formatos complexos, a repeticdo de serigrafias e a necessidade de curvar os
vidros reduzem significativamente a produtividade hordria dos equipamentos e aumentam as necessidades de manipulagdo humana,
sendo estes produtos associados a maiores custos de setup e encomendados em lotes menores do que os observados em vidros para a
linha fria.

Impende realgar que os fabricantes de vidros para linha fria ndo realizam vendas diretas a consumidores finais; atendendo,
predominantemente, a fabricantes de refrigeradores e freezers. Os vidros para linha fria sdo, normalmente, fabricados sob encomenda e
se sujeitam as especificagdes e aos controles de qualidade exercidos pelas adquirentes no Brasil.
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A despeito de existirem diferengas nas especificagdes das prateleiras em vidro encomendadas pelos grandes clientes domésticos,
as caracteristicas basicas de dimensdo e espessura ndo costumam sofrer alteragGes importantes em periodos inferiores a 5 (cinco) anos,
intervalo médio para renovagGes mais drasticas nas linhas de eletrodomésticos, segundo a peticionaria. A cada semestre, todavia, sdo
comuns e esperadas alteragdes nos padrées estéticos das prateleiras, basicamente associadas a mudangas no encapsulamento ou nos
desenhos serigraficos aplicados aos componentes.

As grandes fabricantes de refrigeradores e freezers costumam trabalhar com acordos de aquisi¢cdo do produto objeto da medida.
Nesses acordos se fixam referenciais de pregos, de volumes minimos garantidos de entrega e as penalidades por eventuais paralisagdes de
linha que possam ser atribuidas a fornecedora de prateleiras de vidro. Os termos financeiros ficam sujeitos a renegocia¢des no decorrer do
periodo de vigéncia dos acordos, assim como ocorre com os volumes efetivamente encomendados.

Cumpre aclarar que ndo estdo incluidos no escopo da medida aplicada, os vidros de seguranca para refrigeradores comerciais, uma
vez que possuem especificagBes distintas e sdo utilizados nas portas dos refrigeradores. Além disso, também possuem maior dimensdo e
acabamento diverso daquele aplicado ao produto objeto da medida antidumping.

3.2. Do produto fabricado pela industria doméstica

O produto similar nacional contempla os vidros para linha fria utilizados como vidro de seguranga para uso em equipamentos
eletrodomésticos de refrigeragdo, confeccionado a partir de chapas de vidro plano, seccionadas, polidas e temperadas, podendo
igualmente sofrer processo adicional de serigrafia, e serve de suporte para alimentos e recipientes colocados na geladeira e freezer.

As prateleiras para refrigeradores e freezers podem ser confeccionadas em diversos materiais, tais como aramados, plasticos ou
vidros. O produto similar nacional é usado como matéria-prima para a confecgdo de prateleira de vidro para geladeiras e freezers.

Os vidros para linha fria possuem, em geral, espessura de 3 a 4 mm e peso que varia de 5 a 11 kg/ m2. A Norma Técnica ABNT n2
13.866 normatiza os vidros temperados para linha branca. Os vidros temperados normalmente tém espessura que varia de 2,8 mm a 4,2
mm, admitindo tolerancia de 0,2 mm para mais ou para menos.

A principal matéria-prima é o vidro float incolor, cortado em tamanhos de acordo com a especificagdo do cliente, em espessura que
varia, principalmente, de 3 a4 mm.

Caso o produto seja serigrafado, adiciona-se o esmalte para a etapa de produgdo.

Os vidros para linha fria fabricados no Brasil sdo utilizados nas mesmas aplicagdes, possuem as mesmas caracteristicas e seguem o
mesmo processo produtivo dos vidros para linha fria objeto da medida antidumping.

3.3. Da classificagdo e do tratamento tarifario

O produto objeto da revisdao é o vidro para uso em eletrodomésticos da linha fria, ou VLF, exportado da China para o Brasil,
comumente classificado no subitem 7007.19.00 da Nomenclatura Comum do Mercosul — NCM/SH.

Trata-se de subitem tarifario genérico que engloba vidros com especificagdes e funcionalidades bastante heterogéneas. Nesse item
sdo importados vidros de seguranga para eletrodomésticos das linhas quente (fogdes, cooktops e micro-ondas) e molhada (lavadoras de
roupas, de lougas e tanquinhos), bem como vidros temperados para uso em laterais de automoveis, tratores, 6nibus, mobilidrio e
construgdo civil, entre outros.

A tarifa de importagdo da NCM permaneceu em 12% até setembro de 2012, quando foi majorada para 25%, por meio da Resolugdo
CAMEX n2 70, de 28 de setembro de 2012, publicada no D.0.U. de 12 de outubro de 2012, a qual determinou, em seu art. 19, a alteragdo,
por um periodo de 12 meses, das aliquotas ad valorem do Imposto de Importagdo das mercadorias classificadas nas NCM nela elencadas,
ao amparo da Decisdo no 39/11 do Conselho Mercado Comum do Mercosul — CMC. Assim, apds o encerramento da vigéncia da majoragdo
da aliquota do Imposto de Importagdao, em 12 de outubro de 2013, a aliquota retornou a seu nivel anterior de 12%, o qual perdurou
durante todo o periodo de revisdo.

3.4. Da similaridade

O § 12 do art. 92 do Decreto n2 8.058, de 2013, estabelece lista dos critérios objetivos com base nos quais a similaridade deve ser
avaliada. O §2° do mesmo artigo estabelece que tais critérios ndo constituem lista exaustiva e que nenhum deles, isoladamente ou em
conjunto, serd necessariamente capaz de fornecer indicagao decisiva.

Conforme as informagdes verificadas durante a investigagdo original, o produto objeto da investigacdo e o fabricado no Brasil
apresentavam as mesmas caracteristicas fisicas. Além disso, possuiam as mesmas aplicagdes e eram, inclusive, adquiridos pelos mesmos
clientes. Nesse sentido, considerou-se serem concorrentes entre si, destinando-se ambos aos mesmos segmentos.

Desse modo e ndo tendo as condigdes relativas ao produto e ao processo produtivo sido alteradas, ratifica-se a conclusao
alcangada na investigacdo original de que os vidros para linha fria produzidos pela industria doméstica sdo similares ao produto objeto da
medida antidumping.

4. DA INDUSTRIA DOMESTICA

O art. 34 do Decreto n2 8.058, de 2013, define industria doméstica como a totalidade dos produtores do produto similar doméstico.
Nos casos em que ndo for possivel reunir a totalidade desses produtores, o termo industria doméstica serd definido como o conjunto de
produtores cuja produgdo conjunta constitua proporgdo significativa da produgdo nacional total do produto similar doméstico.

A peticionaria ndo possuia informagdes relativas a produgdo nacional de vidros para linha fria, vez que as empresas produtoras do
produto similar fabricam, na mesma linha de produgao, diversas outras pegas de vidro para utilizagdo em eletrodomésticos da linha quente
(fornos, fogdes, cooktops e micro-ondas), bem como da linha molhada (maquinas de lavar lougas e roupas). Ademais, a referida
informacgdo, ndo é disponibilizada publicamente, pois é tratada como confidencial pelas empresas.

A inexatiddo da informagdo acerca de produgdo nacional ndo permitiu a entidade determinar o volume global exclusivo de
producdo de vidros para linha fria a partir de dados primarios. Assim, de modo a realizar uma estimativa dos dados de produgdo do
produto similar doméstico, a peticionaria, com base nas informag¢des da Saint-Gobain, apurou volume aproximado de prateleiras
fabricadas em P5 para as demais produtoras brasileiras. Em seguida, aplicando-se a proporg¢do obtida no periodo P5, a peticionaria estimou
o volume produzido nos demais periodos, mantendo, dessa forma a mesma participagdo na produgdo nacional para as demais empresas
produtoras no Brasil.
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APOIO DA INDUSTRIA DOMESTICA A PETICAO
(1.000 m? e valor da producdo em milhdes de reais)

> das empresas que > das demais Produgdo
. manifestaram apoio a empresas Nacional
Periodo i
petigdo (A) produtoras no (A+B)
Brasil (B)
P1 conf. conf. conf.
Volume da P2 conf. conf. conf.
Produgao P3 conf. conf. conf.
Toneladas P4 conf. conf. conf.
P5 conf. conf. conf.
Valor da P5 conf. conf. conf.
Producdo RS

Nesse sentido, diante da impossibilidade de se mensurar a produgdo nacional especificamente do produto similar considerou-se,
para fins de inicio, satisfatéria a estimativa apresentada pela peticionaria. No decorrer da revisdo, os produtores nacionais conhecidos
serdo notificados para apresentarem seus dados para fins de compor a inddstria doméstica, nos termos do art. 37, § 12 do Decreto n?
8.058, de 2013.

Assim, para anadlise da continuagdo/retomada de dano para fins de inicio da revisdo, definiu-se como industria doméstica, nos
termos do art. 37 do Decreto n2 8.058, de 2013, a linha de producdo de vidros para linha fria da Saint-Gobain, que foi responsavel por
37,1% da produgdo nacional brasileira do produto similar no periodo de outubro de 2017 a setembro de 2018 (P5), de acordo com a tabela
acima.

5. DOS INDiCIOS DE CONTINUACAO OU RETOMADA DO DUMPING

De acordo com o art. 72 do Decreto ne 8.058, de 2013, considera-se pratica de dumping a introdugdo de um bem no mercado
brasileiro, inclusive sob as modalidades de drawback, a um prego de exportagdo inferior ao valor normal.

De acordo com o art. 107 c¢/c o art. 103 do Decreto ne 8.058, de 2013, a determinagdo de que a extingdo do direito levaria muito
provavelmente a continuagdo ou a retomada do dumping devera basear-se no exame objetivo de todos os fatores relevantes, incluindo a
existéncia de dumping durante a vigéncia da medida; o desempenho do produtor ou exportador; alteragées nas condiges de mercado,
tanto no pais exportador quanto em outros paises; e a aplicagdo de medidas de defesa comercial sobre o produto similar por outros paises
e a consequente possibilidade de desvio de comércio para o Brasil.

5.1. Da existéncia de indicios de probabilidade de continuagdo ou retomada de dumping.

Segundo o art. 106 do Decreto n¢ 8.058, de 2013, para que um direito antidumping seja prorrogado, deve ser demonstrado que sua
extingdo levaria muito provavelmente a continuagdo ou a retomada do dumping e do dano dele decorrente.

Para fins do inicio da revisao, utilizou-se o periodo de outubro de 2017 a setembro de 2018, a fim de se verificar a existéncia de
indicios de probabilidade de continuagdo ou retomada da pratica de dumping nas exportagdes para o Brasil de vidros para linha fria,
origindrias da China.

5.1.1. Do valor normal para fins de inicio da revisao

De acordo com o item “iii” do art. 5.2 do Acordo Antidumping, incorporado ao ordenamento juridico brasileiro por meio do
Decreto n2 1.355, de 30 de dezembro de 1994, a peticdo deverd conter informagdo sobre os pregos pelos quais o produto em questdo é
vendido quando destinado ao consumo no mercado doméstico do pais de origem ou de exporta¢do ou, quando for o caso, informagao
sobre os precos pelo quais o produto é vendido pelo pais de origem ou de exportagdo a um terceiro pais ou sobre o prego construido do
produto.

Diante das alternativas disponiveis, a peticiondria apresentou, para fins de inicio, dados que permitiram a constru¢dao do valor
normal de acordo com o item “iii” do art. 5.2 do Acordo Antidumping. Para a constru¢dao do valor normal, partiu-se da metodologia
proposta pela peticiondria, acompanhada de documentos e dados fornecidos na peticao.

Tendo em vista a dificuldade de obtengdo de informacdes especificas referentes a produgdo de vidros para linha fria da China, o
valor normal foi construido, pela industria doméstica, a partir dos custos de producdo, acrescidos de montante a titulo de despesas gerais,
administrativas, financeiras e de vendas, bem como de montante a titulo de lucro, obtidos junto a prdpria estrutura de custos da industria
doméstica.

O valor normal, para fins de inicio da revisdo, foi construido a partir das seguintes rubricas: a) matérias-primas e insumos; b) mao
de obra direta; c) utilidades; d) outros custos variadveis; e) outros custos fixos; f) despesas gerais, administrativas, financeiras e de vendas; e
g) lucro.

Para a determinagdo do custo de matérias-primas, mado de obra direta, utilidades, outros custos variaveis e outros custos fixos com
vistas a construgdo do valor normal, a peticiondria tomou como base a composi¢do do custo padrdo do produto [CONFIDENCIAL], cujo
cddigo interno de material é o [CONFIDENCIAL]. Em face da variedade de produtos produzidos pela industria doméstica, esse produto
possui especificagdes que correspondem aproximadamente a média das especificagdes dos produtos similares produzidos pela industria
doméstica.

No que diz respeito a principal matéria-prima do produto objeto da medida (vidros planos float), a peticionaria afirmou dificuldade
na obtencdo de informagdes especificas referentes a producdo de vidros para linha fria da China. Dessa forma, o custo deste item foi
obtido a partir dos dados de importagdo da China fornecidos pelo Comtrade. Verificou-se que apenas estavam disponiveis informagdes até
31 de dezembro de 2017.

Circular SECEX 40_2019



A partir de informag®es relativas as importagGes de vidros planos float, comumente classificadas no item 7005.29/SH, buscou-se
obter os pregos de importagdo das principais fontes de suprimento do produto ao mercado chinés. Observou-se que os pregos das
principais fontes de suprimento do produto eram significativamente elevados. Dessa forma, a partir da lista dos dez maiores fornecedores
em volume por m?, a industria doméstica indicou ser pertinente a identificagdo das importagdes de vidros originarias da Malasia como
fonte de dados, décimo maior fornecedor do produto a China, por apresentar o menor preco em ddlares estadunidenses por quilograma,

conforme quadro abaixo:

Origem Cédigo/SH V(():::;‘e Volume (kg)  Valor (USS) USE/m USS/kg
. 25.635.653, | 48.996.332,0( 213.046.085,
Japao 700529 00 0 00 8,31 4,348
Outros (Asia) 700529 17.923.020,| 28.674.649,0| 91.539.068,0 511 3,192
00 0 0
Coreia do Sul 700529 17.256.773,| 21.793.418,0| 113.302.719, 6,57 5,199
00 0 00
Tailandia 700529 16.888.050, | 35.997.691,0| 44.423.208,0 263 1,234
00 0 0
Estados 6.563.977,0 28.303.290,0
Unidos 700529 0 N/A 0 4,31 N/A
Coreia do 700529 4.333.080,0| 39.119.700,0 5.867.955,00 135 0,150
Norte 0 0
Alemanha 700529 444.561,00 N/A 16'356'753'3 36,79 N/A
Vietna 700529 385.977,00( 1.070.550,00 585.672,00 1,52 0,547
Malasia 700529 319.431,00| 4.420.994,00| 1.752.112,00 5,49 0,396

Cumpre ressaltar que se verificou na tabela apresentada que o menor prego praticado correspondeu ao vidro plano float
exportado pela Coreia do Norte para a China. Para fins de inicio da revisdo, utilizar-se-a o preco do produto originario da Malasia, dada sua
razoabilidade inicial, mas espera-se que sejam apresentados maiores esclarecimentos sobre as razdes de se utilizar ou ndo os dados da
Coreia do Norte. Ressalte-se que, como ocorreu na investigagdo original de pratica de dumping, ha expectativa de colaboragdo da empresa
produtora da China identificada como parte interessada, com vistas a apresentagao de dados primarios.

De acordo com a peticiondria, o preco praticado pela Malasia de USS$ 0,396/kg estaria na condicdo Free On Board - FOB. Contudo,
em consulta realizada a fonte da qual se extraiu esse valor, verificou-se que, na realidade, o prego apresentado estd na condigdo Cost
Insurance and Freight - CIF, como se observa na tabela abaixo:

Volume | Volume Valor
Origem | Codigo/SH Valor CIF (US$) | Valor FOB (US$
8 8 (m) | (kg | (US$) (uss) (uss)
Malasia 700529 |319.431(4.420.994 | 1.752.112 1.752.112 -

Nesse sentido, tendo em vista que se verificou estar a condi¢do do valor do produto exportado extraido do sitio eletrénico do
Comtrade apresentado na condicdo CIF, diferentemente do calculo apresentado pela peticionaria, ndo se adicionou o valor do frete
internacional (USS 0,14/kg) referente ao transporte do produto entre a Malésia e a China.

Verificou-se que os produtos classificados sob o cddigo 7005.29/SH, origindrios da Malésia, ndo estdo sujeitos a incidéncia do
imposto de importagdo quando adentram no territério da China, consoante informagdo extraida do sitio eletrénico da Organizagdo
Mundial do Comércio — OMC. Portanto, ante essa informagdo ndo houve acréscimo referente a imposto de importagdo ao custo do vidro.

Dessa forma, para se alcangar o valor na condigdo ex fabrica do vidro plano float na China, foram acrescidas apenas despesas
referentes a internagdo do produto origindrio da Malasia. Esses valores - despesas portudrias e frete interno - para o trajeto porto de
entrada na China até a fabrica produtora de vidros para linha fria, foram extraidas do site Doing Business do Banco Mundial.

Consoante as informagdes disponibilizadas, as seguintes despesas e valores sdo cobradas na operagdo de importacdo: Border
Compliance, no valor de USS 355,00 e Documentary Compliance no valor de USS$ 120,00, que somados montam USS 475,00. Ao se dividir
esse valor pelo peso do container (10.620 kg), chega-se a uma despesa portudria unitaria de 0,04 US$/kg.

Dessa mesma fonte — Doing Business - extraiu-se o montante relativo ao frete interno na China: US$ 219,00 (Domestic
Transportation Cost 6hrs). Novamente, dividiu-se o valor de frete interno indicado pelo peso do container (10.620 kg), resultando em um
frete interno unitario de 0,02 US$/kg.

Abaixo apresenta-se tabela do cdlculo do custo do vidro para fins de construgdo do valor normal:
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Item USS/Kg
1 -Vidro plano incolor 0,40
2 - Imposto de Importagdo 0,00
3 - Despesas Portuarias (China) 0,04
4 - Frete Interno (China) 0,02
Total (1+2+3+4) 0,46

Dessa forma, obteve-se o preco, na condi¢do ex fabrica, do vidro incolor na China de US$ 0,46/Kg.

A partir do prego ex fabrica obtido consoante a metodologia acima explicitada, apurou-se o valor unitario do custo da matéria-
prima “vidro” para fabricagdo de 1kg do produto similar tomado como parametro para construgdo do valor normal para a China. Dessa
forma, o preco ex fabrica do vidro foi multiplicado pelos coeficientes de rendimento ou efetividade de cada fase percorrida pelo produto
no processo de fabricagdo, recorde-se: corte; lapidagao, serigrafia e témpera. Respectivamente, cada uma das fases apresentou o seguinte
coeficiente de rendimento: [CONFIDENCIAL]%, [CONFIDENCIAL]%, [CONFIDENCIAL]% e [CONFIDENCIAL]%. O produto desses rendimentos
([CONFIDENCIAL]%) foi, entdo, multiplicado pelo prego ex fabrica, obtendo-se, dessa maneira, o custo unitario da matéria-prima vidro de
[CONFIDENCIAL] US$/Kg.

No que diz respeito ao custo da mao de obra direta, foram utilizados os dados do sitio eletrénico Trading Economics. Apurou-se,
com base no ano de 2017 - ano mais recente disponibilizado — o montante de CNY 64.452 referente ao salario anual de um trabalhador
chinés alocado na area de manufatura de vidros.

Considerou-se que um trabalhador chinés trabalhou 40 horas por semana, durante 52 semanas, obtendo-se, assim, 2.080
horas/ano trabalhadas. O custo da m3o de obra resultante da divisdo do salario anual pelo total de horas trabalhadas no ano é de CNY
30,99/por hora de trabalho.

Consoante trazido pela peticionaria, a partir de informagdes também extraidas do site da Trading Economics, atualizou-se o prego
da hora de trabalho pelos indices inflacionarios da China até setembro de 2018. Obteve-se, dessa forma, o valor do salario do trabalhador
chinés na area de manufatura de CNY 37,36/hora de trabalho. Esse valor foi, em seguida, convertido para ddlares estadunidenses pela taxa
média anual do Banco Central do Brasil, atingiu o valor de USS 5,71/hora de trabalho.

Contudo, recorde-se que para fins de andlise de dumping e dano, os valores referentes ao periodo P5, correspondem ao valor
médio anual de todo esse periodo (P5) e ndo apenas ao valor médio do seu ultimo més (setembro de 2018). Além disso, tratando-se do
periodo mais recente de andlise na presente revisdo, sobre esse valor médio anual ndo incide atualizagdo com base em indices de pregos.
Nesse sentido, dado que a informagdo do prego da hora de trabalho apresentada pela peticionaria refere-se ao ano de 2017, e que parte
deste esta contida no periodo P5 (outubro de 2017 a setembro de 2018), considerou-se inadequada a atualizagdo pelos indices
inflacionarios da China até setembro de 2018, consoante realizado pela peticiondria. Por conseguinte, adotou-se o custo da mdo de obra
de 30,99 CNY/por hora de trabalho. Esse valor foi, entdo, convertido para ddlares estadunidenses pela taxa média anual do Banco Central
do Brasil, e atingiu o valor de USS 4,74/hora de trabalho.

Segundo os dados de produg¢do do produto tomado como parametro para definigdo dos coeficientes de produgdo para construgdo
do valor normal, obtidos a partir dos dados da Saint-Gobain, sdo necessarios [CONFIDENCIAL] minutos, ou seja, [CONFIDENCIAL] horas, de
trabalho para produgdo de uma tonelada do produto investigado.

Fase da Quantidade de Pegas/Minut Minutos. por
Produgdo empregados Pegas/ Hora o Tonelada
confidencial confidencial confidencial | confidencial confidencial
confidencial confidencial confidencial | confidencial confidencial
confidencial confidencial confidencial | confidencial confidencial
confidencial confidencial confidencial | confidencial confidencial

TOTAL confidencial

Por conseguinte, o custo de mdo de obra direta na produgdo do produto chinés corresponderia ao valor da hora trabalhada no
setor de manufatura de [CONFIDENCIAL] multiplicado pelo tempo necessario para produgdo de uma tonelada do produto investigado, isto
é, [CONFIDENCIAL] horas. Obtém-se, assim o montante de [CONFIDENCIAL] USS/tonelada, ou [CONFIDENCIAL] USS/kg.

Por sua vez, o prego da energia elétrica na China foi obtido no site China Energy Report, no documento “2017 Regulatory report on
national electricity princing”. Obteve-se, nesse documento, a indicagdo de que o prego médio da energia elétrica em 2017 foi de 609,10
CNY/MWh. Esse prego foi atualizado pelos indices inflacionarios da China até setembro de 2018, conforme mencionado acima, extraidos
do sitio eletrénico do Trading Economics, obtendo-se, dessa maneira, o preco de 734,33 CNY/MWh. Em seguida, realizou-se a conversio
desse valor para ddlares estadunidenses, utilizando-se a taxa média anual de cambio do Banco Central do Brasil, obtendo -se o prego de
112,20 USS/MWh, ou seja, 0,11 USS/Kwh.

Nesse ponto também cumpre retomar a ressalva feita quando ao custo da mao de obra na China. Para fins de andlise de dumping e
dano, os valores referentes ao periodo P5, correspondem ao valor médio anual de todo esse periodo (P5) e ndo apenas ao valor médio do
seu Ultimo més (setembro de 2018). Além disso, sobre esse valor médio anual ndo incide atualizagdo com base em indices de pregos. Nesse
sentido, dado que a informagdo do preco da energia elétrica apresentada pela peticionaria refere-se ao ano de 2017, e que parte deste
estd contida no periodo P5 (outubro de 2017 a setembro de 2018), considerou-se inadequada a atualizagdo pelos indices inflacionarios da
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China até setembro de 2018, consoante realizado pela peticionaria. Por conseguinte, adotou-se o custo de energia elétrica de 609,10
CNY/MWh. Esse valor foi, entdo, convertido para ddlares estadunidenses pela taxa média anual do Banco Central do Brasil, e atingiu o
valor de USS$ 93,13/MWh, ou seja, 0,09 USS/Kwh.

Segundo os dados de produgdo do produto tomado como parametro para definicdo dos coeficientes de produgdo para construgdo
do valor normal, sdo necessarios [CONFIDENCIAL] Kw/t de energia elétrica para produ¢do de uma tonelada do produto investigado.

[CONFIDENCIAL]

Fase da Produgdo Kw/min Kw/tonenada
confidencial confidencial confidencial
confidencial confidencial confidencial
confidencial confidencial confidencial
confidencial confidencial confidencial

TOTAL confidencial

Assim, para a produgdo de uma tonelada do produto investigado, o custo da energia elétrica é obtido pela multiplicagdo do
coeficiente de producdo de [CONFIDENCIAL] Kwh pelo custo da energia apurado em [CONFIDENCIAL] USS/t, resultando em
[CONFIDENCIAL] US$/Kg.

Para as demais itens de custo que incidem na fabricagdo de prateleiras, foram também utilizados coeficientes da prépria industria
doméstica. Os coeficientes foram calculados pela razdo entre o total do custo de cada um dos itens e o total do custo do vidro, para o
periodo P5, ja embutindo neles os desvios de produgdo para se obter o custo real. Dessa forma, foram obtidos os seguintes percentuais de
participagdo desses itens no custo do vidro:

Item de custo Custo total (RS) Participagdo no custo total do vidro (%)
confidencial confidencial confidencial
confidencial confidencial confidencial
confidencial confidencial confidencial
confidencial confidencial confidencial
confidencial confidencial confidencial
confidencial confidencial confidencial
confidencial confidencial confidencial
confidencial confidencial confidencial

Esses fatores foram multiplicados pelo custo do vidro. Dessa forma chegou-se aos custos dos demais fatores.

Item de custo Custo Unitdrio (USS/Kg) Participag¢do no custo total do vidro (%)

confidencial confidencial confidencial
confidencial confidencial confidencial
confidencial confidencial confidencial
confidencial confidencial confidencial
confidencial confidencial confidencial
confidencial confidencial confidencial
confidencial confidencial confidencial
confidencial confidencial confidencial

Apds apuragdo do custo de produgdo, a peticiondria, para fins de apuragdo do valor normal, acrescentou montantes referentes a
despesas gerais e administrativas, despesas de venda, despesas e receitas financeiras e lucro, tendo como base os demonstrativos
financeiros da empresa Jiangsu Xiugiang Glasswork Co. Ltd, produtora/exportadora chinesa de vidros para linha fria que participou da
investigagdo original.

Os valores das despesas e do lucro operacional foram obtidos aplicando-se percentual de participagdo destas rubricas em relagdo
ao custo do produto vendido na empresa Jiangsu Xiugiang Glasswork Co. Ltd. sobre o valor do custo de fabricagdo resultante da soma dos
montantes referidos nos paragrafos anteriores. Os valores apresentados pela peticionaria correspondem ao periodo de outubro de 2017 a
setembro de 2018.

Despesas e Lucro Operacional — Jiangsu Xiugiang Glasswork Co. Ltd

Us$/ke
Despesas gerais e administrativas e de vendas conf.
Despesas Financeiras conf.
Lucro operacional conf.

Com base nesses dados, apurou-se o valor normal construido, na condi¢do delivered na China:
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Valor normal construido do vidro para linha fria

USS/kg
Rubrica China
(A) confidencial confidencial
(A) confidencial confidencial
(A) confidencial confidencial
(B) confidencial confidencial
(C) confidencial confidencial
(C) confidencial confidencial
(C) confidencial confidencial
(C) confidencial confidencial
(C) confidencial confidencial
(C) confidencial confidencial
(D) Custo de Produgdo (A+B+C) confidencial
(E) Despesas confidencial
5. Lucro Operacional confidencial
6. Valor Normal Construido Us$ 1,71/kg

Assim, para fins de inicio da revisdo, o valor normal apurado correspondeu a US$ 1,71/kg (um ddlar estadunidense e setenta e um
centavos por quilograma), na condi¢do delivered, uma vez que foram consideradas despesas de vendas na construgdo desse valor.

Tendo em vista que o direito antidumping foi aplicado por meio de aliquota especifica em USS/ m2, e para fins de comparagdo com
o preco de exportagdo da China calculado a seguir com base nos dados de importagdo da Receita Federal do Brasil, bem como para
comparagdo com o valor da industria doméstica, realizou-se a conversdo do valor normal obtido conforme metodologia acima explicitada
para um valor normal em USS/m2. Nesse sentido, a peticiondria afirmou:

“Para a obtengdo do volume em kg, a empresa buscou a espessura média ponderada das pegas de prateleiras vendidas nos 5
periodos analisados, que foi de [CONFIDENCIAL] . Aplicando-se a densidade do vidro de [CONFIDENCIAL] de superficie para um milimetro
de espessura do vidro plano (2,5 kg/m?), foi possivel determinar as capacidades nominais e efetivas de produgdo anual da empresa em kg.

Para determinar o peso do vidro a empresa buscou a informagdo de metros quadrados e espessura do vidro na ficha técnica. Para
conversdo em quilogramas, aplicou a seguinte formula:

=mZ2 X espessura em milimetros x 2,5kg

Teoricamente, a densidade do vidro plano é 2.500 kg/m?3

D=m/V. d=densidade (kg/ m3), m=massa (kg), v=volume (m3)

Portanto, 1 m? de vidro plano com 1 mm de espessura pesa 2,5 kg. Como a espessura do vidro é, em média, 3,2 mm, a massa atinge
8 kg.

Tendo isso em vista, multiplicando-se o valor normal de USS 1,71/kg pelo peso médio do vidro comum importado de 8Kg, obtém-se
o valor normal de US$ 13,67/ m2.

Assim, para fins de inicio da revisdo, o valor normal apurado correspondeu a US$ 13,67/m?2 (treze ddlares estadunidenses e
sessenta e sete centavos por metro quadrado), na condi¢do delivered.

5.1.2. Do prego de exportagao para fins de inicio de revisao

Consoante item “iii” do Art. 5.2 do Acordo Antidumping, incorporado ao ordenamento juridico brasileiro por meio do Decreto n2
1.355, de 30 de dezembro de 1994, a peticdo devera conter informagdo sobre os precos pelos quais o produto em questdo é vendido
guando destinado ao consumo no mercado doméstico do pais de origem ou de exportagdo ou, quando for o caso, informagdo sobre os
precos pelo quais o produto é vendido pelo pais de origem ou de exportagdo a um terceiro pais ou sobre o pre¢o construido do produto, e
informagdo sobre o preco de exportagdo ou quando for o caso sobre os pregos pelos quais o produto é vendido ao primeiro comprador
independente situado no territério do Membro Importador.

Para fins de apuragdo do prego de exportacdo de vidros para linha fria da China para o Brasil foram consideradas as respectivas
exportagdes destinadas ao mercado brasileiro efetuadas no periodo de andlise de indicios de dumping, ou seja, as importagdes realizadas
de outubro de 2017 a setembro de 2018. As informacgdes referentes aos pregos de exportagao foram apuradas tendo por base os dados
detalhados das importagdes brasileiras, disponibilizados pela Receita Federal do Brasil, na condigdo FOB, excluindo-se as importagées de
produtos identificados como ndo sendo o produto objeto da revisdo e mantidos determinados produtos sobre cujas descri¢oes existiam
dividas acerca de seu enquadramento ou ndo como produto objeto da revisdo (conforme explicagdo do item 6.1). Nesse sentido, a
participagdo de produtores/exportadores e de importadores identificados como partes interessadas na presente revisdo, por meio da
apresentacdo de respostas aos questionarios disponibilizados, poderd contribuir para o aprimoramento da depuragdo dos dados de
importagdes.
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Preco de Exportagao

Valor FOB (US$) Volume (m?) Prego de Exportagio FOB (USS/m?2)

Confidencial Confidencial 7,86

Desse modo, dividindo-se o valor total FOB das importagGes do produto objeto da medida antidumping, no periodo de anélise de
dumping, pelo respectivo volume importado, em metros quadrados, apurou-se o preco de exportacdo de USS$ 7,86/ m? (sete ddlares
estadunidenses e oitenta e seis centavos por metro quadrado), na condigdo FOB.

5.1.3. Da margem de dumping para fins de inicio da revisao

A margem absoluta de dumping é definida como a diferenga entre o valor normal e o prego de exportagdo, e a margem relativa
de dumping se constitui na razdo entre a margem de dumping absoluta e o prego de exportagao.

Deve-se ressaltar que tanto o valor normal adotado para a China, conforme apurado no item 5.1.1, como o prego de exportagdo,
apurado com base nos dados disponibilizados pela RFB, foram apresentados em condi¢Ges consideradas adequadas para justa comparagdo
com vistas ao inicio da presente revisao.

Apresentam-se a seguir as margens de dumping absoluta e relativa apuradas para a China.

MARGEM DE DUMPING

Valor Prego de Margem de Dumping Margem de Dumping
Normal Exportagdo Absoluta Relativa
Us$/m? USS$/m? USS$/m? (%)

13,67 | 7,86 5,81 | 74

Desse modo, para fins de inicio desta revisdo, apurou-se que a margem de dumping da China alcangou US$ 5,81/ m2 (cinco ddlares
estadunidenses e oitenta e um centavos por metro quadrado).

5.2. Do desempenho dos produtores/exportadores

A peticionaria aduziu com fulcro em estudo denominado “Flat Glass Markets in China”, elaborado, em 2017, pela Asia Market
Information and Development Co., o potencial de produgdo e exportagdo deste pais frente ao cendrio mundial de vidros para linha fria. De
acordo com esse estudo, a capacidade instalada na China era de [CONFIDENCIAL] milhdes de toneladas de vidro plano; tendo efetivamente
sido produzidas [CONFIDENCIAL] milhGes de toneladas. Dessa forma, evidencia-se a ociosidade da industria de vidros planos chinesa de
([CONFIDENCIAL] milhGes de toneladas), e a capacidade de que gozaria o pais asiatico de atender a elevagdo da demanda neste setor. Além
disso, em comparagdo com o Brasil, a China conta com 40 vezes o nimero de linhas de produgdo de vidros planos instaladas
(aproximadamente 360 linhas de produgdo), frente as 9 linhas de produgdo existentes no Brasil.

Para fins de comparagdo com os dados apresentados, recorde-se que, consoante explicitado no item 5.1.1 deste documento, 1 m?
de vidro plano com 1 mm de espessura pesa aproximadamente 2,5 kg. Dessa forma, considerando que o produto objeto da medida
antidumping possui em média 3,2 mm de espessura, 1 m? desse produto apresentaria em média 8 kg de peso. Por conseguinte, tendo em
vista que a capacidade de produgdo ociosa da China para vidros planos é de ([CONFIDENCIAL] milhdes de toneladas), conforme
mencionado no paragrafo anterior, isso corresponderia a uma capacidade de produgdo ociosa de [CONFIDENCIAL] milhdes de m2. Essa
capacidade de produgdo ociosa em uma situagdo tedrica em que fosse totalmente direcionada para a produgdo de vidros para linha fria
equivaleria a aproximadamente [CONFIDENCIAL] vezes o tamanho do mercado brasileiro de vidros para linha fria e [CONFIDENCIAL] vezes
ao volume do produto objeto da medida antidumping exportado da China para o Brasil no periodo P5.

Importante mencionar, também, a relagdo entre a produgao de vidro plano float e o consumo desse produto no mercado chinés.
Como ja explicado, o vidro plano float é o principal insumo para a produgdo de vidros para linha fria. Em 2017, com base no mesmo estudo
ja mencionado, a China produziu [CONFIDENCIAL] de toneladas desse produto, dos quais [CONFIDENCIAL] de toneladas foram consumidos,
resultando em disponibilidade de aproximadamente [CONFIDENCIAL] de toneladas ndo consumidos e disponiveis para outra destinagdo
como, por exemplo, a formac&o de estoques. Utilizando-se o0 mesmo fator de conversdo apontado anteriormente (8 kg/ m2), poder-se-ia
afirmar que a China teria capacidade para disponibilizar [CONFIDENCIAL] de m? de vidros plano float para utilizacdo na fabricagcdo de vidros
para linha fria, contando apenas com a diferenga entre o volume produzido e o volume que foi consumido desse produto. O volume de
[CONFIDENCIAL] de m? de vidros planos float corresponde a [CONFIDENCIAL]vezes o volume de vidros para linha fria consumido no
mercado brasileiro no periodo P5. Destaque-se, também, que esse volume é [CONFIDENCIAL] vezes superior ao volume do produto objeto
da medida antidumping exportado da China para o Brasil no periodo P5.

A luz do exposto, concluiu-se, para fins de inicio da revisdo, que ha indicios de elevado potencial exportador da origem investigada
para o Brasil, caso o direito antidumping em vigor ndo seja prorrogado. Isso se deve particularmente a grande capacidade de produgdo de
vidros planos e de vidros planos basicos na China, nos quais inclui-se o produto objeto da investigagdo. Para além disso, recorde-se que no
periodo P1 (outubro de 2013 a setembro de 2014), que compreende o periodo de outubro de 2013 a junho 2014, periodo em que ndo
havia incidéncia da medida antidumping aplicada pela Resolugdo CAMEX n2 46, de 2014, as importagdes chineses somaram
[CONFIDENCIAL] m2, volume 2,1 vezes maior que aquele observado no periodo P5 [CONFIDENCIAL] m2. Some-se a esse fato a tendéncia de
crescimento em termos absolutos apresentada por essas importagdes de P3 para P5 (+119,9%), bem como em termos relativos
consideradas a sua participagdo no mercado brasileiro (+19,6 p.p.) e a sua participag¢do na produgdo nacional (+35,4 p.p.).

5.3. Da aplicagao de medidas de defesa comercial

Em pesquisa ao sitio eletrénico do Portal Integrado de Inteligéncia Comercial (Integrated Trade Intelligence Portal — I-TIP) da
Organiza¢do Mundial do Comércio — OMC, verificou-se que no periodo de andlise de dano da presente revisdo do direito antidumping ndo
foram observadas aplicagGes de medidas sobre o produto objeto da revisao por outros membros da OMC.
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5.4. Da conclusao sobre os indicios de dumping durante a vigéncia da medida

Ante o exposto e tendo em vista a margem de dumping encontrada, considerou-se, para fins do inicio da revisdo do direito
antidumping em vigor, haver indicios suficientes da continuagdo da pratica de dumping nas exportagOes de vidros para linha fria da China
para o Brasil.

6. DAS IMPORTACOES E DO MERCADO BRASILEIRO

Neste item serdo analisadas as importagGes brasileiras e o mercado brasileiro de vidros para linha fria. O periodo de andlise deve
corresponder ao periodo considerado para fins de determinagdo de existéncia de indicios de dano a industria doméstica, de acordo com a
regra do §42 do art. 48 do Decreto n2 8.058, de 2013. Assim, para efeito da andlise relativa a determinagdo de inicio da revisdo, considerou-
se o periodo de outubro de 2013 a setembro de 2018, tendo sido dividido da seguinte forma: P1 — outubro de 2013 a setembro de 2014;
P2 — outubro de 2014 a setembro de 2015; P3 — outubro de 2015 a setembro de 2016; P4 — outubro de 2016 a setembro de 2017; e P5 —
outubro de 2017 a setembro de 2018.

6.1. Das importagoes

Para fins de apuragdo dos valores e das quantidades de vidros para linha fria importados pelo Brasil em cada periodo, foram
utilizados os dados de importagdo referentes ao subitem 7007.19.00 da NCM, fornecidos pela RFB.

Como ja destacado anteriormente, a partir da descrigdo detalhada das mercadorias, verificou-se que sdo classificadas no subitem
7007.19.00 da NCM as importages de vidros para linha fria, bem como de outros produtos, distintos do produto objeto da medida
antidumping. Por esse motivo, realizou-se depuragdo das importagGes constantes desses dados, de forma a se obter as informagdes
referentes exclusivamente aos vidros de seguranga para uso em eletrodomésticos de refrigeragao.

Primeiramente, buscou-se identificar as importagdes que explicitamente se referiam a vidros para uso em prateleiras de
refrigeradores e freezers.

Das operacgdes de importagOes restantes, excluiram-se aquelas identificadas como sendo de vidros distintos do produto objeto da
medida, tais como vidros para as linhas molhada (lavadoras de roupa) e quente (fogGes, micro-ondas e cooktops), para utilizagdo em
automOveis, avibes, tratores, para aplicagdes na construgdo civil, entre outras.

Em seguida, excluiram-se as importagdes de vidros que, de acordo com a descrigdo detalhada da mercadoria, possuiam espessuras
menores que 2,8 mm e maiores que 4,2 mm.

Além disso, conforme exposto no item 5.1.1 deste documento, o peso médio de 1 m2 de vidro para linha fria objeto da presente
andlise é, em média, de 8 quilogramas, sendo admitidas variagGes por diferengas de espessura ou por eventuais acabamentos incluidos.
Ademais, o produto objeto da medida poderia, segundo a peticionaria, possuir peso do m2 nunca inferior a 5 kg e nunca maior que 11 kg.
Nesse sentido, foram excluidas da analise, também, as importacGes de vidros que possuiam peso por m2 menores que 5 kg e maiores que
11 kg.

Em que pese a metodologia adotada, contudo, ainda restaram importagdes cujas descri¢des nos dados disponibilizados pela RFB
ndo permitiram concluir se o produto importado era ou ndo de vidros para linha fria objeto de analise de dumping. Para fins de inicio da
revisdo, considerou-se como importa¢des de produto objeto da medida antidumping os volumes e os valores das importagdes de vidros
para linha fria identificados como sendo o produto objeto do direito antidumping e os volumes e os valores das importagées de vidros que
ndo puderam ser identificados como produto sujeito a medida ou ndo sujeito a medida, mas que eram destinados a clientes que
tipicamente adquiriam via importag¢do vidros de linha fria. Os volumes, os valores e os precos das importacGes totais mencionados neste
parecer referem-se ao total desses volumes e valores.

Portanto, foram excluidos da analise apenas aqueles vidros cujas descri¢des permitiram concluir que ndo se tratavam do produto
objeto da presente revisdo.

Conforme mencionado no item 5.1.2, a participacdo de produtores/exportadores e de importadores identificados como partes
interessadas na presente revisdao, por meio da apresentacdo de respostas aos questionarios disponibilizados, podera contribuir para o
aprimoramento da depuragdo dos dados de importagdes, bem como para a melhor identificagdo das caracteristicas dos produtos
importados.

6.1.1. Do volume das importagoes

A tabela seguinte apresenta os volumes de importagdes totais de vidros para linha fria no periodo de investigacdo de retomada de
dano a industria doméstica:

Importacées Totais (em m?)

P1 P2 P3 P4 P5
China 100,0 53,6 22,1 28,6 48,5
Total sob
Analise 100,0 53,6 22,1 28,6 48,5
Tailandia - 100,0 36,2 - 8,8
Coréia do Sul - - - - 100,0
Suécia 100,0 - - - -
Meéxico - 100,0 4,7 0,5 0,4
Estados
Unidos 100,0 - 188,9 86,9 -
Total Exceto
sob Analise 100,0 11.565,1 4.153,8 0,7 8.368,0
Total Geral 100,0 60,2 24,4 28,6 53,3
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O volume das importag&es brasileiras de vidros para linha fria da China apresentou quedas de 46,4% P1 para P2 e de 58,8% de P2
para P3. A essas quedas seguiram-se aumentos de 29,5% de P3 para P4 e de 69,8% de P4 para P5. Ao longo do periodo de revisdo, de P1
para P5, observou-se decréscimo acumulado no volume importado dessa origem de 51,5%.

Ja o volume importado de outras origens oscilou durante todo o periodo de revisdo. Esse volume apresentou crescimento de
11.465,9% de P1 para P2, seguido de retragdo de 64,1% de P2 pra P3 e de 100% de P3 para P4, voltando a crescer 1.129.248,8% de P4 para
P5. Durante todo o periodo analisado, houve crescimento acumulado dessas importages de 8.268,6%. Tratam-se de percentual elevados
dado que, em P1, as importagdes das outras origens eram praticamente inexistentes.

Apesar do crescimento do volume das importagdes das outras origens, deve-se ressaltar que o volume importado da China,
qualquer que seja o periodo observado, foi significativamente superior. As importagdes chinesas representaram, em relagdo as
importagdes totais brasileiras de vidros da linha fria, 99,9% em P1, 89% em P2, 90,3% em P3 100% em P4 e 91% em P5. Por outro lado,
apesar de terem apresentado crescimento significativo durante todo o periodo analisado, as importagGes brasileiras das outras origens
passaram a ter participagdo no total importado em P5 de 9%.

Influenciadas pela relevante participagdo das importagdes de origem chinesa no total importado, constatou-se que as importagées
brasileiras totais de vidros para linha fria apresentaram comportamento semelhante as importa¢des daquela origem: quedas de 39,8% de
P1 para P2 e de 59,4% de P2 para P3, as quais se seguiram aumentos de 16,9% de P3 para P4 e de 86,5% de P4 para P5. Durante todo o
periodo de analise (P1 — P5), verificou-se decréscimo de 46,7%.

6.1.2. Do valor e do preco das importagées

Visando a tornar a andlise do valor das importa¢Ges mais uniforme, considerando que o frete e o seguro, dependendo da origem
considerada, tém impacto relevante sobre o preco de concorréncia entre os produtos ingressados no mercado brasileiro, a analise foi
realizada em base CIF.

As tabelas a seguir apresentam a evolugdo do valor total e do preco CIF das importagdes totais de vidros para linha fria no periodo
de investigacdo de continuagdo de dano a industria doméstica.

Valor das Importagdes Totais (mil US$ CIF)

P1 P2 P3 P4 P5
China 100,0 111,3 41,1 42,3 71,1
Total sob Analise 100,0 111,3 41,1 42,3 71,1
Tailandia 100,0 30,9 8,8
Coréia do Sul 100,0
Suécia 100,0
México 100,0 4,7 1,6 0,7
Estados Unidos 100,0 2.294,1 1.139,6
Total Exceto sob Analise 100,0 2.831,8 870,2 0,8 1.544,5
Total Geral 100,0 119,0 43,5 42,2 75,2

Os valores das importagGes chinesas de vidros para linha fria apresentaram crescimento de 11,3% de P1 para P2, ao qual se seguiu
queda de 63,1% de P2 para P3. Posteriormente, foram observados aumentos sucessivos de 3,0% e de 67,9% em P4 e em PS5,
respectivamente. Quando considerado todo o periodo de andlise (P1 para P5), observou-se diminui¢cdo de 28,9% dos valores das
importagGes chinesas.

Por sua vez, os valores importados das outras origens apresentaram crescimento de 2.731,4% de P1 para P2. Ja de P2 para P3 e de
P3 para P4 observaram-se decréscimos de 69,3% e 99,9%, respectivamente. Os valores importados das demais origens voltaram a crescer
de P4 para P5 (201.321,4%). Considerado todos o periodo de analise (P1 para P5), os valores das importagdes das outras origens
apresentaram crescimento de 1.444,3%.

Precgo das Importagdes Totais (USS CIF/kg)

P1 P2 P3 P4 P5

China 100,0 207,6 186,3 148,1 146,5
Total sob Andlise 100,0 207,6 186,3 148,1 146,5
Tailandia 100,0 85,6 100,1
Coréia do Sul 100,0
Suécia 100,0

México 100,0 98,8 287,5 197,0
Estados Unidos 100,0 1.214,2 1.311,7

Total Exceto sob Analise 100,0 24,5 20,9 106,3 18,5
Total Geral 100,0 197,7 177,9 147,8 141,3

Observou-se que o prego CIF médio por metro quadrado ponderado das importagGes de vidros para linha fria da China aumentou
107,5% de P1 para P2. Nos demais periodos o prego CIF médio por metro quadrado ponderado dessas importagdes apresentou quedas
sucessivas: 10,3% de P2 para P3, 20,5% de P3 para P4 e 1,1% de P4 para P5. A despeito do decréscimo apresentado em 4 dos 5 periodos
analisados, quando considerado todo o periodo de analise (de P1 para P5), o prego das importacbes da origem sujeita ao direito
antidumping acumulou crescimento de 46,4%.
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Ja o prego CIF médio por tonelada ponderado das importagdes das demais origens diminuiu 75,5% de P1 para P2 e 14,5% de P2
para P3. De P3 para P4, esse prego apresentou crescimento de 407,8%, ao qual se segui nova queda de 82,6% de P4 para P5. Assim, ao
longo do periodo de analise, o prego das importagGes totais das demais origens acumulou queda de 81,5%.

Constatou-se que o prego CIF médio ponderado das importagGes brasileiras da China foi inferior ao prego CIF médio ponderado das
importacgGes brasileiras das demais origens nos periodos P1 e P4, ao passo que lhes foi superior nos demais periodos de analise de dano.

6.2. Do mercado brasileiro

Para dimensionar o mercado brasileiro de vidros para linha fria foram consideradas as quantidades vendidas no mercado interno
informadas pela Saint-Gobain, liquidas de devolugGes, as quantidades vendidas pelos outros produtores nacionais, bem como as
quantidades importadas totais apuradas com base nos dados de importagdo fornecidos pela RFB, apresentadas no item anterior.

Mercado Brasileiro (kg)

Vendas Vendas Importacoes ~
, L. . Importacdes Mercado
Periodo Industria Outras Origens i .
L . 1 Outras Origens | Brasileiro
Domeéstica Empresas Investigadas
P1 100 100 100 100 100
P2 81,4 88,0 53,6 11.565,1 72,9
P3 168,7 161,5 22,1 4.153,8 94,5
P4 123,2 128,1 28,6 0,7 77,6
P5 107,4 98,1 48,5 8.368 77,5

Deve-se ressaltar que, para fins de dimensionamento do mercado brasileiro, considerou-se que a quantidade vendida pelos outros
produtores nacionais de vidros para linha fria equivaleu ao seu o volume produzido estimado, durante o periodo de analise, conforme
informado pela ABIVIDRO. Conforme mencionado no item 4 deste documento, no decorrer da revisdao, os produtores nacionais conhecidos
serdo notificados para apresentarem seus dados para fins de compor a industria doméstica, nos termos do art. 37, § 12 do Decreto n?
8.058, de 2013.

Observou-se que o mercado brasileiro de vidros para linha fria oscilou durante o periodo de analise de dano: sofreu retragdo de P1
para P2 (-27,1%), de P3 para P4 (-17,9%) e de P4 para P5 (-0,1%), ao passo que apresentou crescimentos de P2 para P3 (29,6%).
Considerando todo o periodo de andlise, de P1 a P5, o mercado brasileiro decresceu 22,5%.

Verificou-se que as importa¢des de origem chinesa decresceram, em todo o periodo de analise, 498.445,2 m2, volume bem
proximo da retragdo apresentada pelo mercado brasileiro: 437.490,6 m2. J4 no ultimo periodo, de P4 para P5, as importagGes sob analise
aumentaram 193.075,76 m?, equivalente a um aumento de 69,8%, enquanto o mercado brasileiro de vidros para linha fria sofreu redugéo
de 1.823,5 m?, apresentando tendéncia de estabilidade.

6.3. Da participacdo das importagGes totais no mercado brasileiro
O quadro a seguir apresenta a participagdo das importagées no mercado brasileiro de vidros para linha fria.

Participagao das Importagées no Mercado Brasileiro

Mercado Participagao Parthlpaan Participagdo
. . ~ Importacoes ~
Periodo Brasileiro Importagoes Outras origens Importacdes
(em kg) Investigadas (%) (%) Totais (%)
P1 100,0 100,0 100,0 100,0
P2 72,9 53,6 73,5 11.565,1
P3 94,5 22,1 23,4 4.153,8
P4 77,6 28,6 36,8 0,7
P5 77,5 48,5 62,6 8.368,0

Observou-se que a participagdo das importagdes de origem chinesa no mercado brasileiro decresceu 13,1 p.p. e 25 p.p. de P1 para
P2 e de P2 para P3, respectivamente. Nos demais periodos verificou-se crescimento nessa participacao: 6,8 p.p. de P3 para P4 e 12,8 p.p.
de P4 para P5. Considerando todo o periodo de analise, a participacdo das importagdes sob andlise decresceu 18,7 p.p.

Dessa forma, constatou-se que as importacGes da origem sob analise, apesar de ndo lograrem retornar ao nivel observado em P1
em sua participagdo no mercado brasileiro, passaram a apresentar crescimento a partir do periodo P4, atingindo percentual de
participagdo no periodo P5 préximo ao do periodo P2. Recorde-se que o direito antidumping foi aplicado no més de julho de 2014 e que o
periodo P1 é composto pelo intervalo de outubro de 2013 a setembro de 2014, ou seja, 10 meses em que o direito antidumping ainda ndo
havia sido aplicado.

Ja a participagdo das demais importagdes no mercado brasileiro aumentou 4,5 p.p., de P1 para P2, tendo decrescido nos dois
periodos seguintes: 3,2 p.p. de P2 para P3, 1,3 p.p. de P3 para P4. De P4 para P5 essa participagdo voltou a apresentar crescimento: 3,1 p.p.
Considerando todo o periodo de andlise, a participagdo das demais importagdes no mercado brasileiro aumentou 3,1 p.p. Apesar do
crescimento apresentado ao se considerar todo o periodo de revisdo, a participagdo no mercado brasileiro das importagdes das demais
origens atingiu, em seu apice, no periodo P2, 4,5% de participagdo, periodo em que também logrou sua maior participagdo (11%) nas
importagGes totais brasileiras de vidros para linha fria.

6.4. Da relagdo entre as importagoes e a produgao nacional

A tabela a seguir apresenta a relagdo entre as importagdes objeto do direito antidumping e a produgdo nacional de vidros para
linha fria:
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Importag6es Investigadas e Produg¢ao Nacional

Produgdo Nacional (kg) Importagdes investigadas (kg) [(B) / (A)]
(A) (B) %
P1 100,0 100,0 100,0
P2 88,0 53,6 60,9
P3 161,5 22,1 13,7
P4 128,1 28,6 22,3
P5 98,2 48,5 49,4

Observou-se que a relagdo entre as importagGes sujeitas a medida e a produgdo nacional de vidros para linha fria diminuiu 38,7 p.p.
de P1 para P2 e 46,8 p.p. de P2 para P3. Por outro lado, essa relagdo apresentou crescimento de 8,6 p.p. de P3 para P4 e de 26,8 p.p. de P4
para P5. Assim, ao se considerar todo o periodo de andlise, essa relagdo, que era de 99% em P1, passou a 48,9% em P5, representando
retragdo acumulada de 50,1 p.p.

6.5. Da conclusao sobre as importagoes e o mercado brasileiro

Com base nos dados anteriormente apresentados, concluiu-se que:

a) as importagdes de vidros para linha fria origindrias da China decresceram, em termos absolutos, de P1 a P5 (51,1%.). Por outro
lado, essas importagBes aumentaram de P4 a P5 (69,8%). Ressalte-se, também, que de P3 para P5 essas importagdes apresentaram
crescimento de 119,9%;

b) houve crescimento do preco do produto objeto do direito antidumping em 46.4% de P1 para P5. Todavia, esse preco decresceu
de P4 para P5 em 1,1%. Ja de P3 para P5, esse prego variou negativamente 21,4%;

c) as importagdes origindrias dos demais paises exportadores apresentaram crescimento cumulado de 8.268,6% de P1 a P5.

d) as importagdes objeto do direito antidumping apresentaram diminui¢do de sua participagdo relativa ao mercado brasileiro de P1
a P5 (18,7 p.p.). No entanto, essa participagdo no mercado brasileiro cresceu de P4 a P5 (12,8 p.p.) e de P3 para P5 (19,6 p.p.);

e) a relagdo entre as importagdes do produto objeto do direito antidumping e a produgdo nacional decresceu de P1 a P5 (50,1 p.p.).
Contudo, essa relagdo aumentou de P4 a P5 (26,8 p.p.) e de P3 para P5 (35,4 p.p.).

Diante desse quadro, constatou-se decréscimo do volume das importagdes do produto objeto da medida tanto em termos
absolutos de P1 a P5, quanto em termos relativos ao mercado brasileiro e a produgdo nacional. No entanto, cumpre ressaltar que durante
10 meses de P1 ainda ndo havia ocorrido a aplicagdo da medida original, tendo as importagGes passado entdo por decréscimos em P2 e P3,
em todos esses indicadores. A partir de P3 houve inversdo nessa tendéncia, passando essas importagées a apresentar crescimento
significativo em termos absolutos e em termos relativos ao mercado brasileiro e a produgdo nacional.

7. DOS INDICADORES DA INDUSTRIA DOMESTICA

De acordo com o disposto no art. 108 do Decreto n2 8.058, de 2013, a determinagdo de que a extingdo do direito levaria muito
provavelmente a continuagdo ou a retomada do dano deve basear-se no exame objetivo de todos os fatores relevantes, incluindo a
situagdo da industria doméstica durante a vigéncia definitiva do direito e os demais fatores indicados no art. 104 do Regulamento
Brasileiro.

O periodo de analise dos indicadores da industria doméstica compreendeu sessenta meses, divididos em cinco intervalos de doze
meses, sendo que o intervalo mais recente coincide com o periodo de investigacdio de dumping e os outros quatro intervalos
compreendem os doze meses anteriores em cada periodo, nos termos da Segdo IV do Regulamento Brasileiro.

Como ja informado, de acordo com o previsto no art. 34 do Decreto n2 8.058, de 2013, definiu-se como industria doméstica a linha
de producdo de vidros para linha fria da empresa Saint-Gobain, que foi responsavel por 41% da produgdo nacional brasileira do produto
similar em P5. Dessa forma, os indicadores considerados neste Documento refletem os resultados alcangados pela citada linha de
produgdo.

Para uma adequada avaliacdo da evolucdo dos dados em moeda nacional, atualizaram-se os valores correntes com base no indice
de Pregos ao Produtor Amplo — Origem — Produtos Industrializados (IPA-OG-PI), da Fundagdo Getulio Vargas.

De acordo com a metodologia aplicada, os valores em reais correntes de cada periodo foram divididos pelo indice de pregos médio
do periodo, multiplicando-se o resultado pelo indice de precos médio de P5. Essa metodologia foi aplicada a todos os valores monetarios
em reais apresentados.

7.1. Do volume de vendas

A tabela a seguir apresenta, inicialmente, as vendas da industria doméstica destinadas ao mercado interno. As vendas
apresentadas estdo liquidas de devolugdo.

Vendas totais Vendas no Participagdo no total
(kg) mercado interno (kg) (%)
P1 100,0 100,0 100,0
P2 81,4 81,4 100,0
P3 168,7 168,7 100,0
P4 123,2 123,2 100,0
P5 107,4 107,4 100,0

Esclarega-se que ndo foram realizadas vendas do produto similar doméstico destinadas ao mercado externo. Assim, a totalidade de
vendas do produto similar fabricado pela industria doméstica foi destinada ao mercado brasileiro.
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O volume de vendas da industria doméstica no mercado brasileiro apresentou o seguinte comportamento durante o periodo de
revisdo: diminuiu 18,6% em P2, cresceu 107,2% em P3 e voltou a cair 27,0% em P4 e 12,8% em P5, sempre em relagdo ao periodo
imediatamente anterior. Considerado todo o periodo de revisdo, isto é de P1 para P5, o volume de vendas da industria doméstica no
mercado brasileiro apresentou crescimento de 7,4%.

7.2. Da participagao do volume de vendas no mercado brasileiro

A tabela a seguir apresenta a participagdo das vendas da industria doméstica destinadas ao mercado interno no mercado brasileiro.

Participa¢do das Vendas da Industria Doméstica no Mercado Brasileiro

Ven:inzlse::ol\(llnit;():ado Mercado Brasileiro (kg) Participacdo (%)
P1 100,0 100,0 100,0
P2 81,4 72,9 111,7
P3 168,7 94,5 178,6
P4 123,2 77,6 158,9
P5 107,4 77,5 138,7

A participagdo das vendas da industria doméstica no mercado brasileiro de vidros para linha fria apresentou crescimento até o
periodo P3: 2,2 p.p. de P1 para P2 e 12,3 p.p. de P2 para P3. Nos dois ultimos periodos, constatou-se que essa participagdo se retraiu: 3,7
p.p. de P3 para P4 e 3,7 p.p. de P4 para P5. Tomando-se em referéncia todo o periodo de revisdo (P1 para P5), verificou-se que a
participagdo da industria doméstica no mercado brasileiro cresceu 7,1 p.p.

7.3. Da produgao e do grau de utilizagdo da capacidade instalada

Para o célculo da capacidade nominal foi considerado o volume mensurado no dia mais produtivo do periodo investigado, em
relagdo ao produto objeto da investigagdo. Nesse dia, foi produzido um total de [CONFIDENCIAL] m2 de vidro, que engloba outros produtos
além do produto similar. Desse volume total produzido, [CONFIDENCIAL] m2 ([CONFIDENCIAL]%), corresponderam a produgdo de produto
similar. Multiplicando-se o volume total diario citado pelo nimero total de dias do ano chegou-se ao total de [CONFIDENCIAL] m?2 relativo a
capacidade produtiva nominal da industria doméstica, tendo em consideragdo os equipamentos atualmente em operagdo. Desta feita,
destaque-se que a empresa, além dos [CONFIDENCIAL] fornos atualmente operando na produgdo do produto similar,
[CONFIDENCIAL][CONFIDENCIAL], cuja capacidade nominal diaria é de [CONFIDENCIAL] m2, mensurado com base no dia mais produtivo, e
cuja capacidade nominal anual é de [CONFIDENCIAL] m2. Desta forma, considerando todos os equipamentos (em operac¢do e desativado), a
capacidade nominal produtiva anual da industria doméstica somou [CONFIDENCIAL] m2.

A seu turno, a capacidade de produgdo efetiva foi obtida descontando-se do total de dias de cada periodo de investigagdo, os dias
ndo trabalhados como feriados, sabados ndo trabalhados e domingos. A empresa explicou, contudo, que em seu regime atual de trabalho
ha a realizagdo de turno de produgdo [CONFIDENCIAL]. As manutengdes preventivas, conforme explanado pela empresa no decorrer da
verificagdo in loco, sdo realizadas nos sabados ndo trabalhados, ndo impactando dessa forma na capacidade produtiva efetiva. Ademais,
nao foi considerada para fins desse cdlculo a capacidade produtiva do equipamento [CONFIDENCIAL].

O quadro a seguir apresenta os dados referentes a produgao vidros para linha fria ao longo do periodo de revisdo:

Capacidade Instalada, Produgdo e Grau de Ocupagdo

A. B. C. Gr(;{JB de
Capacidade instalada | Capacidade instalada Produgao ~
. . ocupagao
nominal (kg) efetiva (kg) (kg) (%)
P1 100,0 100,0 100,0 100,0
P2 100,7 88,0 87,8 87,2
P3 100,7 161,5 70,1 92,0
P4 100,4 128,1 44,8 65,1
P5 99,6 98,4 53,0 64,5

O volume de produgdo do produto similar fabricado pela indistria doméstica decresceu entre P1 e P2 (12,0%). De P2 para P3 esse
volume voltou a crescer, apresentando avango de 83,5%. Esse avango, no entanto, foi seguido de sucessivas quedas: 20,6% de P3 para P4 e
23,2% de P4 para P5. Considerado todo o periodo de revisdo, observou-se retragdao de 1,6% no volume de produgdo do produto similar
fabricado da industria doméstica.

A capacidade de produgdo efetiva se manteve praticamente estdvel durante o periodo de revisdo, evoluindo da seguinte forma:
crescimento de 0,7% de P1 para P2, mantendo-se estdvel de P2 para P3, e quedas de 0,4% de P3 para P4 e 0,7% de P4 para P5. De P1 para
P5 a capacidade efetiva da industria doméstica diminuiu 0,4%.

Em relagdo ao grau de ocupagdo da capacidade produtiva, verificou-se decréscimo de [CONFIDENCIAL] p.p. de P1 para P2, seguido
de aumento de [CONFIDENCIAL] p.p. de P2 para P3. Nos dois ultimos periodos, entre P3 e P4 e entre P4 e P5, observou-se,
respectivamente, diminuigdo de [CONFIDENCIAL] p.p. e p.p. desse indicador, sempre em relagdo ao periodo imediatamente anterior. De
P1 para P5, houve decréscimo de [CONFIDENCIAL] p.p. na ocupagdo da capacidade efetiva.

7.4. Dos estoques

O quadro a seguir indica a evolugdo dos estoques de vidros para linha fria da induistria doméstica acumulado no final de cada
periodo analisado, considerando um estoque inicial de [CONFIDENCIAL] m2.
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Estoque final (m?)

. t
Perio | Produg | Vendas no mercado | Vendas no mercado Outras . Estoque
o . Entradas/Saida .

do do interno externo s Final
P1 | 100,0 100,0 - (100,0) 100,0
P2 88,0 81,4 - 1,5 224,7
P3 161,5 168,7 - (103,4) 118,8
P4 128,1 123,2 - (25,4) 219,3
P5 98,4 107,4 - (29,5) 89,4

No que diz respeito a coluna “outras entradas e saidas”, apurou-se durante a verificagdo in loco, tratar-se de: [CONFIDENCIAL].

O volume do estoque final de vidros para linha fria da industria doméstica aumentou de P1 para P2, 124,7%, e decresceu de P2
para P3, 47%,1. De P3 para P4 houve aumento do volume em estoque de 84,5%, e diminuicdo de P4 para P5, de 59,2%. Considerando-se
todo o periodo de analise, o volume do estoque final da industria doméstica decresceu 10,6%.

A tabela a seguir, por sua vez, apresenta a relagdo entre o estoque acumulado e a produgdo da industria doméstica em cada
periodo de andlise.

Relagdo estoque final/produgio

Periodo Estoque final (kg) Produgio (kg) Relagdo (%)
P1 100,0 100,0 100,0
P2 224,7 88,0 255,3
P3 118,8 161,5 73,6
P4 219,3 128,1 171,1
P5 89,4 98,4 90,8

A relagdo estoque final/produgdo cresceu [CONFIDENCIAL]p.p. de P1 para P2, apresentando queda de [CONFIDENCIAL]p.p. de P2
para P3. De de P3 para P4 houve elevagdo de [CONFIDENCIAL]p.p e de P4 para P5 houve outra redugdo da ordem de [CONFIDENCIAL]p.p. A
relagdo estoque final/produgdo reduziu [CONFIDENCIAL] p.p. quando considerado todo o periodo de revisdo.

7.5. Do emprego, da produtividade e da massa salarial

As tabelas deste item apresentam o nimero de empregados, a produtividade e a massa salarial, relacionados a produgio/venda de
vidros para linha fria pela industria doméstica.

Deve-se ressaltar que os dados relativos ao nimero de empregados da industria doméstica e a massa salarial foram obtidos
aplicando-se ao numero total de empregados da empresa e a massa salarial total o percentual relativo a participacdo da produgdo de
vidros para linha fria na produgao total da Saint-Gobain.

Numero de empregados

P1 P2 P3 P4 P5
Linha de Produgio 100,0 150,0 226,9 94,2 73,1
Administragdo e Vendas 100,0 100,0 200,0 200,0 200,0
Total 100,0 149,1 226,4 96,2 75,5

Verificou-se que, de P1 para P2 e de P2 para P3, o niumero de empregados que atuam diretamente na linha de producgdo
apresentou acréscimo de 50% e de 51,3%, respectivamente. Ja de P3 para P4 e de P4 para P5 foram registradas redugdes 58,5% e de
22,4%. Ao se analisar os extremos da série, o nimero de empregados ligados a produgao decresceu 26,9%.

O numero de empregos ligados a administragdo e vendas se manteve estavel de P1 para P2. De P2 para P3 esse niUmero aumentou
100%, mantendo-se estavel de P3 para P4 e de P4 para P5. Considerado todo o periodo de revisdo, o nimero de empregados ligados a
administracdo e vendas aumentou 100%.

Produtividade por empregado

Empregados ligados Produgdo por empregado
Periodo . _ Produgdo (kg) da linha da produgdo
linha de produgdo
(kg/empregado)
P1 100,0 100,0 100,0
P2 150,0 88,0 58,7
P3 226,9 161,5 71,2
P4 94,2 128,1 136,0
P5 73,1 98,4 134,7

A produtividade por empregado ligado a produgdo diminuiu 41,3% de P1 para P2, e aumentou 21,3% de P2 para P3 e 91,1% de P3
para P4. De P4 para P5 esse indicador voltou a apresentar queda, desta feita na ordem de 1%. Considerando-se todo o periodo de revisao,
a produtividade por empregado ligado a produgdo aumentou 34,7%.
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Massa Salarial (mil RS atualizados)

P1 P2 P3 P4 P5
Linha de Producio [confidenci | [confidenci | [confidenci | [confidenci | [confidenci
al] al] al] al] al]
Administragdo e [confidenci | [confidenci | [confidenci | [confidenci | [confidenci
Vendas al] al] al] al] al]
[confidenci | [confidenci | [confidenci | [confidenci | [confidenci
Total
al] al] al] al] al]

A massa salarial dos empregados da linha de produgdo apresentou decréscimo de 15,1% de P1 para P2. De P2 para P3 houve
crescimento de 49,6% e de P3 para P4 e de P4 para P5 houve redugdo de 38,3% e de 25%, respectivamente. Considerando-se todo o
periodo de andlise, de P1 para P5, a massa salarial dos empregados ligados diretamente a linha de produgdo diminuiu 41,2%.

A massa salarial dos empregados ligados a administragdo e vendas, apresentou o seguinte comportamento: decresceu 7,6% de P1
para P2, aumentou 12% e 3,3%, respectivamente, de P2 para P3 e de P3 para P4, voltando a apresentar queda de P4 para P5 (-25,3%).De
P1 para P5, a massa salarial dos empregados ligados a administragdo e vendas decresceu 20,1%.

Por sua vez, a massa salarial total acompanhou o comportamento apresentado pela massa salarial dos empregados da linha de
producdo: decresceu de P1 para P2 (-13,3%), aumentou de P2 para P3 (+40,3%), diminuiu de P3 para P4 (-30,1%) e de P4 para P5 (-25,1%).
Considerado todo o periodo de revisdo, a massa salarial total decresceu 36,3%.

7.6. Do demonstrativo de resultado

7.6.1. Da receita liquida

A tabela a seguir apresenta a evolugdo da receita liquida de vendas do produto similar da inddstria doméstica, liquida de
devolugdes, abatimentos e tributos. Ressalte-se que os valores das receitas liquidas obtidas pela industria doméstica no mercado interno
também estdo deduzidos dos valores de fretes e seguros incorridos sobre essas vendas.

Receita liquida das vendas da industria doméstica (mil RS atualizados)

Periodo - Mercado Interno Mercado Externo
Receita Total Valor % total Valor % total
P1 [conf.] 100,0 [conf.] [conf.] [conf.]
P2 [conf.] 78,8 [conf.] [conf.] [conf.]
P3 [conf.] 128,0 [conf.] [conf.] [conf.]
P4 [conf.] 99,1 [conf.] [conf.] [conf.]
P5 [conf.] 86,9 [conf.] [conf.] [conf.]

Conforme mencionado anteriormente, a indlstria doméstica ndo realizou vendas do produto similar para o mercado externo.
Assim, a receita liquida total com vendas do produto similar de fabricagdo prépria corresponde a receita liquida obtida com as vendas do
produto similar fabricado pela industria doméstica no mercado brasileiro.

A receita liquida referente as vendas de fabricagdo prépria no mercado interno sofreu uma reducgdo de 21,2% de P1 para P2, tendo
uma elevagao de 62,4% de P2 para P3, e redugdes sucessivas nos demais periodos, 22,6% de P3 para P4, e 12,3% de P4 para P5. Ao se
considerar todo o periodo de andlise, a receita liquida obtida com as vendas de fabricagdo prépria no mercado interno apresentou um
acréscimo de 13,1%.

7.7.2. Dos pregos médios ponderados

Os precos médios ponderados de venda, apresentados na tabela a seguir, foram obtidos pela razdo entre as receitas liquidas e as

respectivas quantidades vendidas.

Prego médio da industria doméstica (RS atualizados/kg)

Pre¢o no Mercado Interno Pre¢o no Mercado Externo
P1 100,0 [confidencial]
P2 96,8 [confidencial]
P3 75,9 [confidencial]
P4 80,4 [confidencial]
P5 80,9 [confidencial]

7.7.3. Dos resultados e margens

As tabelas a seguir apresentam a demonstragdo de resultados e as margens de lucro obtidas com a venda de filtros ceramicos
refratarios de fabricagdo prépria no mercado interno.

Com o propdsito de identificar os valores referentes a venda de filtros ceramicos refratarios, as despesas operacionais foram
calculadas por meio de rateio, de acordo com a participagdo da receita liquida do produto similar no mercado interno em relagdo a receita
liquida total da empresa.
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Demonstragdo de resultados (mil RS atualizados)

P1 P2 P3 P4 P5
Receita Liquida 100,0 96,8 75,9 80,4 80,9
CPV [confidencial] [confidencial] | [confidencial] | [confidencial] | [confidencial]
Resultado Bruto [confidencial] [confidencial] | [confidencial] | [confidencial] | [confidencial]
Despesas Operacionais [confidencial] [confidencial] | [confidencial] | [confidencial] | [confidencial]
Despesas gerais e administrativas [confidencial] [confidencial] | [confidencial] | [confidencial] | [confidencial]
Despesas com vendas [confidencial] [confidencial] | [confidencial] | [confidencial] | [confidencial]
Resultado financeiro (RF) [confidencial] [confidencial] | [confidencial] | [confidencial] | [confidencial]
Outras despesas (receitas) operacionais (OD) [confidencial] [confidencial] | [confidencial] | [confidencial] | [confidencial]
Resultado Operacional [confidencial] [confidencial] | [confidencial] | [confidencial] | [confidencial]
Resultado Operacional (exceto RF) [confidencial] [confidencial] | [confidencial] | [confidencial] | [confidencial]
Resultado Operacional (exceto RF e OD) [confidencial] [confidencial] | [confidencial] | [confidencial] | [confidencial]
Margens de lucro (%)
P1 P2 P3 P4 P5

Margem Bruta [conf.] | [conf.] | [conf.] [conf. [conf.]

Margem Operacional [conf.] | [conf.] | [conf.] | [conf.] | [conf.]

Margem Operacional (exceto RF) [conf.] | [conf.] | [conf.] | [conf.] | [conf.]

Margem Operacional (exceto RF e OD) [conf.] | [conf.] | [conf.] | [conf.] | [conf.]

O resultado bruto da industria doméstica apresentou quedas de P1 para P2 e de P2 para P3: 117,4% e 924%, respectivamente. Em
seguida, esse resultado apresentou recuperagdo, crescendo 32,7% de P3 para P4 e 25,2% de P4 para P5. Considerando toda a série
analisada, o resultado bruto apresentou retracdo de 189,6% de P1 para P5. Ressalte-se que o resultado bruto da industria doméstica
auferido com a venda de vidros para linha fria no mercado interno apresentou prejuizo nos periodos de P2 a P5.

O comportamento da margem bruta manteve relagdo com aquele observado para resultado bruto. A margem bruta obtida nas
vendas internas registrou quedas de P1 para P2 ([CONFIDENCIAL] p.p.) e de P2 para P3 ([CONFIDENCIAL] p.p.), as quais se seguiram
aumentos de [CONFIDENCIAL] p.p. de P3 para P4 e de [CONFIDENCIAL] p.p. de P4 para P5. Considerando-se os extremos da série, a
margem bruta obtida em P5 decresceu [CONFIDENCIAL] p.p. em relagdo a P1.

O resultado operacional apresentou comportamento semelhante ao resultado bruto: quedas de 123,3% e 184,5% de P1 para P2 e
de P2 para P3, respectivamente. Apds essas quedas, o resultado operacional apresentou crescimentos de 36,2% e 26,5% de P3 para P4 e
de P4 para P5, respectivamente. Destaque-se que a industria doméstica apresentou prejuizos operacionais sucessivos ao longo da série
analisada.

A margem operacional apresentou comportamento relacionado a evolugdo do resultado operacional: quedas em P2
([CONFIDENCIAL] p.p.) e P3 ([CONFIDENCIAL] p.p.) e aumentos em P4 ([CONFIDENCIAL] p.p.) e P5 ([CONFIDENCIAL]p.p.). De P1 para P5,
verificou-se deterioragdao da margem operacional em [CONFIDENCIAL] p.p. Destaque-se que a margem operacional restou negativa durante
todo o periodo de revisao.

Ao se desconsiderar o resultado financeiro, o resultado operacional continua a apresentar o mesmo comportamento: retragdo em
P2 (156,5%) e em P3(193,5%), seguindo-se recuperacdo em P4 (21%) e em P5 (27,3%). Considerados os extremos da série, verificou-se
retracdo de 332,3% desse indicador. Importa aduzir que ainda que excluido o resultado financeiro, permanece o quadro de prejuizo
operacional observado.

O resultado operacional sem resultado financeiro e outras despesas operacionais decresceu 85,8 % de P1 para P2, reduziu-se em
200,8% de P2 para P3. De P3 par P4 e de P4 para P5 foram observados aumentos de 18,5% e 30,9%, respectivamente. Considerados os
extremos da série, verificou-se retracdo de 214,7%. De forma semelhante, o resultado operacional sem resultado financeiro e outras
despesas operacionais apresenta prejuizo operacional durante todo o periodo de revisao.

Demonstragdo de resultados unitdria (R$ atualizados/ m?)

P1 P2 P3
Receita Liquida 100,0 96,8 75,9
CcpPVv [confidencial] [confidencial] [confidencial] [con
Resultado Bruto [confidencial] [confidencial] [confidencial] [con
Despesas Operacionais [confidencial] [confidencial] [confidencial] [con
Despesas gerais e administrativas [confidencial] [confidencial] [confidencial] [con
Despesas com vendas [confidencial] [confidencial] [confidencial] [con
Resultado financeiro (RF) [confidencial] [confidencial] [confidencial] [con
Outras despesas (receitas) operacionais (OD) [confidencial] [confidencial] [confidencial] [con
Resultado Operacional [confidencial] [confidencial] [confidencial] [con
Resultado Operacional (exceto RF) [confidencial] [confidencial] [confidencial] [con
Resultado Operacional (exceto RF e OD) [confidencial] [confidencial] [confidencial] [con
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A receita liquida unitaria decaiu de P1 até P3: 3,2%, de P1 para P2 e 21,6% de P2 para P3. Ao revés, foram observados aumentos de
P3 para P4 (+6%) e de P4 para P5 (0,5%). Considerado todo o periodo de revisdo, a receita liquida unitaria apresentou retragdo de 19,1%.

O Custo do Produto Vendido (CPV) unitario, aumentou 4,8% de P1 para P2, caiu 15,9% de P2 para P3, voltou a crescer de P3 para
P4 (4,9%) e apresentou nova queda de P4 para P5 (0,5%). Ao se tomar em conta todo o periodo de revisdao, o CPV unitario apresentou
queda de 8%.

O resultado bruto unitario, tal qual a receita bruta unitéria, apresentou queda de P1 até P3: 121,2%, de P1 para P2 e 398% de P2
para P3. Apds essas quedas foi observada recuperagdo de P3 para P4 (+8%) e de P4 para P5 (14%). De P1 para P5, o resultado bruto
unitario apresentou queda de 183,5%. Impende mencionar que a empresa apresentou resultado bruto unitdrio negativo de P2 até P5.

A despesa operacional unitdria apresentou crescimento apenas de P1 para P2 (8,3%). Nos demais periodos foram observadas
quedas: 2,2% em P3, 15,2% em P4 e 16,7% em P5, sempre tendo em vista o periodo imediatamente anterior. Considerado todo o periodo
de revisdo, a despesa operacional unitaria decresceu 25,2%.

O resultado operacional unitario apresentou o seguinte comportamento: diminuiu 173,5% entre P1 e P2 e 37,4% entre P2 e P3 e
aumentou 12,7% entre P3 e P4 e 15,7% entre P4 e P5. De P1 para PS5, o resultado operacional unitario cresceu 176,8%.

J4a o resultado operacional unitario sem resultado financeiro e outras despesas diminuiu 127,9% entre P1 e P2, 45,1% entre P2 e P3
e 11,5% entre P3 e P4. De P4 para P5, esse indicador elevou-se em 20,7%. De P1 para P5,0 resultado operacional unitario sem resultado
financeiro e outras despesas cresceu 192,5%.

7.7. Dos fatores que afetam os pregos domésticos

7.7.1 Dos custos

As informacgdes referentes aos custos foram resumidas e estdo apresentadas a seguir.

Evolugdo do custo de produgio (RS corrigidos/ m2)

Periodo P1 P2 P3 P4 P5

Matéria-prima [confidencial] [confidencial] [confidencial] [confidencial] [confidencial]
Outros insumos [confidencial] [confidencial] [confidencial] [confidencial] [confidencial]
Utilidades [confidencial] [confidencial] [confidencial] [confidencial] [confidencial]

Mao de obra direta  [confidencial] [confidencial] [confidencial] [confidencial] [confidencial]
Mao de obra indireta [confidencial] [confidencial] [confidencial] [confidencial] [confidencial]
Custos fixos [confidencial] [confidencial] [confidencial] [confidencial] [confidencial]
Custo de produgdo [confidencial] [confidencial] [confidencial] [confidencial] [confidencial]

Verificou-se que o custo de produgao por metro quadrado do produto reduziu 1% de P1 a P2 e 15,1% de P2 a P3, elevou-se 5,7% de
P3 a P4 e 0,5% de P4 a P5. Ao se considerar os extremos da série analisada, observa-se retragdo de 11,6% no custo de produgdo do produto
similar fabricado pela industria doméstica.

7.7.2. Da relagdo custo/prego
A relagdo entre o custo de producdo e o prego indica a participagao desse custo no preco liquido de venda da industria doméstica
no mercado interno ao longo do periodo de investigacdo de dano. A tabela a seguir explicita essa relagdo:

Participagdo do custo de produgio no preco de venda (R$ corrigidos/kg)
Periodo Custo de Produgdo (A) Prego no Mercado Interno (B) (A) / (B) (%)
P1 [confidencial] 100,0 [confidencial]
P2 [confidencial] 96,8 [confidencial]
P3 [confidencial] 75,9 [confidencial]
P4 [confidencial] 80,4 [confidencial]
P5 [confidencial] 80,9 [confidencial]

Observou-se que a relagdo custo de producdo/preco teve aumento de P1 para P2 ([CONFIDENCIAL] p.p.) e de P2 para P3
([CONFIDENCIAL] p.p.) e diminuigdo de P3 para P4 ([CONFIDENCIAL] p.p.) e de P4 para P5 ([CONFIDENCIAL] p.p.). Considerados os
extremos da séria (P1 e P5) observou-se aumento dessa relagdo ([CONFIDENCIAL] p.p.).

7.8. Do fluxo de caixa

A demonstragdo do fluxo de caixa evidencia as modificagdes ocorridas nas disponibilidades das empresas, em um determinado
periodo, por meio da exposi¢do dos fluxos de recebimentos e pagamentos.

As atividades operacionais dizem respeito a todas as atividades relacionadas com a produgdo e entrega de bens e servigos e as
atividades que ndo englobam investimento e financiamento.

Apresenta-se na tabela a seguir o fluxo de caixa total da industria doméstica.

Tendo em vista a impossibilidade de a empresa apurar a demonstragdo de fluxo de caixa exclusiva para a linha de produgdo de
vidros para linha fria, a analise do fluxo de caixa foi realizada em fungdo dos dados relativos a totalidade dos negdcios da empresa.
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Fluxo de caixa (mil RS atualizados)

P1

P2

P3

P4

P5

Caixa liquido gerado pelas atividades operacionais

[confidencial]

[confidencial]

[confidencial]

[confidencial]

[confidencial]

Caixa liquido das atividades de investimentos

[confidencial]

[confidencial]

[confidencial]

[confidencial]

[confidencial]

Caixa liquido das atividades de financiamento

[confidencial]

[confidencial]

[confidencial]

[confidencial]

[confidencial]

Aumento (redugdo) liquido(a) nas disponibilidades

[confidencial]

[confidencial]

[confidencial]

[confidencial]

[confidencial]

Verificou-se diminui¢do nas disponibilidades de P1 para P2 (130,5%) e de P2 para P3 (49,2%), seguido de aumento de 58,3% P3
para P4 e nova diminuigdo de P4 para P5 (26,9%). Constatou-se que esses movimentos levaram a uma diminui¢do nas disponibilidades de

82% de P1 para P5.
7.9. Do retorno sobre o investimento

A tabela a seguir mostra o retorno dos investimentos, calculado a partir da divisdo do valor referente ao lucro liquido da industria
doméstica pelos valores dos ativos totais de cada periodo, constantes das demonstragdes financeiras das empresas.
E importante destacar que os valores utilizados para o calculo referem-se a totalidade da empresa que compde a industria
domeéstica e ndo somente ao produto similar.

Retorno sobre investimentos (em mil RS e em %)

P1

P2

P3

P4

P5

Lucro liquido (A)

[confidencial]

[confidencial]

[confidencial]

[confidencial]

[confidencial]

Ativo total (B)

[confidencial]

[confidencial]

[confidencial]

[confidencial]

[confidencial]

Retorno sobre o investimento Total (A/B) (%)

[confidencial]

[confidencial]

[confidencial]

[confidencial]

[confidencial]

A taxa de retorno de investimento apresentou reducdo de [CONFIDENCIAL] p.p. de P1 para P2, [CONFIDENCIAL] p.p. de P2 para P3,
[CONFIDENCIAL] p.p. de P3 para P4 e [CONFIDENCIAL] p.p. de P4 para P5. Verificou-se deterioragdo de [CONFIDENCIAL] p.p. de P1 para P5.

7.10. Da capacidade de captar recursos ou investimentos

Para avaliar a capacidade de captar recursos, foram analisados os balangos da empresa que compde a indUstria doméstica por meio
dos indices de Liquidez Geral e Corrente. O indice de Liquidez Geral (ILG) foi utilizado para indicar a capacidade de pagamento das
obrigagdes, de curto e longo prazo e o indice de Liquidez Corrente (ILC) para indicar a capacidade de pagamento das obrigacdes de curto
prazo.

E importante destacar que as contas de ativo e passivo utilizadas para o célculo dos indices referem-se as vendas totais da empresa
que compde a industria doméstica e ndo somente as vendas do produto similar.

Capacidade de captar recursos ou investimentos

P1 P2 P3
[confidencial] [confidencial] [confidencial]
[confidencial] [confidencial] [confidencial]

P4 P5
[confidencial] [confidencial]
[confidencial] [confidencial]

indice de liquidez geral
indice de liquidez corrente

O ILG apresentou quedas ao longo de todo o periodo de analise: 43,6% de P1 para P2, 36,0% de P2 para P3, 39,2% de P3 para P4 e
52,7% de P4 para P5. De P1 para P5, observou-se retragdo de 89,6% no ILG.

O ILC, como ja explicado, indica a capacidade de pagamento das obrigacGes de curto prazo, por meio dos bens e créditos
circulantes. Este indice também apresentou sucessivas quedas de 64,1% de P1 para P2, de 35,8% de P2 para P3, de 89,5% de P3 para P4 e
de 546,2% de P4 para P5, momento em que passou ao campo negativo. Em consequéncia das seguidas quedas, este indicador apresentou
decréscimo de 110,8% de P1 para P5.

7.11. Do crescimento da industria doméstica

As vendas internas da industria doméstica apenas apresentaram volume inferior ao periodo P1 no periodo imediatamente
posterior (P2), quando apresentaram queda de 18,6%. De P3 até P5, esse volume sempre se manteve superior ao periodo inicial do
periodo de revisdo. No entanto, as vendas internas da indlstria doméstica apresentaram crescimento apenas no periodo P3 (107,2%),
momento em que atingiram o seu maior nivel em termos absolutos. A partir de P4 as vendas internas da industria doméstica, apesar de se
manterem em nivel superior ao de P1, passaram a experimentar retragdes: P4 (-27%) e P5 (-12,8%). No periodo P5, destaque-se, o volume
das vendas internas da industria doméstica esteve proximo do volume observado no periodo P1, porém, ainda superior (+7,4%). De fato,
observou-se, em termos absolutos, um crescimento de [CONFIDENCIAL] m? nas vendas internas da industria doméstica de P1 até P3,
seguido de uma retragdo, também em termos absolutos, de [CONFIDENCIAL] m2. Assim, verificou-se que de P1 para P5 a industria
domeéstica aumentou o seu volume de vendas em [CONFIDENCIAL] m?, o que representou crescimento de 7,4% no periodo.

O mercado brasileiro se comportou de forma semelhante, apresentando, contudo, de P4 para P5, cenario de quase estabilidade (-
0,1%), ao passo que a industria doméstica, nesse mesmo, periodo, apresentou queda no seu volume de vendas. Ainda assim, de P1 para
P5, a retragdo do mercado consumidor brasileiro alcangou 22,5%, enquanto que o volume de vendas internas da industria doméstica
apresentou crescimento de 7,4% nesse periodo. A vista disso, a participacdo da induUstria doméstica no mercado brasileiro cresceu entre P1
e P5 (7,1 p.p.). Ao revés, no periodo P5 quando o mercado brasileiro apresentou certa estabilidade em relagdo ao periodo imediatamente
anterior (-0,1%), a participagdo da industria doméstica nesse mercado retraiu-se em 3,7 p.p. Pode-se concluir, ante o exposto, que a
reducdo do volume vendido pela induistria doméstica no mercado interno pode também estar relacionada a contragcdo do mercado
consumidor. Esse fato acabou por também contribuir para uma redugdo de 1,6% no volume de produgdo de P1 a P5. Contudo, cumpre
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ressaltar que parte do volume do mercado brasileiro é composto por estimativa no que diz respeito ao volume vendido pelos demais
produtores brasileiros e que, nesse sentido, esse volume e, portanto, o mercado brasileiro, poderd sofrer alteragdes, a partir da
participacdo dos demais produtores, que serdo oficiados a partir do inicio desta revisao.

Diante da evolugdo dos indicadores acima apresentados, conclui-se que os indicadores de volume da industria doméstica
apresentaram crescimento na comparagdo entre o inicio e o final do periodo de revisdo, tendo experimentado, contudo, variagGes
significativas ao longo dos periodos analisados.

7.12. Da conclusdo sobre os indicadores da industria doméstica

Da andlise de todos os indicadores, é possivel verificar que a industria doméstica apresentou crescimento de 7,4% no volume de
vendas internas ao longo do periodo de revisdo (P1-P5). Por outro lado, o mercado brasileiro apresentou contragdo nesse mesmo periodo:
22,5%. Por conseguinte, a participagdo de tais vendas no mercado brasileiro sofreu variagdo positiva, crescendo 7,1 p.p. de P1 para P5.

Por sua vez, o preco médio dessas vendas realizadas no mercado interno apresentou declinio de 19,1% de P1 para P5. No mesmo
sentido, a receita gerada por tais vendas apresentou redugdo (13,1%) apesar do crescimento no volume vendido (7,4%).

A produgdo, a seu turno, contraiu-se em 1,6% de P1 para P5. Desse modo, ainda que a capacidade efetiva de produgdo tenha
permanecido praticamente estavel, apresentando contragdo de 0,4%, o grau de ocupag¢do dessa capacidade reduziu-se em 21,6 p.p.
Ressalte-se que também contribuiu significativamente para essa redugdo no grau de ocupagdo a queda na produgdo de outros produtos
que, nesse periodo, foi da ordem de 47%. A produtividade por empregado, por outro lado, demonstrou um ganho de eficiéncia, uma vez
que apresentou incremento de 34,7% nesse mesmo intervalo.

Ao se analisar a lucratividade, observa-se redugdo de 189,6% no resultado bruto de P1 para P5, movimento acompanhado pela
margem bruta que apresentou queda de ([CONFIDENCIAL]p.p). O resultado bruto apresentou retragdo, devido, notadamente, a redugdo no
preco médio das vendas internas. O resulto operacional e o resultado operacional ao se desconsiderar o resultado financeiro também
apresentaram retragdo nesse mesmo periodo: 197,9% e 332.3%, respectivamente. Excluindo-se, além do resultado financeiro, as outras
despesas/receitas operacionais, o resultado operacional apresenta redugdo de 214,7% de P1 para P5. A margem operacional sem resultado
financeiro e outras despesas/receitas operacionais também apresentou contra¢do: [CONFIDENCIAL]p.p. no mesmo periodo.

Em relagdo ao nimero de empregados ligado a produgéo, verificou-se queda de 26,9% de P1 para P5, sendo que a massa salarial
referente a tais empregados caiu 41,2% nesse mesmo intervalo.

Em face de todo o exposto, verifica-se deterioragdo de indicadores da industria doméstica ao longo do periodo de analise. A
tendéncia a estabilidade do volume vendido associada a redugdo do preco médio de venda do produto similar no mercado interno acabou
gerando diminuigdo da lucratividade, devido a alavancagem operacional.

8. DOS INDICIOS DE CONTINUAGAO OU RETOMADA DO DANO

O art. 108 c/c o art. 104 do Decreto n2 8.058, de 2013, estabelece que a determinagdo de que a extin¢do do direito levard muito
provavelmente a continuagdo ou a retomada do dano a industria doméstica devera basear-se no exame objetivo de todos os fatores
relevantes, incluindo: a situagdo da industria doméstica durante a vigéncia definitiva do direito; o impacto provavel das importagGes objeto
de dumping sobre a industria doméstica; o comportamento das importagdes do produto objeto da revisdo durante a vigéncia do direito e a
provavel tendéncia; o prego provavel das importagdes objeto de dumping e o seu provavel efeito sobre os pregos do produto similar no
mercado interno brasileiro; alteragdes nas condigdes de mercado no pais exportador; e o efeito provavel de outros fatores que nao as
importacOes objeto de dumping sobre a industria doméstica.

8.1. Da situagdo da industria doméstica durante a vigéncia definitiva do direito

O art. 108 c/c o inciso | do art. 104 do Decreto n2 8.058, de 2013, estabelecem que, para fins de determinacdo de probabilidade de
continuagdo ou retomada de dano a industria doméstica decorrente de importagdes sujeitas ao direito, deve ser examinada a situacdo da
industria doméstica durante a vigéncia do direito.

Conforme exposto no item 7 deste documento, o volume de vendas da industria doméstica cresceu 7,4% entre P1 e P5. Esse
volume apresentou o seu maior nivel no periodo P3, quando cresceu 68,7% em relagao a P1. Ja de P3 para P5, esse volume apresentou
retragdo de 36,3%. No mesmo sentido, observou-se de P1 para P5 crescimento de [CONFIDENCIAL] p.p. na participa¢do das vendas da
industria doméstica no mercado brasileiro de vidros para linha fria. Essa participacdo atingiu o seu apice no periodo P3 (32,9%), indicando
um crescimento de [CONFIDENCIAL]p.p. em relagdo ao periodo P1. Por outro lado, essa participagdo apresentou sucessivas quedas de P3
para P5, verificando entre esses dois periodos uma retracdao de [CONFIDENCIAL]p.p.

Cumpre destacar que o mercado brasileiro de vidros para linha fria sofreu retragdo de 22,5% durante o periodo de revisdo,
tendendo a estabilidade de P4 para P5. Observou-se que nesse mesmo periodo, P4 para P5, a industria doméstica apresentou queda no
seu volume de vendas internas (-12,8%), o que resultou em diminui¢do da sua participagdo no mercado brasileiro ((CONFIDENCIAL] p.p.).
Conforme destacado ao longo deste documento, o mercado brasileiro é composto, também, pelas vendas de outros produtores
domésticos. Recorde-se que esse volume corresponde a estimativa apresentada pela peticionaria, ndo desvelando necessariamente a
realidade desse indicador.

O prego médio de vendas do produto similar da industria doméstica no mercado interno apresentou queda de 19,1% de P1 para
P5. Esse movimento resultou na redugdo de 13,1% da receita liquida obtida com essas vendas no mesmo periodo, apesar do crescimento
de 7,4% no volume de vendas internas apresentado nesse mesmo periodo. De P4 para P5, apesar da leve recuperagdo (+0,5%) no prego
médio do produto vendido pela industria doméstica, a receita liquida associada diminuiu 12,3%, devido a retragdo de 12,8% no volume de
vendas.

Os resultados operacionais, a seu turno, apresentaram queda de 13,1% de P1 para P5. No periodo P3, a despeito do crescimento do
volume de vendas (+68,7%), da queda no Custo do Produto Vendido (-15,9%) em relagdo ao Periodo P1, ndo se observou melhora nos
resultados operacionais da empresa, uma vez que houve queda no prego médio de vendas do produto similar da industria doméstica no
mercado interno (-21,6%), atingindo, em P3, o seu menor nivel. Nos periodos P4 e P5, sempre em relagdo ao periodo P3, observa-se leve
melhora dos resultados operacionais associada a elevagdo dos pregos médios de venda do produto similar pela indistria doméstica (+6,0%
em P4 e +0,5% em P5) e ao concomitante incremento em ritmo inferior do Custo do Produto Vendido em P4 (+4,9%) e a queda observado
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nesse custo no periodo P5 (-0,5%). Importante destacar que, durante todo o periodo de revisdo, a industria doméstica apresentou prejuizo
operacional.

Ante o exposto, pode-se afirmar que a industria doméstica apresentou melhora no que diz respeito ao volume de vendas no
mercado interno e em sua participagdo no mercado brasileiro de vidros para linha fria de P1 para P5. No entanto, essa recuperagao nao foi
acompanhada pelo desempenho nos seus indicadores financeiros, que evidenciaram deterioragdao nesse mesmo periodo.

8.2. Do comportamento das importagoes

O art. 108 c¢/c o inciso Il do art. 104 do Decreto ne 8.058, de 2013, estabelece que, para fins de determinagdo de probabilidade de
continuagdo ou retomada de dano a industria doméstica decorrente de importagdes sujeitas ao direito, devem ser examinados o volume
dessas importagdes durante a vigéncia do direito e a provavel tendéncia de comportamento dessas importagGes, em termos absolutos e
relativos a produgdo ou ao consumo do produto similar no mercado interno brasileiro.

Conforme o exposto no item 6 deste documento, verificou-se que a participagdo das importagdes da origem objeto da medida
antidumping no mercado brasileiro decresceu 18,7 p.p.de P1 para P5. Observou-se, também, que o menor nivel de participagdo dessas
importagGes no mercado brasileiro ocorreu no periodo P3 (11,6%), oportunidade em que também se observou o menor volume da série
desses produtos [CONFIDENCIAL]. No entanto, de P3 para P4 e de P4 para P5, observaram-se aumentos no volume de entrada dessas
importagdes (29,5% em P4 e 69,8% em P5), bem como na participagdo dessas importagdes no mercado brasileiro (6,8 p.p. em P4 e 12,8
p.p. em P5). Ressalte-se que o mercado brasileiro de vidros para linha fria apresentou certa estabilidade de P4 para P5 (-0,1%) e as
importagGes origindrias da China lograram aumentar sua participagdo nesse mercado em 12,8 p.p. nesse mesmo periodo. Também, neste
ponto, é oportuna a ressalva de que o mercado brasileiro é composto, também, pelas vendas de outros produtores domésticos, o qual
corresponde a estimativa apresentada pela peticionaria, ndo desvelando necessariamente a realidade desse indicador.

N3o obstante a retragdo observada no volume importado da China de P1 a P5, o volume dessas importagdes apenas foi inferior ao
volume de vendas da industria doméstica no mercado brasileiro em P3 e em P4, quando representaram, respectivamente, 35% e 63%
dessas vendas. J& em P5, o volume dessas importages superou, novamente, o volume de vendas internas da industria doméstica,
passando a representar 122% dessas vendas. Destaque-se, também, que as importagdes do produto objeto da medida antidumping
representaram, durante todo o periodo de revisdo, no minimo 89% das importagdes brasileiras totais de vidros para linha fria .

Some-se a esses fatos a tendéncia de crescimento em termos absolutos apresentada por essas importagdes de P3 para P5
(+119,9%), bem como em termos relativos consideradas a sua participagdo no mercado brasileiro (+19,7 p.p.) e a sua participagdo na
producdo nacional (+35,5 p.p.). Para além disso, recorde-se que no periodo P1 (outubro de 2013 a setembro de 2014), que compreende o
periodo de outubro de 2013 a junho 2014, quando ndo havia incidéncia da medida antidumping aplicada pela Resolugdo CAMEX n2 46, de
2014, as importagdes chineses somaram [CONFIDENCIAL] m? , volume 2,1 vezes maior que aquele observado no periodo P5
[CONFIDENCIAL] m2.

Importante, também, langar luz sobre a disponibilidade de aproximadamente [CONFIDENCIAL] de m2 ndo consumidos no mercado
chinés e disponiveis para outra destinagdo como, por exemplo, a formagdo de estoques, consoante explicitado no item 5.2 deste
documento. Dessa forma, poder-se-ia afirmar que a China teria capacidade para disponibilizar [CONFIDENCIAL] milhGes de m?2 de vidros
plano basicos para utilizagdo na fabricagdo de vidros para linha fria, contando apenas com a diferenga entre o volume produzido e o
volume que foi consumido desse produto. Esse volume corresponde a [CONFIDENCIAL]vezes o volume consumido no mercado brasileiro
no periodo P5. Destaque-se, também, que esse volume é [CONFIDENCIAL] vezes superior ao volume do produto objeto da medida
antidumping exportado da China para o Brasil no periodo P5.

A luz do exposto, concluiu-se, para fins de inicio da revisdo, que na hipdtese de extingdo do direito antidumping aplicado, a China
ndo teria dificuldades em incrementar suas exportacGes para abastecer o mercado brasileiro. Mesmo o deslocamento de pequena fatia da
producdo desse pais ja poderia ser suficiente para provocar aumento das importacdes em volumes substanciais, tanto em termos
absolutos quanto em relagao a produgao e ao consumo da industria doméstica.

8.3. Do preco provavel das importagdes com indicios de dumping e o seu provavel efeito sobre os pregos do produto similar no
mercado interno brasileiro

O art. 108 c/c o inciso Il do art. 104 do Decreto n2 8.058, de 2013, estabelece que, para fins de determinagdo de probabilidade de
continuagdo ou retomada de dano a industria doméstica decorrente de importagdes sujeitas ao direito, deve ser examinado o prego
provavel das importagdes com indicios de dumping e o seu provavel efeito sobre os pregos do produto similar no mercado interno
brasileiro.

Inicialmente, deve ser verificada a existéncia de subcotagdo significativa do prego provavel do produto importado em relagdo ao
preco do produto similar no Brasil, ou seja, se o preco provavel internado do produto importado é inferior ao prego do produto brasileiro.

Previamente as ponderagdes acerca da metodologia de calculo, deve-se ressaltar que os produtos importados e os similares
brasileiros sdo bastante heterogéneos, e ha dividas de que possa ter havido eventual modificagdo na cesta de produtos importada ou
comercializada no pais, o que poderia ter impactado a analise efetuada para fins de inicio da revisdo.

Nesse sentido, o proprio produto da industria doméstica apresentou diferentes CODIPs, tendo como referéncia o preco médio de
todos os produtos por ela vendidos no mercado interno durante o periodo de revisdo, cujas variagdes atingiram o patamar de 93%, o que
corresponde a uma diferenca de [CONFIDENCIAL RS/ m2 entre o preco médio do CODIP [CONFIDENCIAL] e o preco médio do CODIP
[CONFIDENCIAL]

Ressalte-se que, para o produto importado, para fins de inicio de revisdo, ndo ha possibilidade de se realizar a classificagdo por
CODIP, dado que dois dos elementos que os compdem, nimero de serigrafias e acabamento, ndo sdo indicados nos dados fornecidos pela
RFB.

Assim, durante a revisao, buscar-se-a informag0es acerca dos diferentes pregos praticados para os diferentes modelos de produtos
exportados da China para o Brasil, de forma a viabilizar uma analise mais precisa das informacgGes relativas a eventual impacto sobre o
preco da industria doméstica.

Circular SECEX 40_2019



Para o calculo dos pregos internados do produto importado da origem investigada, foi considerado o prego de importagdo médio
ponderado, na condigdo CIF, em reais, obtido dos dados oficiais de importagdo disponibilizados pela RFB.

A esse prego foram adicionados: a) frete e seguro internacional; b) imposto de Importagdo de 12%; c) Adicional de Frete para
Renovagdo da Marinha Mercante (AFRMM) de 25% sobre o valor do frete internacional; e c) despesas de internagdo de 5,1%, percentual
adotado na investigagdo original.

Para o célculo do AFRMM foram desconsideradas as seguinte operagoes:

a) ndo realizadas por via maritima;

b) realizadas ao amparo de Regime Tributdrio Isen¢do/Suspensdo: Amazonia Ocidental/ZFM e ZPE;

c) realizadas ao amparo de Drawback Isen¢do/Suspensdo: até jan/2018, a partir dessa data, somente Drawback Suspensdo (RFB);

d) realizadas com paises do Mercosul (ACE 18);

e) realizadas com o México (ACE 53); e

f) realizadas com o Chile (ACE 35).

Apresenta-se na tabela a seguir o prego CIF internado para o produto sujeito a medida antidumping importado da China.

Pre¢o Médio CIF Internado e Subcotagao

P1 P2 P3 P4 P5
Preco CIF (R$/kg) 100,00 | 261,14 | 287,36 | 205,77 | 222,06
Imposto de Importac3o (RS/kg) 100,00 | 261,14 | 287,36 | 205,77 | 222,06
AFRMM (RS/kg) 100,00 86,21 68,31 82,69 | 157,11
Despesas de internacdo (R$/kg) 100,00 | 261,14 | 287,36 | 205,77 | 222,06
CIF Internado (RS/kg) 100,00 | 258,48 | 284,03 | 203,90 | 221,07
CIF Internado + DA (RS corrigidos/kg) (A) 100,00 | 251,20 | 252,95 | 174,54 | 179,48

Em seguida, comparou-se o prego provavel internado do produto importado com o prego da industria doméstica, conforme
demonstrado na tabela seguinte.

Preco Médio CIF Internado e Subcotagdo sem Direito Antidumping

P1 P2 P3 P4 P5

(A) Preco CIF Internado 100,00 258,48 284,03 203,90 221,07
(B) Prego da Industria Doméstica 100,00 96,82 75,87 80,45 80,89
(C) Subcotacdo (B-A) 100 | (161,66)| (208,16)| (123,45)| (140,18)

Constata-se da analise da tabela anterior que ndo haveria subcotagdo em P2, P3, P4 e P5, caso ndo houvesse cobranga de direito
antidumping. No entanto, quando observado P1, os vidros para linha fria seriam internalizados no Brasil a preco inferior ao prego praticado
pela industria doméstica. Recorde-se que, durante 10 meses de P1 ndo havia ainda a incidéncia do direito antidumping decorrente da
investigacdo original, o que indica que os pregos praticados nas exportagdes chinesas ao Brasil podem ter sofrido alteragdo de mix a partir
dos dados refletidos em P2.

Além disso, verificou-se que os pregos praticados pela industria doméstica em suas vendas de vidros para linha fria destinadas ao
mercado interno decresceram de P1 para P5, tendo apresentado depressdo de 19,1%.

Por outro lado, constatou-se, de P1 para P5, supressdo dos pregos da industria doméstica, uma vez que, enquanto o prego médio
de venda do seu produto similar no mercado interno apresentou queda de 19,1%, o custo de produgdo associado decresceu em ritmo
inferior, em 11,6%, o que levou a um incremento da relagdo custo de produgdo prego de ([CONFIDENCIAL] p.p).

Isto posto, verificou-se que, caso se mantenha o nivel de pregos das importagdes objeto do direito antidumping observado durante
o periodo de andlise, a exce¢do de P1, os precos de exportagdo de vidros para linha fria da China para o Brasil, na condigdo CIF,
internalizados no mercado brasileiro, se mostrariam superiores aos pregos da industria doméstica, o que poderia indicar, a priori, que ndo
causariam impactos sobre os pregos da industria doméstica. Nessa visdo, também ndo se poderia atribuir, de plano, eventual depressdo ou
supressao de precos da industria doméstica a essas importagGes objeto do direito antidumping.

A esse respeito, contudo, reitera-se a ressalva efetuada ao inicio deste item. Como mencionado anteriormente, os produtos
similares brasileiros sdo bastante heterogéneos entre si, o que representa indicio de que situacdo andloga persista no mix de produtos
importados da China, especialmente a partir de P2. Para fins de inicio da revisdo, ndo foi possivel a realizagdo de comparagdo de pregos
que levasse em consideragdo os diferentes tipos de produtos investigados. Dessa forma, ndo é possivel descartar a possibilidade de que a
categorizagdo dos produtos importados modifique o calculo da subcotagdo explicitado neste documento.

Faz-se necessario, portanto, coletar mais evidéncias no curso da revisdo para aprimorar a analise do provavel efeito das
importagGes objeto do direito antidumping sobre os pregos da industria doméstica caso o direito ndo seja renovado.

8.4. Do impacto provavel das importagoes objeto da medida antidumping sobre a industria doméstica

Consoante art. 108 c/c o inciso IV do art. 104 do Decreto ne 8.058, de 2013, para fins de determina¢do de probabilidade de
continuagdo ou retomada de dano a industria doméstica decorrente de importagdes sujeitas ao direito antidumping, deve ser examinado o
impacto provavel das importagdes sobre a industria doméstica, avaliado com base em todos os fatores e indices econdmicos pertinentes
definidos no § 22 e no § 32 do art. 30.

Verificou-se que a participagdo das importagdes da origem objeto da medida antidumping no mercado brasileiro decresceu 28,3
p.p. de P1 para P3. Observou-se, também nesse periodo, o menor nivel de participagdo dessas importagdes no mercado brasileiro (11,6%),
oportunidade em que também se observou o menor volume da série desses produtos ([CONFIDENCIAL] m2). No entanto, de P3 para P5,
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observaram-se aumentos no volume de entrada dessas importagdes (119,9%), bem como na participagdo dessas importagdes no mercado
brasileiro (19,6 p.p. em P5). Ressalte-se que o mercado brasileiro de vidros para linha fria apresentou decréscimo de 18,0% de P3 para P5.

Destarte, as importagGes sujeitas ao direito antidumping podem ter impactado a industria doméstica, notadamente, de P3 para PS5,
dado que mesmo em um cenario de retragdo do mercado brasileiro (-18,0% de P3 para P5), essas importagdes cresceram tanto em termos
de volume, quanto em termos relativos quando em comparagdo com o mercado brasileiro, enquanto a industria doméstica perdeu volume
de vendas no mercado interno (-36,3%) e observou diminui¢do de sua participagdo no mercado brasileiro (-7,4 p.p.). Dessa forma, o
crescimento das importagGes do produto sujeito a medida antidumping nesse periodo, tanto em termos absolutos quanto em termos
relativos, pode constituir indicio de que houve algum impacto sobre os precos praticados pela industria doméstica e, conforme
mencionado anteriormente, de que a eventual modificagdo na cesta de produtos importada ou comercializada no pais pode ter impactado
a analise de subcotagdo efetuada para fins de inicio da revisdo.

Adicionalmente, retome-se a ressalva de que o mercado brasileiro é composto, também, pelas vendas de outros produtores
domeésticos e que esse volume é baseado em estimativa apresentada pela peticiondria, ndo desvelando necessariamente a realidade desse
indicador.

Além do observado, ha de se considerar também a elevada capacidade de produgdo de vidros planos nessa origem, além da
relagdo entre a produgdo de vidro plano basico — insumo para produgdo do produto sujeito ao direito antidumping — e o consumo desse
produto no mercado chinés, que apresentou uma diferenga de [CONFIDENCIAL] milhdes de m2, volume [CONFIDENCIAL]vezes maior que o
volume consumido no mercado brasileiro no periodo P5 e [CONFIDENCIAL] vezes superior ao volume do produto objeto da medida
antidumping exportado da China para o Brasil no periodo P5.

Importante se faz langar luz sobre o fato de que no periodo P1 (outubro de 2013 a setembro de 2014), que compreende o periodo
de outubro de 2013 a junho 2014, periodo em que ndo havia incidéncia da medida antidumping aplicada pela Resolugdo CAMEX n2 46, de
2014, as importacdes chineses somaram [CONFIDENCIAL] m?2 , volume 2,1 vezes maior que aquele observado no periodo P5
[CONFIDENCIAL] m2.

Por fim, ainda que os pregos CIF médios das exportagdes origindrias da China tenham se mantido superiores aos da industria
doméstica de P2 a P5, esses pregos apresentaram queda de P3 para P5 (29,1%), periodo em que essas importagdes cresceram em termos
absolutos e em termos relativos, mesmo em um cenario de contragdo do mercado brasileiro.

Em face do exposto, pode-se concluir pela existéncia de indicios de que, caso o direito antidumping em vigor ndo seja prorrogado, é
provavel a retomada das importagdes origindrias da China em volumes expressivos.

Contudo, ainda que tenha sido formulado pedido pela industria doméstica de que se elevasse o direito antidumping aplicado sobre
as importagGes originarias da China, dado que, no seu entender, essas continuaram a causar dano a industria doméstica, diante do cendrio
que se afigura na presente andlise, reitera-se que persiste duvida acerca de o dano experimentado pela industria doméstica decorrer de
fato dessas importagGes, o que sera investigado no curso da presente revisdo.

8.5. Das alteragdes nas condi¢des de mercado

Nos termos do art. 108 c/c o inciso Il do art. 104 do Decreto n2 8.058, de 2013, ndo foram identificadas alteragdes nas condigdes
de mercado no pais exportador, no Brasil ou em terceiros mercados, nem alteragdes na oferta e na demanda do produto similar. Ademais,
ndo foram identificadas medidas de defesa comercial aplicadas por outros paises que pudessem gerar alteragdes nas condigdes de
mercado.

8.6. Do efeito provavel de outros fatores que nao as importacoes objeto de dumping sobre a industria doméstica

O art. 108 c¢/c o inciso V do art. 104 do Decreto n2 8.058, de 2013, estabelece que, para fins de determinagdo de probabilidade de
continuagdo ou retomada de dano a industria doméstica decorrente de importacGes sujeitas ao direito, deve ser examinado o efeito
provavel de outros fatores que ndo as importagdes objeto de dumping sobre a industria doméstica.

Com relagdo as importagdes das outras origens, verificou-se crescimento do volume importado apenas em P2 e P5, sempre em
relagdo ao periodo imediatamente anterior. Nos demais periodos se observou queda nesse volume de P2 para P3 e de P3 para P4. De P1
para P5, houve incremento 8.268,6% nos volumes importados de outras origens. Ao longo de todo o periodo analisado, a participagdo de
tais importagdes no mercado brasileiro nunca superou 4,5%. No periodo P2, essas importacdes alcangaram o seu maior volume e a sua
maior participagdo no mercado brasileiro, no entanto, nunca alcangando o desempenho das importagdes sujeitas ao direito antidumping
quando considerado todo o periodo de revisdo. Ademais, a participacdo dessas importagdes nas importagdes brasileiras totais de vidros
para linha fria alcangou 11% em P2 e nos demais periodos nunca alcangou 10% de participagao.

A despeito da inferior participacdo das importagdes das demais origens no total das importagGes brasileiras de vidros para linha fria
guando comparada com a participagdo das importacdes originarias da China, verificou-se que essas importagdes eram, quase em sua
totalidade, originarias da Tailandia (em P2 e P3) e da Coreia do Sul (em P5). Dessa forma, buscou-se apurar, conforme tabela abaixo, o seu
preco provavel e o seu provavel efeito sobre os pre¢os do produto similar no mercado interno brasileiro. Cumpre esclarecer que foi
adotada a mesma metodologia de cdlculo descrita no item 8.3 deste documento e que cabe a mesma ressalva de que os produtos
importados e os similares brasileiros sdo bastante heterogéneos, e ha duividas de que possa ter havido eventual modificagdo na cesta de
produtos importada ou comercializada no pais, o que poderia ter impactado a analise efetuada para fins de inicio da revisdo.
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Preco CIF Internado - Tailandia

RS /m?2

P1 P2 P3 P4 P5

1. Preco CIF (1+2+3) 100 101,10 130,13
H 3 0,
é;;nposto de importacgdo (12% s/preco 100 101,10 130,13
3. AFRMM (25% s/frete internacional) 100 44,68 74,44
H 3 0,
ééiFI?espesas de internagdo (5,1% s/preco 100 101,10 130,13
Prego CIF Internado (1+2+3+4) 100 99,44 128,50
Preco CIF Internado (RS atualizados/m?) 100 91,13 107,34
Prego CIF Internado — Coreia do Sul
RS /m?2

P1 P2 P3 P4 P5
1. Prego CIF (1+2+3) 100
2. Imposto de importacdo (12% s/preco
CIF) 100
3. AFRMM (25% s/frete internacional) 100
4. Despesas de internagdo (5,1% s/preco
CIF) 100
Prego CIF Internado (1+2+3+4) 100
Preco CIF Internado (RS atualizados/m?) 100

Em seguida, comparou-se o prego provavel internado do produto importado com o prego da industria doméstica, conforme
demonstrado na tabela seguinte.

Subcotacgdo - Tailandia
RS atualizados/m?

P1 P2 P3 P4 P5
(A) Prego CIF Internado 100,0 91,1 107,3
(B) Preco da Industria Doméstica 100,0 78,4 83,5
(C) Subcotacio (B-A) 100,0 | 2.210,0 4.185,0

Subcotagdo — Coreia do Sul
RS atualizados/m?2

P1 P2 P3 P4 P5

(A) Prego CIF Internado 100
(B) Prego da Industria Doméstica 100
| (C) Subcotaggio (B-A) 100

Constata-se da andlise das tabelas anteriores que haveria subcotacdo no que diz respeito as importagdes origindrias da Tailandia
apenas em P2 e em relagdo as importagdes da Coreia do Sul em P5. Recorde-se que sobre as importagdes dessas origens ndo incide direito
antidumping.

Observa-se que, além de subcotado em relagdo ao pre¢o da industria doméstica no periodo P2, o preco CIF internado das
importacbes origindrias da Tailandia ([CONFIDENCIAL]RS/ m2) apresentou-se inferior ao preco CIF internado dos produtos importados da
China ([CONFIDENCIAL] RS/ m2). No que diz respeito as importacdes origindrias da Coreia do Sul observou-se, em P5, que o preco CIF
internado ([CONFIDENCIAL]RS/ m?) foi inferior ao preco CIF internado do produto importado da China ((CONFIDENCIAL] RS/ m2).

Além disso, mencione-se que, em P2, a pregos subcotados em relagdo ao prego da indlstria doméstica e inferiores ao prego do
produto origindrio da China, a Tailandia alcangou o seu maior volume de entrada no mercado brasileiro ([CONFIDENCIAL 63.500,29 m?2).
Recorde-se, também, que no periodo imediatamente anterior (P1), ndo houve importagdo do produto similar de origem tailandesa.

A Coreia do Sul, a seu turno, ndo exportou o produto similar até o periodo P4. Apenas se verificou importagdo do produto similar
dessa origem no periodo P5 ([CONFIDENCIAL] m2). Consoante, observado nas tabelas anteriores, nesse periodo, o prego CIF internado do
produto similar oriundo desse pais esteve subcotado em relagdo ao prego do produto similar vendido no mercado interno pela industria
doméstica, bem como se apresentou inferior ao prego do produto originario da China.

A esse respeito, contudo, reitera-se a ressalva efetuada no item 8.3. Como mencionado, os produtos similares brasileiros sdo
bastante heterogéneos entre si, 0 que representa indicio de que situagdo analoga persista no mix de produtos importados dessas outras
origens. Para fins de inicio da revisdo, ndo foi possivel a realizagdo de comparagdo de pregos que levasse em consideragdo os diferentes
tipos de produtos investigados. Dessa forma, ndo é possivel descartar a possibilidade de que a categorizagdo dos produtos importados
modifique o cdlculo da subcotagdo explicitado neste documento.
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Faz-se necessario, portanto, coletar mais evidéncias no curso da revisdo para aprimorar a analise do provavel efeito sobre pregos
das importagdes das demais origens sobre os precos e volumes da industria doméstica. Dessa forma, hd dividas quanto a ndo atribuigdo de
efeito negativo sobre os indicadores da industria doméstica as importagGes das demais origens.

Quanto ao desempenho exportador, a industria doméstica ndo exportou durante o periodo de revisdo, ndo se podendo, portanto,
atribuir efeitos danosos nos indicadores da industria doméstica a eventuais variagées do volume exportado.

A produtividade da industria doméstica, calculada como o quociente entre a quantidade produzida e o nUmero de empregados
envolvidos na produgdo registrou crescimento de 34,7% de P1 para P5. Logo, ndo é possivel atribuir eventual dano a industria doméstica a
produtividade.

N3o houve alteragdo da aliquota do Imposto de Importagdo de 12% aplicada as importagdes brasileiras de vidros para linha fria no
periodo de avaliagdo da probabilidade de continuagdo de dano, conforme citado no item 3.3, de modo que eventual deterioragdo dos
indicadores da industria doméstica ndo pode ser atribuida ao processo de liberalizagdo dessas importagGes.

No que concerne ao mercado brasileiro, foi observada contragdo de P1 a P5 de 22,5%. A industria doméstica, nesse mesmo
periodo, logrou aumentar o seu volume de vendas no mercado interno (+7,4%), bem como a sua participagdo nesse mercado (+7,1 p.p.).
Por outro lado, verificaram-se deterioragdes significativas no prego de venda e nas margens de lucro da industria doméstica.

Incumbe recordar, todavia, que o mercado brasileiro foi construido levando-se em consideragdo a estimativa trazida pela
peticionaria para as vendas realizadas por outros produtores domésticos. Tendo em vista a participacdo dessas vendas estimadas no
mercado brasileiro de vidros para linha fria, que alcangou até 54,2% de participagdo, faz-se necessario coletar dados adicionais no decorrer
da revisdo, uma vez que a informacdo atual pode ndo retratar a realidade desse indicador.

Nesse sentido, ha duvidas sobre os possiveis efeitos que a contragdo de mercado possa ter causado nos indicadores da industria
doméstica, o que sera investigado com maior profundidade no decorrer da presente revisdo.

Com relagdo ao padrao de consumo de vidros para linha fria, ndo foram observadas mudangas significativas.

N&o foram identificadas praticas restritivas ao comércio de vidros para linha fria tanto pelos produtores domésticos quanto pelos
produtores estrangeiros. Tampouco houve fatores que afetassem a concorréncia entre eles, nem houve adogdo de evolugGes tecnoldgicas
que pudessem resultar na preferéncia do produto importado ao nacional. O produto importado e o fabricado no Brasil sdo concorrentes
entre si, disputando o mesmo mercado.

8.7. Da conclusao sobre os indicios de continuagdo ou retomada do dano

Em que pese o pedido da peticionaria no qual se afirma haver continuacdo de dano provocado pelas importagdes sujeitas ao direito
antidumping, em face do cenario que se apresentou na presente analise, existe duvida razodvel quanto ao impacto significativo dessas
importagGes gravadas sobre a industria doméstica. Se, por um lado, apurou-se impacto das importagdes originarias da China sobre os
indicadores de volume de vendas no mercado interno, producgdo e participagdo no mercado brasileiro da industria doméstica, por outro
lado, ndo se vislumbrou efeito determinante sobre o prego médio por ela praticado no mercado interno, sobretudo diante da auséncia de
subcotagdo em praticamente todos os periodos.

Contudo, incumbe destacar que serdo necessdrias informagdes adicionais no que diz respeito especificamente ao mercado
brasileiro, uma vez que composto por volume de vendas de outros produtores baseado em estimativa realizada pela industria doméstica e
que, coletando informagGes dos demais produtores a atualizagdo dos dados podera, eventualmente, apresentar variagdo em relagdo ao
cenario que se apurou na presente analise para fins de inicio da revisdo; e, em relagdo a composi¢do da cesta de produtos importados da
China, dado que existem indicios de que alteragdo na cesta de produtos possa ter impactado no preco da industria doméstica, o que de
inicio ndo pode ser capturado na presente analise, ja que faltam elementos para uma comparagdo justa por CODIP.

Em face de todo o exposto, conclui-se, para fins de inicio desta revisdo, pela existéncia de indicios suficientes de que, caso o direito
antidumping ndo seja prorrogado, havera continuagdo do dano a industria doméstica decorrente das importagdes objeto da revisdo,
ressalvadas as observagdes mencionadas neste tépico.

9. DA RECOMENDACAO

Consoante a analise precedente, ha indicios de que a extingdo do direito antidumping muito provavelmente levaria a continuagao
da pratica de dumping nas exportagdes origindrias do China, o que levaria a continuagdo do dano a industria doméstica dela decorrente,
ressalvadas as observagdes mencionadas no topico 8.7, que deverdo ser aprofundadas ao longo da presente investigagao.

Tendo em vista a necessidade de se angariar mais informagdes, notadamente em relagdo ao comportamento do mercado brasileiro
e as caracteristicas da cesta do produto importado sujeito a medida antidumping, propde-se, desta forma, o inicio de revisdao para fins de
averiguar a necessidade de prorrogacdo da aplicagdo do direito antidumping sobre as importagdes brasileiras de vidros para linha fria,
originarias da China, com a manutengdo dos direitos em vigor, nos termos do § 22 do art. 112 do Decreto ne 8.058, de 2013, enquanto
perdurar a revisdo.

10. DO INTERESSE PUBLICO

Caso iniciada a revisdo recomendada no tépico 9, conforme previsto no § 2¢ do art. 52 da Portaria SECEX no 8, de 2019, em se
tratando de revisdo de medida de defesa comercial, a avaliagdo de interesse publico serd facultativa, a critério do 6rgdo publico ou com
base em questionario de interesse publico apresentado por partes interessadas. As partes interessadas no processo de avaliagdo de
interesse publico dispordo, para a submissdo da resposta ao questionario de interesse publico, do mesmo prazo inicial concedido para a
restituicdo dos questiondrios de importador da revisdo de final de periodo em curso. Todas as informagGes apresentadas devem ser
submetidas no Sistema Eletrénico de Informagdes (SEI) do Ministério da Economia e direcionados a unidade SDCOM/CGIP.

O interesse publico existira, nos termos do art. 32 da Portaria SECEX no 8, de 2019, quando o impacto da imposi¢do da medida
antidumping sobre os agentes econdmicos como um todo se mostrar potencialmente mais danoso, se comparado aos efeitos positivos da
aplicagdo da medida de defesa comercial. Na avaliagdo do érgao publico poderdo ser observados critérios como o impacto na cadeia a
jusante e a montante, a disponibilidade de produtos substitutos em origens ndo afetadas pela medida de defesa comercial, bem como a
estrutura do mercado e a concorréncia, ndo sendo tal lista exaustiva e nenhum deles, isoladamente ou em conjunto, serd necessariamente
capaz de fornecer indicagdo decisiva.
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