MINISTERIO DO DESENVOLVIMENTO, INDUSTRIA E COMERCIO EXTERIOR
SECRETARIA DE COMERCIO EXTERIOR

CIRCULAR N? 13, DE 26 DE FEVEREIRO DE 2016
(Publicada no D.O.U. de 29/02/2016)

O SECRETARIO DE COMERCIO EXTERIOR DO MINISTERIO DO DESENVOLVIMENTO,
INDUSTRIA E COMERCIO EXTERIOR, nos termos do Acordo sobre a Implementag&o do Artigo VI do
Acordo Geral sobre Tarifas e Comércio - GATT 1994, aprovado pelo Decreto Legislativo n® 30, de 15 de
dezembro de 1994, e promulgado pelo Decreto n 1.355, de 30 de dezembro de 1994, de acordo com 0
disposto no art. 5° do Decreto n® 8.058, de 26 de julho de 2013, e tendo em vista 0 que consta do Processo
MDIC/SECEX 52272.001741/2015-04 e do Parecer n® 11, de 26 de fevereiro de 2016, elaborado pelo
Departamento de Defesa Comercial — DECOM desta Secretaria de Comércio Exterior - SECEX,
considerando existirem elementos suficientes que indicam que a exting¢éo do direito antidumping aplicado
as importac6es do produto objeto desta Circular levaria, muito provavelmente, a continuacdo ou retomada
do dumping e do dano a industria doméstica dele decorrente, decide:

1. Iniciar revisdo do direito antidumping instituido pela Resolugdo CAMEX n° 8, de 28 de fevereiro
de 2011, publicada no Diario Oficial da Unido (D.0.U.) de 1° de marc¢o de 2011, aplicado as importacfes
brasileiras de objetos de vidro para mesa, comumente classificadas nos itens 7013.49.00, 7013.28.00 e
7013.37.00 da Nomenclatura Comum do MERCOSUL - NCM, originarias da Argentina, China e
Indonésia.

1.1. Tornar publicos os fatos que justificaram a decisdo de inicio da revisdo, conforme o anexo a
presente circular.

1.2. A data do inicio da revisdo sera a da publicacdo desta circular no Diario Oficial da Unido -
D.O.U.

1.3. Tendo em vista que, para fins de procedimentos de defesa comercial, a China ndo é considerada
um pais de economia predominantemente de mercado, o valor normal foi determinado com base no preco
do produto similar em um terceiro pais de economia de mercado. O pais de economia de mercado adotado
foi a Argentina, atendendo ao previsto no art. 15 do Decreto n® 8.058, de 2013. Conforme o § 3° do
mesmo artigo, dentro do prazo improrrogavel de 70 (setenta) dias contado da data de inicio da revisdo, o
produtor, o exportador ou o peticionario poderdo se manifestar a respeito da escolha do terceiro pais e,
caso ndo concordem com ela, poderdo sugerir terceiro pais alternativo, desde que a sugestdo seja
devidamente justificada e acompanhada dos respectivos elementos de prova.

2. A anélise da probabilidade de continuacdo ou retomada do dumping que antecedeu o inicio da
revisdo considerou o periodo de julho de 2014 a junho de 2015. J4 a analise da probabilidade de
continuacdo ou retomada do dano que antecedeu o inicio da revisdo considerou o periodo de julho de
2010 a junho de 2015.

3. A participacdo das partes interessadas no curso desta revisdo de medida de defesa comercial
devera realizar-se necessariamente por meio do Sistema DECOM Digital (SDD), de acordo com a
Portaria SECEX n? 58, de 29 de julho de 2015. O enderego do SDD é http://decomdigital.mdic.gov.br.

4. De acordo com o disposto no § 3° do art. 45 do Decreto n? 8.058, de 2013, devera ser respeitado
0 prazo de vinte dias, contado a partir da data da publicacdo desta circular no D.O.U., para que outras
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partes que se considerem interessadas e seus respectivos representantes legais solicitem sua habilitacdo no
referido processo.

5. A participacdo das partes interessadas no curso desta revisdo de medida de defesa comercial
devera realizar-se por meio de representante legal habilitado junto ao DECOM, por meio da apresentacéo
da documentacéo pertinente no SDD. A intervencdo em processos de defesa comercial de representantes
legais que ndo estejam habilitados somente sera admitida nas hipoteses previstas na Portaria SECEX n2
58, de 2015. A regularizacdo da habilitagdo dos representantes que realizarem estes atos devera ser feita
em até 91 dias apos o inicio da revisdo, sem possibilidade de prorrogacéo. A auséncia de regularizacdo da
representacdo nos prazos e condicOes previstos fara com que os atos a que fazem referéncia este paragrafo
sejam havidos por inexistentes.

6. A representacdo de governos estrangeiros dar-se-a4 por meio do chefe da representacao oficial no
Brasil ou por meio de representante por ele designado. A designacdo de representantes deverd ser
protocolada, por meio do SDD, junto ao DECOM em comunicacdo oficial da representacéo
correspondente.

7. Na forma do que dispGe o art. 50 do Decreto n® 8.058, de 2013, serdo remetidos questionarios aos
produtores ou exportadores conhecidos, aos importadores conhecidos e aos demais produtores
domesticos, conforme definidos no 8 2° do art. 45, que dispordo de trinta dias para restitui-los, por meio
do SDD, contados da data de ciéncia. Presume-se que as partes interessadas terdo ciéncia de documentos
impressos enviados pelo DECOM 5 (cinco) dias apds a data de seu envio ou transmissdo, no caso de
partes interessadas nacionais, e 10 (dez) dias, caso sejam estrangeiras, conforme o art. 19 da Lei 12.995,
de 18 de junho de 2014.

8. Em virtude do grande nimero de produtores/exportadores da China e da indonésia identificados
nos dados detalhados de importacdo brasileira, de acordo com o disposto no inciso Il do art. 28 do
Decreto n® 8.058, de 2013, serdo selecionados, para o envio do questionario, os produtores ou
exportadores responsaveis pelo maior percentual razoavelmente investigavel do volume de exportacdes
do pais exportador.

9. De acordo com o previsto nos arts. 49 e 58 do Decreto n 8.058, de 2013, as partes interessadas
terdo oportunidade de apresentar, por meio do SDD, os elementos de prova que considerem pertinentes.
As audiéncias previstas no art. 55 do referido decreto deverdo ser solicitadas no prazo de cinco meses,
contado da data de inicio da revisdo, e as solicitacbes deverdo estar acompanhadas da relacdo dos temas
especificos a serem nela tratados. Ressalte-se que somente representantes devidamente habilitados
poderdo ter acesso ao recinto das audiéncias relativas aos processos de defesa comercial e se manifestar
em nome de partes interessadas nessas ocasioes.

10. Na forma do que dispdem o § 32 do art. 50 e o paragrafo Unico do art. 179 do Decreto n? 8.058,
de 2013, caso uma parte interessada negue acesso as informagfes necessarias, ndo as forneca
tempestivamente ou crie obstaculos a revisdao, 0o DECOM poderéa elaborar suas determinacdes finais com
base nos fatos disponiveis, incluidos aqueles disponiveis na peticdo de inicio da revisdo, o que podera
resultar em determinacdo menos favoravel aquela parte do que seria caso a mesma tivesse cooperado.

11. Caso se verifique que uma parte interessada prestou informacgdes falsas ou erréneas, tais
informagdes ndo serdo consideradas e poderdo ser utilizados os fatos disponiveis.
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12. A luz do disposto no art. 11 do Decreto n® 8.058, de 2013, a revisdo devera ser concluida no
prazo de dez meses, contado de sua data de inicio, podendo esse prazo ser prorrogado por até dois meses,
em circunstancias excepcionais.

13. De acordo com o contido no § 22 do art. 112 do Decreto n® 8.058, de 2013, as medidas
antidumping de que trata a Resolugdo CAMEX n° 8, de 2011, permanecerdo em vigor, no curso desta
revisao.

14. Esclarecimentos adicionais podem ser obtidos pelo telefone +55 61 2027-9336/7914/7732 ou
pelo endereco eletrénico objetosdevidro@mdic.gov.br.

DANIEL MARTELETO GODINHO
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ANEXO
1. DOS ANTECEDENTES
1.1. Da investigacéo original

Em 27 de abril de 2009, foi protocolada, no Ministério do Desenvolvimento, Inddstria e Comércio
Exterior — MDIC, peticdo da Associacdo Técnica Brasileira das Industrias Automaticas de Vidros —
ABIVIDRO, doravante também denominada peticionaria, por meio da qual, em nome de suas associadas
Nadir Figueiredo Industria e Comércio S.A., Owens-lllinois do Brasil Industria e Comércio S.A. e Saint-
Gobain Vidros S.A., foi solicitado inicio de investigacdo de dumping nas exportacdes para o Brasil de
objetos de vidro para mesa da China, Indonésia e Argentina, e de dano a industria doméstica decorrente
de tal pratica.

A investigacdo foi iniciada por meio da Circular SECEX n2 58, de 28 de outubro de 2009, publicada
em 29 de outubro de 2009.

Tendo sido verificada a existéncia de dumping nas exportacOes de objetos de vidro para mesa para o
Brasil, originarias da Argentina, China e Indonésia, e de dano a industria doméstica decorrente de tal
pratica, conforme o disposto n? art. 42 do Decreto n® 1.602, de 23 de agosto de 1995, a investigacao foi
encerrada, por meio da Resolucdo CAMEX n? 8, de 28 de fevereiro de 2011, publicada em 1° de margo
de 2011, com a aplicacdo do direito antidumping definitivo, na forma de aliquota especifica, conforme
abaixo:

Direito antidumping Definitivo (Em US$/kg)

Produtor/Exportador Direito Antidumping
Argentina - Rigolleau S.A 0,18
Argentina - Demais Produtores 0,37
Indonésia 0,15
China 1,70

Em 18 de julho de 2011, apds peticdo protocolada pela Rigolleau S.A. para alteracdo da forma de
recolhimento do direito antidumping aplicado a suas exportagdes de objetos de vidro para mesa para o
Brasil, foi publicada a Resolucdo CAMEX n® 52, de 15 de julho de 2011, a qual alterou a forma de
aplicacdo do direito antidumping definitivo, em relacdo a referida empresa, de aliquota especifica fixa,
conforme evidenciado na tabela anterior, para aliquota especifica variavel. Dessa forma, foi estipulado,
por meio da citada Resolugédo, que somente haveria recolhimento do direito antidumping quando o preco
de exportacdo da Rigolleau para o Brasil, no local de embarque, fosse inferior a US$ 0,74/kg (setenta e
quatro centavos de dolar estadunidense por quilograma). O direito antidumping corresponderia a
diferenca entre US$ 0,74/kg e o referido preco de exportacdo, limitado a US$ 0,18/kg.

A Associacdo Brasileira dos Importadores, Produtores e Distribuidores de Bens de Consumo
(ABCON) solicitou ao Departamento de Defesa Comercial - DECOM, em 13 de margo de 2013,
esclarecimentos sobre a adequabilidade da cobranca da medida antidumping em epigrafe aos descansos
giratorios de travessas e centros de mesa giratorios de vidro ndo refratarios. Por meio da Nota Técnica n®
29, de 22 de maio de 2013, concluiu-se que tais produtos efetivamente ndo se enquadravam na definicéo
de produto objeto do direito antidumping aplicado por meio da Resolugdo CAMEX n® 8, de 2011, ndo
devendo, portanto, sofrer cobrangas da autoridade aduaneira acerca de tal direito.
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Em 3 de abril de 2014, a empresa JM Aduaneira Comércio e Serv. Ltda. protocolou peticdo no
DECOM solicitando esclarecimentos acerca da incidéncia ou ndo de cobranga do mencionado direito
antidumping sobre as importagdes de “jogo de seis copos de vidro sodo-calcico sem pé e uma jarra de
vidro sodo-calcico com tampa de plastico para agua, de uso doméstico”. Em 23 de maio de 2014 foi
iniciada a referida avaliacdo de escopo, por meio da publicacdo da Circular SECEX n? 22, de 21 de maio
de 2014. Em 30 de junho de 2014, no entanto, esse procedimento foi encerrado, a pedido da peticionaria,
mediante a publicacdo da Circular SECEX n® 41, de 27 de junho de 2014, sem a realizacéo de avaliacéo
acerca da incidéncia do direito sobre o mencionado produto.

2. DAREVISAO
2.1. Dos procedimentos prévios

Em 1° de junho de 2015, foi publicada a Circular SECEX n° 36, de 29 de maio de 2015, dando
conhecimento publico de que o prazo de vigéncia do direito antidumping aplicado as importagdes
brasileiras de objeto de vidro para mesa, comumente classificadas no item 7013.49.00 da NCM,
originarias da Argentina, China e Indonésia, encerrar-se-ia no dia 1° de marco de 2016.

2.2. Da peticao

Em 29 de outubro de 2015, a ABIVIDRO, em nome de sua associada Nadir Figueiredo Industria e
Comércio S.A. (Nadir Figueiredo), protocolou, por meio do Sistema DECOM Digital (SDD), petigdo para
inicio de revisdo de final de periodo com o fim de prorrogar o direito antidumping aplicado as
importacOes brasileiras de objeto de vidro para mesa, quando originarias da Argentina, China e Indonésia,
consoante o disposto no art. 106 do Decreto n? 8.058, de 26 de julho de 2013, doravante também
denominado Regulamento Brasileiro.

No dia 25 de novembro de 2015, por meio do Oficio n® 5.669/2015/CGAC/DECOM/SECEX, com
base no 82° do art. 41 do Decreto n® 8.058, de 2013, foram solicitadas a peticionaria informagdes
complementares aquelas fornecidas na peticéo.

A peticionaria, apds solicitacdo tempestiva para extensdo do prazo originalmente estabelecido para
resposta ao referido Oficio, apresentou tais informacdes, dentro do prazo estendido, no dia 10 de
dezembro de 2015.

Em 6 de fevereiro de 2016, a peticionaria protocolou sugestdo alternativa de metodologia de
apuracdo do valor normal da Indonésia, com base em valor construido. Por meio do Oficio n®
954/2016/CGAC/DECOM/SECEX, de 12 de fevereiro de 2016, solicitou-se a peticionaria informacdes
complementares e esclarecimentos com relacdo a esse documento por ela protocolado.

A ABIVIDRO, em 15 de fevereiro de 2016, solicitou, tempestivamente, extensdo do prazo
originalmente estabelecido para resposta ao referido Oficio. Em 17 de fevereiro de 2016, dentro do prazo
estendido, a peticionéria apresentou as informacgoes solicitadas.

2.3. Das partes interessadas
De acordo com o § 2° do art. 45 do Decreto n° 8.058, de 2013, foram identificados como partes
interessadas, alem da peticionaria, os demais produtores domésticos do produto similar, os

produtores/exportadores estrangeiros, 0s importadores brasileiros do produto objeto do direito
antidumping e os governos da Argentina, China e Indonésia.
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Os demais produtores domésticos do produto similar foram identificados por meio das informac6es
constantes na petigéo.

Em atendimento ao estabelecido no art. 43 do Decreto n® 8,058, de 2013, foram identificadas, por
meio dos dados detalhados das importacOes brasileiras, fornecidos pela Secretaria da Receita Federal do
Brasil (RFB), do Ministério da Fazenda, as empresas produtoras/exportadoras do produto objeto do
direito antidumping durante o periodo de investigacdo de continuacdo/retomada de dumping. Foram
identificados, também, pelo mesmo procedimento, os importadores brasileiros que adquiriram o referido
produto durante o mesmo periodo.

2.4. Da verificacdo in loco na industria doméstica

Fundamentado nos principios da eficiéncia, previsto no § 2° do art. 1° da Lei n® 9.784, de 1999, e da
celeridade processual, previsto no inciso LXXVIII do art. 5° da Constituicdo Federal de 1988, foi
realizada verificacdo in loco dos dados apresentados pela industria doméstica previamente a elaboracdo
desta Circular de inicio de revisao.

Nesse contexto, foi solicitado, por meio do Oficio n® 6.246/2015/CGAC/DECOM/SECEX, em face
do disposto no art. 175 do Decreto n? 8.058, de 2013, anuéncia para que equipe de técnicos realizasse
verificacdo in loco dos dados apresentados pela Nadir Figueiredo, no periodo de 11 a 15 de janeiro de
2016, em Suzano - SP.

Apo6s consentimento da empresa, técnicos do DECOM realizaram verificagdo in loco na Nadir
Figueiredo, no periodo proposto, com o objetivo de confirmar e obter maior detalhamento das
informacdes prestadas pela empresa na peticao de revisdo de final de periodo e na resposta ao pedido de
informacdes complementares.

Cumpriram-se os procedimentos previstos no roteiro previamente encaminhado a empresa, tendo
sido verificadas as informacGes prestadas. Também foram verificados o processo produtivo dos objetos
de vidro para mesa e a estrutura organizacional da empresa. Finalizados os procedimentos de verificacao,
foram consideradas validas as informacdes fornecidas pela Nadir Figueiredo, depois de realizadas as
corregdes pertinentes.

Em atencdo ao § 9° do art. 175 do Decreto n® 8.058, de 2013, a versdo restrita do relatério da
verificacdo in loco foi juntada aos autos restritos do processo. Todos os documentos colhidos como
evidéncia do procedimento de verificacdo foram recebidos em bases confidenciais. Cabe destacar que as
informacdes constantes nesta Circular incorporam os resultados da referida verificagéo in loco.

3. DO PRODUTO E DA SIMILARIDADE

3.1. Do produto objeto da revisdo

O produto objeto da revisdo séo os objetos de vidro para mesa, comumente classificados nos itens
7013.49.00, 7013.28.00 e 7013.37.00 da Nomenclatura Comum do Mercosul — NCM, exportados da
Argentina, China e Indonésia para o Brasil.

Os objetos de vidro para mesa sdo produtos, de vidro sodo-calcico, utilizados para receber e servir

alimentos, seja para uso doméstico ou comercial. Esses objetos podem se apresentar de diversas formas:
conjuntos de mesa nao temperados; conjuntos de mesa temperados; pratos (rasos, fundos, para sobremesa,
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sopa, bolo, torta, de micro-ondas giratorios), xicaras (café e cha) e pires; tacas de sobremesa; potes do
tipo bomboniére, baleiro (porta balas), condimenteira (porta-condimento ou porta-tempero), agucareiro
(porta-acucar), meleira, molheira, compoteira, porta-geleia; vasilha; tigelas, morangueira, fruteiras;
saladeiras; sopeiras e terrinas; canecas com capacidade até 300 ml, inclusive.

Os objetos de vidro objeto da medida antidumping constituem variedades de utensilios de mesa
vitreos. Seus diversos tipos sdo fabricados pelo mesmo processo produtivo, com a utilizacdo dos mesmos
equipamentos, ou seja, com a utilizacdo de prensas, dependendo apenas da mudanca de moldes para a
producdo de cada um desses tipos. E oportuno lembrar que o produto objeto do direito antidumping
abrange também os objetos com suportes em vidro, metalicos ou com acabamentos distintos do vidro, e
com tampa, 0s quais, embora incluam aparatos adicionais de adorno, ttm a mesma funcionalidade.

N&o se encontram incluidos nesta revisdo 0s seguintes produtos: copos, decanters, licoreiras,
garrafas, moringas, travessas, jarras e vidros (potes, frascos, garrafas, copos) utilizados exclusivamente
pela inddstria alimenticia para armazenar conservas em geral, (compotas, doces, patés, requeijao, etc.).
Igualmente estdo excluidas as canecas com capacidade superior a 301 ml, comumente utilizadas para
acondicionar cerveja. Ainda, estdo excluidos os objetos de vidro para mesa produzidos com boro-silicatos
(vidros refratarios).

Os produtos objeto do direito antidumping séo produzidos pela moldagem de massa vitrea em ponto
de fusdo. Na sequéncia produtiva, os produtos se submetem a tratamentos térmicos para ajustes de tensao
antes do resfriamento final, momento em que a peca atinge sua caracteristica final. Embora possivel, a
producdo artesanal do produto similar nacional, com técnicas de sopro e manipulacdo manual, nédo
permite a produgdo em larga escala ou de artigos homogéneos, normalmente requeridos pelos
consumidores.

Os produtos objeto do direito antidumping séo fabricados de forma automatizada e em larga escala.
Trata-se de processo padrdo internacional com tecnologia de conhecimento disseminado.

A principal etapa na fabricagéo de vidros ocos, como séo os recipientes de vidro, ocorre no forno de
fusdo, onde materiais minerais como areia, calcario, barrilha e aditivos sdo misturados e levados ao ponto
de derretimento em temperaturas superiores a 1400°C, por periodos médios que vao de 24 a 36 horas.

Do forno, a massa incandescente € direcionada por canaletas ou dutos para equipamentos rotativos,
em que se despejam gotas da massa em fusdo para conformacdo. Existem trés tipos de técnicas ou
equipamentos para tal fim: as prensas, os equipamentos Hartford 28, ou H-28, e as maquinas tipo IS. Para
a producdo de tacas de sobremesa, uma etapa adicional envolvendo o estiramento (stretching) da base do
recipiente ainda é necessaria.

Por fim, o produto formado segue para a fase de tratamento térmico, momento em que permanece
em uma esteira para ajuste e acomodacdo de tensdo, posteriormente sendo resfriado para decoracéo,
quando necessaria, seguindo para embalagem e despacho.

Ha seis etapas de producéo:

A) Composicao da Matéria-Prima

Nesta etapa inicial do processo ocorre a pesagem das materias-primas e composicdo da massa que,

homogeneizada, é elevada ao silo de armazenagem que descarrega, por gravidade ou tracdo mecanica, a
mistura seca de areia, calcario, barrilha e outros materiais diretamente no forno de fusdo. A barrilha ou
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Oxido de sodio (Na2COs) é componente fundente essencial a fabricacdo de vidros sodo-célcicos, sendo
matéria-prima de disponibilidade restrita no mundo.

E factivel e usual a inclusdo de cacos de vidro, enddgenos do proprio processo de producio ou
adquiridos externamente, na massa bésica, trazendo assim vantagens energéticas ao baixar o ponto de
fusdo da mistura, embora com restricBes estritas de qualidade, ja que os cacos usados precisam ser de
coloracdo, composicéao e pureza compativeis com as especificacdes desejadas para a massa.

Na industria automatizada de vidros ocos, o0 processo de pesagem e mistura é realizado com suporte
de instrumentos de alta precisdo, mecanismos informatizados de controle e monitoramento.

B) Fusdo da Composi¢do

Nesta etapa a mistura seca é conduzida a zona de fusdo do forno, equipamento que conta com uma
segunda zona de refino e condicionamento. O forno é o ativo fisico mais caro de uma planta vidreira,
projetado para operagdo continua e ininterrupta por periodos de 10 a 15 anos, em média, operando a
temperaturas superiores a 1400°C e com fluxo de materiais altamente abrasivos. Os fornos de fusdo séo
confeccionados em tijolos refratarios especiais, sendo aquecidos por queimadores a gas natural ou 6leo
pesado. Existe a possibilidade de acelerar o aquecimento e obter ganhos de eficiéncia com a injecédo de
oxigénio na zona de queima, assim como pela instalagdo de “boosters” elétricos, resisténcias que geram
calor e permitem ajustes temporarios do aquecimento da massa vitrea incandescente.

E importante ressaltar que, segundo a peticionaria, esses fornos precisam operar sempre proximos
da sua capacidade efetiva de producdo, reduzindo os gastos com energia para a fusdo da massa, ja que as
necessidades de combustiveis fosseis mudam muito pouco com a variacdo dos fluxos de massa
incandescente. Adicionalmente, eventual desligamento de um forno de vidro antes do fim de sua vida util
implica a necessidade de troca de boa parte dos refratarios e interrup¢do da producdo por periodos de 30 a
90 dias, dependendo do grau de comprometimento desses.

C) Condicionamento da Temperatura

Apos certo tempo, algo em torno de 24 horas, a massa de vidro quente no forno, ja isenta de
incrustacdes solidas, sai da zona de fusdo e passa para a regido de refino, onde sdo eliminadas eventuais
bolhas e iniciado o condicionamento térmico.

A massa incandescente de vidro percorre entdo um canal alimentador (feeder). O feeder é um
mecanismo com a funcdo de homogeneizar a massa de vidro na panela, formar e cortar a gota com o peso
do artigo que esta sendo produzido de material refratario. No feeder, a massa incandescente de vidro
adquire a temperatura exata para a sua conformacao.

Ao final do feeder, encontra-se o sistema de alimentacdo das maquinas, que é composto com uma
peca refrataria com um orificio, pelo qual o vidro passa no volume e espessura ideais para a producao do
artigo, sendo cortado por um mecanismo de tesoura, pingando em forma de gota da massa especificada. O
processo de alimentag&o é efetuado em sincronismo com a maquina de conformagéo.

D) Conformacao da Massa Vitrea em Artigo de Vidro
A gota de vidro — na temperatura e peso exatos — cai atraves de calhas metalicas dentro de uma pré-

forma (chamada de molde). Neste molde a massa é prensada ou soprada para fazer um pequeno furo
central, sendo, em seguida, transferida para o lado da forma final. A pré-forma recebe entdo um sopro
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com ar comprimido, inflando e se amoldando a férma, o que pode ser feito em um dos trés equipamentos
produtivos: Prensa, IS ou H28. Nesta fase, 0 artigo comeca a perder sua elasticidade e a enrijecer.

Nas formadoras de prensa, adequadas para a producdo do produto investigado, a gota € alimentada
sobre uma forma "fémea". Em seguida, o dispositivo "macho" desce, prensando o vidro que, por extrusao,
adquire a forma desejada, resfriando-se a seguir.

Nos equipamentos IS o processo de formacdo é feito em dois estagios, podendo envolver uma
prensagem e um sopro de ar comprimido ou dois estagios de sopro. Este tipo de formadora permite a
fabricacéo de Copos e Potes. O acabamento por sopro de ar comprimido viabiliza a obtencdo de produtos
finais com paredes menos espessas e acabamento mais refinado, quando comparados aos produtos apenas
prensados.

Nos processos que utilizam maquinas Hartford-28 (ou H-28), usadas para a fabricacdo de copos e
tacas, a conformacédo € realizada por processo misto, composto por parte prensada e parte soprada com ar
comprimido. Este processo permite que a conformacdo seja feita com a férma em rotacdo ou parada
(artigos com gravacgdes ou relevos), mas exige a producao de artigos com um excesso de vidro acima da
linha da boca chamado “calota”, para que a maquina possa segurar a pe¢a durante a sua conformacéo.

Para a producdo de tacas de sobremesa, 0 artigo é sacado da se¢do da H-28 apds a conformacéao e
transferido para um transportador que leva a taca até a maquina de Stretching e estira o gambo das tacas,
criando um “pé”. Posteriormente, 0 recipiente formado é encaminhado ao Loader, que posiciona a peca
com a boca para baixo e a direciona para o corte da “calota” com o auxilio de um magarico circular de
combustdo a gas/oxigénio para dar acabamento a boca do recipiente recém-formada.

E) Recozimento

A peca, conformada na etapa D, sofre stbito choque de temperatura pelo contato com as formas ou
jato de ar, ganhando rigidez. O esfriamento ocorre, todavia, mais rapidamente na superficie externa do
vidro do que no interior de suas “paredes”, surgindo uma tensdo estrutural que torna o produto
quebradico. Na Etapa E, cada artigo é submetido a um segundo forno para aliviar as tensdes internas
geradas na estrutura molecular do vidro. No recozimento, os produtos passam por nova elevagdo de
temperatura, nesta etapa reduzida mais lentamente, aliviando as tensdes internas.

F) Inspecéo, Decoracao e Expedicdo

Finalmente, os produtos passam por maquinas eletrdnicas ou por controle humano de inspecédo de
qualidade, que confere se os artigos estdo resistentes, seguros e com adequada aparéncia visual. Uma vez
aprovados, alguns tipos seguem para serem decorados, engquanto outros seguem diretamente para serem
embalados em pallets, caixas, luvas de papeldo, packs etc., sendo encaminhados para 0 estoque e
posterior expedicdo. Por vezes ocorre a decoracgdo e beneficiamento posterior de produtos disponiveis nos
estoques.

Os objetos de vidro para mesa estdo sujeitos as seguintes normas técnicas:

e Agéncia Nacional de Vigilancia Sanitéria: (i) RDC 91/2001 - Disposigéo Gerais para materiais em
contato com alimentos ; (ii) RDC 105/2001 - Embalagens e equipamentos plasticos em contato com
alimentos ; (iii) RDC 56/2012 - Lista positiva de monémeros autorizados para embalagens plasticas; (iv)
RDC 17/2008 - Lista positiva de aditivos autorizados para embalagens plasticas; e (v) RDC 52/2012 -
Regulamento técnico sobre pigmentos em contato com embalagens plasticas (Ressalta-se que o produto
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objeto da medida se sujeita a essas normas relativas a embalagens e equipamentos plasticos devido a
componentes plasticos, tais como tampas, que acompanham o produto de vidro);

e Instituto Nacional de Metrologia, normalizagdo e Qualidade Industrial — INMETRO: (i) Portaria
27 (18 de marco de 1996) — Regulamento Técnico — Embalagens e Equipamentos de vidro destinados a
entrar em contato com alimentos; e (ii) Portaria INMETRO n° 097 - utilizada, na comercializagdo de
alimentos a peso, para consumo imediato, balanca apropriada, com indicacdo de peso liquido dos
alimentos, preco por unidade de peso e preco a pagar.

e Associacdo Brasileira das Normas Técnicas — ABNT: NBR 16319: 2014 — Utensilios de vidro —
Copos e tacas de vidro, decorados ou ndo, com capacidade até 600 ml.

3.2. Do produto fabricado no Brasil

O produto fabricado no Brasil sdo 0s objetos de vidro para mesa, com caracteristicas semelhantes as
descritas no item 3.1.

Segundo informacdes apresentadas na peticdo, os objetos de vidro para mesa fabricados no Brasil
possuem as mesmas caracteristicas e aplicacdes e a mesma rota tecnoldgica dos objetos de vidro para
mesa importados das origens investigadas, além de estarem sujeitas as mesmas normas técnicas.

3.3. Da classificacdo e do tratamento tarifario

Os produtos objeto do direito antidumping sdo comumente classificados no item 7013.49.00 da
NCM. Entretanto, conforme foi apontado pela peticionaria, notou-se que algumas tacas de sobremesa
podem também ser enquadradas indistintamente nas NCMs 7013.28.00 e 7013.37.00.

Classificam-se nesses itens tarifarios, além do produto investigado, tal como descrito no item 3.1
desta Circular, outros objetos para servico de mesa ou de cozinha, ndo incluidos no escopo desta
investigacao, tais como garrafas, porta-copos, cinzeiros, vasos, etc.

A aliquota do Imposto de Importacdo incidente sobre os referidos itens tarifarios permaneceu
inalterada em 18% ao longo do periodo investigado.

Ressalte-se que as importacdes brasileiras do produto investigado, originérias da Argentina,
Paraguai e Uruguai tém preferéncia tarifaria de 100% na aliquota de Imposto de Importacdo, em virtude
do ACE 18, internalizado no Pais por meio do Decreto n? 550, de 1992, publicado no D.O.U. de 29 de
maio de 1992,

3.4. Da similaridade

O § 1° do art. 92 do Decreto n® 8.058, de 2013, estabelece lista dos critérios objetivos com base nos
quais a similaridade deve ser avaliada. O § 22 do mesmo artigo estabelece que tais critérios ndo
constituem lista exaustiva e que nenhum deles, isoladamente ou em conjunto, sera necessariamente capaz
de fornecer indicacédo decisiva acerca da similaridade entre o produto objeto da medida e o similar.

Conforme informacdes obtidas na peticdo e durante a investigacdo precedente, o produto em analise

e 0 produto produzido no Brasil apresentam as mesmas caracteristicas fisicas, sdo produzidos a partir das
mesmas matérias-primas e segundo processo de producdo semelhante. Apresentam a mesma composi¢do
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quimica, possuem 0s mesmos usos e aplicacfes (servir alimentos) e suprem o mesmo mercado, sendo,
portanto, considerados concorrentes entre si.

Dessa forma, diante das informagGes apresentadas, ratifica-se, para fins de inicio da revisdo, a
conclusdo alcancada na investigacdo original de que o produto fabricado no Brasil é similar ao produto
objeto do direito antidumping nos termos o art. 9% do Decreto n° 8.058, de 2013.

4. DA INDUSTRIA DOMESTICA

O art. 34 do Decreto n® 8.058, de 2013, define indUstria doméstica como a totalidade dos produtores
do produto similar doméstico. Nos casos em que ndo for possivel reunir a totalidade destes produtores, o
termo inddstria doméstica sera definido como o conjunto de produtores cuja produgdo conjunta constitua
proporcao significativa da producdo nacional total do produto similar doméstico.

A totalidade dos produtores nacionais do produto similar doméstico engloba outras empresas além
da Nadir Figueiredo. A peticionaria afirmou que, além desta, as empresas CISPER, CIV, Santa Marina e
Wheaton fabricam objetos de vidro para mesa. Também afirmou que em P5, baseada em estudo de
mercado do escritorio de consultoria Nielsen (http://www.nielsen.com/br/pt.html), a Nadir Figueiredo
teria sido responsavel por 69% da producéo nacional do produto similar doméstico.

Visando a confirmar a informacdo fornecida pela peticionaria, por meio dos Oficios n®%
5.684/2015/CGAC/DECOM/SECEX, 5.686/2015/CGAC/DECOM/SECEX,
5.687/2015/CGAC/DECOM/SECEX e 5.685/2015/CGAC/DECOM/SECEX, solicitou-se as empresas
CISPER-Owens lllinois do Brasil Industria e Comércio Ltda. (CISPER), CIV - Companhia Industrial de
Vidros (CIV), Verallia Brasil (Santa Marina) e Wheaton Brasil Vidros (Wheaton), que apresentassem 0s
dados referentes as suas vendas e producao durante o periodo de analise de continuagdo/retomada do dano
(julho de 2010 a junho de 2015). A Owens-Illinois, em nome das empresas CISPER e CIV, e a Verallia,
em nome da Santa Marina, responderam a solicitacao.

Além dessas, apds pesquisa realizada na internet, foram identificadas duas empresas potencialmente
produtoras de objetos de vidro para mesa: Art Vidro Brunor e Aurora Comércio de Vidros e Cristais Ltda.
Por meio dos Oficios n® 5.689/2015/CGAC/DECOM/SECEX e 5.688/2015/CGAC/DECOM/SECEX,
essas empresas foram consultadas se estas de fato produziam tais produtos, e foram solicitadas, em caso
positivo, que informassem suas vendas e producdo de objetos de vidro para mesa de julho de 2010 a
junho de 2015. Entretanto, nenhuma dessas empresas respondeu a solicitacdo, ndo tendo sido possivel
confirmar se efetivamente sdo produtoras de objetos de vidro. Apds o inicio da revisdo, far-se-a nova
tentativa de solicitacdo de informacdes as empresas.

Como os dados apresentados pela Owens-l1llinois e pela Verallia diferiram significativamente dos
dados apresentados pela peticionaria, decidiu-se utilizar os dados relativos as vendas e producdo dessas
empresas apresentados pelas proprias produtoras.

No caso da Wheaton, face a auséncia de resposta ao pedido de informagdes, foram estimadas as
quantidades por ela produzidas e vendidas em cada periodo analisado. Para tanto, utilizaram-se 0s
percentuais de participacdo da empresa na produgédo nacional, constantes do estudo da Nielsen (30% de
julho de 2010 a junho de 2011, 27% de julho de 2011 a junho de 2012, 25% de julho de 2012 a junho de
2013, 26% em de julho de 2013 a junho de 2014 e 20% de julho de 2014 a junho de 2015). Estimou-se
também que os percentuais das vendas da Wheaton no total das vendas dos produtos nacionais seriam
equivalentes aos percentuais de sua producdo na producdo nacional de objetos de vidro.
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Dessa forma, conhecendo-se a quantidade produzida e vendida em cada periodo pela industria
domeéstica (Nadir) e pelas demais produtoras exceto a Wheaton (CISPER, CIV e Santa Marina), de acordo
com informacdes obtidas junto a peticionaria e a Owens-Illinois e Verallia, foi estimada a producéo
nacional e o total vendido pelas produtoras nacionais e, consequentemente, quanto teria sido produzido e
vendido pela Wheaton.

Assim, para analise da continuacdo/retomada de dano para fins de inicio da revisdo, definiu-se
como induastria doméstica as linhas de producdo de objetos de vidro para mesa da Nadir Figueiredo,
responsavel por 43,7% da producédo nacional, durante o periodo de julho de 2014 a junho de 2015.

5. DOS INDICIOS DE CONTINUACAO/RETOMADA DO DUMPING

De acordo com o art. 72 do Decreto n° 8.058, de 2013, considera-se pratica de dumping a introducéo
de um bem no mercado brasileiro, inclusive sob as modalidades de drawback, a um preco de exportacéo
inferior ao valor normal.

De acordo com o art. 107 c/c o art. 103 do Decreto n? 8.058, de 2013, a determinacdo de que a
extingdo do direito levaria muito provavelmente a continuagdo ou a retomada do dumping devera basear-
se no exame objetivo de todos os fatores relevantes, incluindo a existéncia de dumping durante a vigéncia
da medida; o desempenho do produtor ou exportador; alteracdes nas condi¢cdes de mercado, tanto no pais
exportador quanto em outros paises; e a aplicacdo de medidas de defesa comercial sobre o produto similar
por outros paises e a consequente possibilidade de desvio de comércio para o Brasil.

5.1. Da existéncia de indicios de continuacao/retomada de dumping

Segundo o art. 106 do Decreto n® 8.058, de 2013, para que um direito antidumping seja prorrogado,
deve ser demonstrado que sua extincdo levaria muito provavelmente a continua¢do ou a retomada do
dumping e do dano dele decorrente.

Para fins do inicio da revisao, utilizou-se o periodo de julho de 2014 a junho de 2015, a fim de se
verificar a existéncia de continuacdo/retomada da pratica de dumping nas exportacdes para o Brasil de
objetos de vidro para mesa, originarias da Argentina, da China e da Indonésia.

Cumpre ressaltar que a Argentina, ao contrario das demais origens investigadas, exportou para 0
Brasil quantidades ndo representativas do produto objeto da revisdo durante o periodo de investigacdo de
continuagdo/retomada de dumping.

Por essa razdo, identificou-se a necessidade de analisar os indicios de continua¢do de dumping nas
exportacOes originarias da China e da Indonésia e de indicios de retomada de dumping nas exportacdes
originarias da Argentina.

5.1.1. Da Argentina

A peticionéria alegou que em que pese o0 pequeno volume exportado pela Argentina ao Brasil de
julho de 2014 a junho de 2015 (periodo de investigacdo de dumping), o preco praticado nessas opera¢des
refletiria adequadamente o comportamento dos exportadores argentinos durante o periodo de reviséo, o
que ensejaria na analise de probabilidade de continuagdo da pratica de dumping. Entretanto, ndo foi
apresentada nenhuma informacéo ou elemento de prova que embasasse tal alegacao.
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Assim, tendo em vista que a Argentina exportou 15,2 t de objetos de vidro para mesa ao Brasil no
referido periodo, correspondendo a 0,05% das importacdes brasileiras totais desses produtos, concluiu-se
que se tratavam, na realidade, de exporta¢fes em quantidades ndo representativas. Dessa forma, conforme
dispbe o § 3° do art. 107 do Decreto n® 8.058, de 2013, analisou-se a probabilidade de retomada do
dumping por parte dos produtores/exportadores argentinos em suas vendas de objetos de vidro para mesa
ao Brasil. Conforme seré evidenciado a seguir, tal analise foi realizada com base na comparacao entre o
valor normal médio da Argentina internalizado no mercado brasileiro e o preco médio de venda do
produto similar doméstico no mercado brasileiro, apurados para o periodo de revis&o.

5.1.1.1. Do valor normal

Para fins de apuracdo do valor normal da Argentina, no que concerne ao inicio desta revisdo, a
ABIVIDRO apresentou uma lista de precos da empresa Rigolleau, produtor local conhecido, referente ao
més de junho de 2015. Nessa lista, obtida [confidencial], constam o0s precos de cada unidade dos produtos
comercializados pela Rigolleau no mercado interno argentino. Entendeu-se como sendo adequada essa
fonte para fins de apuracdo de indicios de retomada de dumping.

A metodologia sugerida pela peticionaria para apuracdo do valor normal seguiu 0s seguintes passos:

1) Extracdo das informagOes dos precos de venda no mercado interno da Lista de Pregos da
Rigolleau. Ressalte-se que, na referida lista de precos ndo constavam os pesos de determinados produtos;

2) Extracdo das informacgdes dos pesos em kg de cada peca cujo peso pode ser identificado
(conforme os dados extraidos do sitio da Rigolleau);

3) De posse dos pesos em kg por tipos de produtos, a peticionaria extraiu os pregos de cada produto
da Lista de Precos, cujo peso fora identificado no passo 2, e chegou ao preco médio de cada item por kg e
por dolar estadunidense, utilizando para esta conversdo a taxa de cambio (peso argentino — dolar
estadunidense) calculada pela média do periodo, com base nas taxas de cambio disponibilizadas pelo
Banco Central da Argentina, aglutinando os produtos argentinos por tipo de produto (prato, vasilha, tigela
e caneca);

4) Em seguida, efetuou a e apuracdo do volume das vendas da Nadir Figueiredo no mercado
brasileiro por tipo de produto para determinar a participacdo relativa de cada produto no volume total/kg
vendido no mercado interno brasileiro de julho de 2014 a junho de 2015;

5) Para determinar o pre¢co médio ponderado de vendas da Rigolleau no mercado argentino, a
peticionéria, entdo, multiplicou o preco médio ponderado por tipo de produto em US$/ kg no periodo de
investigacdo de dumping pela distribuicdo relativa das vendas fisicas da Nadir por tipo de produto,
estimando-se o preco de venda no mercado interno dos objetos de vidro para mesa da Rigolleau. Isso
porgue a peticionaria havia sugerido, partindo do pressuposto de que os mercados argentino e brasileiro
seriam bastante similares em termos de consumo, ponderar as informagdes de pre¢o da Rigolleau pela
distribuicdo da cesta de produtos vendidos pela Nadir Figueiredo no mercado brasileiro, no periodo de
investigacao de dumping.

Ressalta-se que, em relacdo ao passo 2, em consulta ao sitio eletrdnico da Rigolleau

(www.rigolleau.com.ar), foram confirmadas as informagOes apresentadas relativas aos pesos de
determinados itens constantes da lista de pregos.
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Em relacdo ao passo 3, frisa-se que a peticionaria havia realizado a conversao dos valores com base
nas taxas de cambio disponibilizadas pelo Banco Central da Argentina. Em atendimento ao estabelecido
no art. 23 do Decreto n® 8.058, de 2013, foram ajustados os valores calculados pela peticionaria,
utilizando, para conversao, a taxa de cdmbio média do periodo de investigacdo de dumping, obtida com
base nas taxas de cambio diarias oficiais publicadas pelo Banco Central do Brasil. Além disso, ainda em
relacdo ao passo 2, registre-se que, para os itens que nao tinham o peso indicado, atribuiu-se a média dos
pesos dos itens similares constantes da lista de pregos, considerando cada tipo de produto (prato, vasilha,
tigela e caneca).

No que se refere ao passo 5, ressalta-se que ndo foi utilizada a metodologia sugerida pela
peticionaria (ponderacdo com base nos dados de venda da industria doméstica ao mercado brasileiro),
uma vez que ndo foi apresentado qualquer elemento de prova que embasasse a alegacdo de que os
mercados brasileiro e argentino seriam semelhantes no que diz respeito a distribuicéo da cesta de produtos
consumida em cada um dos mercados.

Nesse sentido, para fins de apuragdo do valor normal da Argentina, apurou-se o pre¢co médio por
quilograma dos objetos de vidro para mesa constantes da lista de precos da Rigolleau, apresentada pela
peticionéria.

A peticionéria destacou ainda que na mencionada lista ndo havia nenhum indicativo referente a
condicdo de venda em que as eventuais vendas no mercado interno argentino seriam efetuadas. Dessa
forma, considerou-se que 0s pregos constantes da lista de precos praticados pela empresa Rigolleau
estariam na condicdo de venda delivered. Isso porque no ambito da investigacao original que culminou na
aplicacdo do direito atualmente vigente, [confidencial].

Assim, com vistas ao inicio da revisdo, o valor normal apurado para a Argentina foi US$ 3,36/kg
(trés dolares estadunidenses e trinta e seis centavos por quilograma), na condicéo delivered.

Assim, com vistas a determinar a probabilidade de retomada do dumping, caso haja a extin¢do do
direito atualmente em vigor, buscou-se internalizar o valor normal da Argentina no mercado brasileiro,
para viabilizar sua comparacdo com o preco médio de venda do produto similar doméstico no mesmo
mercado.

Para tanto, verificou-se a necessidade de adicionar os valores relativos ao frete e seguro
internacionais, além das despesas de internacdo ao valor normal, na condicdo delivered, anteriormente
apurado. Cumpre esclarecer que as operacfes de importacdo originarias da Argentina sdo isentas do
adicional de frete para renovacdo da marinha mercante (AFRMM) e de pagamento de Imposto de
Importacéo.

Inicialmente, considerou-se que o frete despendido pela empresa argentina para entrega de seus
produtos aos clientes seria equivalente ao frete que viria a ser despendido para transportar os objetos de
vidro até o porto de saida para o mercado brasileiro. Os montantes relativos a frete e seguro
internacionais, unitarios por tonelada, foram obtidos dos dados oficiais de importacdo fornecidos pela
Secretaria da Receita Federal do Brasil do Ministério da Fazenda (RFB), relativas as operacdes ocorridas
de julho de 2014 a junho de 2015.

J& os montantes relativos as despesas de internacdo foram apurados conforme estimativa da

peticionaria (US$ 0,02/kg), realizada com base em cotacdes realizadas pela ABIVIDRO junto a empresa
de despacho internacional ANX Logistica Internacional e Agenciamento Ltda.
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A conversdao do montante unitario de despesas de internacdo e do preco CIF em dolares
estadunidenses para reais foi realizada utilizando-se a taxa de cambio média do periodo de investigacdo
de retomada de dumping, obtida com base nas taxas de cambio diarias oficiais publicadas pelo Banco
Central do Brasil.

Valor normal da Argentina, internalizado no mercado brasileiro

Preco Médio na Argentina - Delivered (US$/kg) 3,36
Frete e Seguro Internacional (US$/kg) 0,22
Preco CIF (US$/kg) 3,58
Preco CIF (R$/kg) 9,58
Imposto de Importacdo (R$/kg) 0,00
AFRMM (R$/kg) 0,00
Despesas de Internacdo (R$/kg) 0,05
Preco CIF Internado (R$/kg) 9,63

Desse modo, para fins de inicio desta revisdo, apurou-se o valor normal médio para a Argentina,
internalizado no mercado brasileiro, de R$ 9,63/kg (nove reais e sessenta e trés centavos por quilograma).

5.1.1.2. Do preco médio de venda do produto similar doméstico no mercado brasileiro

Para fins da comparacdo com o valor normal médio, conforme previsdo do inciso | do § 3° do art.
107 do Decreto n® 8.058, de 2013, utilizou-se o preco de venda de objetos de vidro para mesa da industria
doméstica no mercado brasileiro referente ao periodo de julho de 2014 a junho de 2015, qual seja R$
4,82/kg (quatro reais e oitenta e dois centavos por quilograma), apurado conforme evidenciado no item
7.6.2 desta Circular.

5.1.1.3. Da comparacao entre o valor normal internado e o preco médio de venda do produto
similar doméstico no mercado brasileiro

O célculo realizado para avaliar se ha probabilidade de retomada de dumping estd apresentado a
sequir.

Comparacdao entre valor normal internalizado e preco da industria doméstica

Valor Normal CIF internado Preco da industria Diferenca
da Argentina doméstica (C=A-B)
(A) (R$/kg) (B) (R$/kq) (R$/t)
9,63 4,82 4,81

Desse modo, para fins de inicio desta revisdo, apurou-se que a diferenca na comparacdo entre o
valor normal internalizado no mercado brasileiro e o pre¢o da industria doméstica foi R$ 4,81/kg (quatro
reais e oitenta e um centavos por quilograma), demonstrando, portanto, que, caso o direito antidumping
seja extinto, muito provavelmente, havera a retomada da pratica de dumping nas exportacdes argentinas
de objetos de vidro para o Brasil.
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5.1.2. Da China
5.1.2.1. Do valor normal

De acordo com o art. 82 do Decreto n® 8.058, de 2013, considera-se “valor normal” o prego do
produto similar, em opera¢Ges comerciais normais, destinado ao consumo no mercado interno do pais
exportador.

Considerando que a China, para fins de defesa comercial, ndo é considerada um pais de economia
de mercado nos termos do art. 4 do Decreto n® 8.058, de 2013, aplicou-se, no presente caso, a regra do art.
15 do Regulamento Brasileiro. Esta estabelece que, nos casos de pais que nao seja considerado economia
de mercado, o valor normal sera determinado com base no preco de venda do produto similar em pais
substituto, no valor construido do produto similar em um pais substituto, no preco de exportacdo do
produto similar de um pais substituto para outros paises, exceto o Brasil, ou em qualquer outro preco
razoavel.

A peticionéria sugeriu, para fins de apuracdo do valor normal da China, o preco de venda de objetos
de vidro para mesa praticado em terceiro pais economia de mercado, no caso a Argentina, conforme prevé
o0 inciso I do art. 15 do Decreto n® 8.058, de 2013.

A peticionaria justificou sua escolha por considerar que a Argentina (i) conta com inddstrias
produtoras de objetos de vidro para mesa; (ii) possui um mercado consumidor semelhante ao do Brasil;
(iii) participa conjuntamente com o Brasil num mercado comum, o Mercosul, e, portanto, tais paises
comercializam entre si; e (iv) também é uma origem investigada.

Considerou-se adequada a sugestdo apresentada pela peticionaria, uma vez que efetivamente ha na
Argentina producdo de objetos de vidro, além de se constituir uma origem sujeita & mesma investigacao
que a China, nos termos do § 2° do art. 15 do Decreto n® 8.058, de 2013. Deve-se ressaltar ainda que 0
valor normal da Argentina, para fins de inicio desta revisao, foi apurado com base em dados primarios de
produtor daquele pais, referentes exclusivamente ao produto objeto do direito. O mesmo ndo ocorreu com
a Indonésia, cujo valor normal para fins de inicio da revisdo foi apurado com base em valor normal
construido. Dessa forma, para fins de inicio da revisdo, adotou-se a Argentina como terceiro pais de
economia de mercado para fins apuracdo do valor normal da China. Ressalta-se, no entanto, que néo
foram consideradas adequadas as justificativas (ii) e (iii) apresentadas pela peticionaria (e constantes do
paragrafo anterior), para embasar sua deciséo.

Assim, com vistas ao inicio da revisdo, o valor normal apurado para a China, com base no valor
normal obtido para a Argentina (explicitado no item 5.1.1.1 desta Circular), em base delivered, foi
US$ 3,36/kg (trés dolares estadunidenses e trinta e seis centavos por quilograma).

5.1.2.2. Do preco de exportacao

De acordo com o art. 18 do Decreto n® 8.058, de 2013, o prego de exportacdo, caso o produtor seja
0 exportador do produto objeto da revisdo, € o recebido ou a receber pelo produto exportado ao Brasil,
liquido de tributos, descontos ou reducOes efetivamente concedidos e diretamente relacionados com as
vendas do produto sob analise.

No caso em questdo, o preco de exportacdo foi calculado com base no prego médio das importacdes

brasileiras de objetos de vidro para mesa originérias da China, na condi¢do de comércio FOB, referente
ao periodo de analise dos elementos de prova de continuagio/retomada de dumping, de julho de 2014 a
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junho de 2015, utilizando-se os dados de importacdo referentes aos itens 7013.49.00, 7013.28.00 e
7013.37.00 da NCM, fornecidos pela Secretaria da Receita Federal do Brasil do Ministério da Fazenda
(RFB), excluindo-se ainda os produtos especificados no item 6.1.

Preco de Exportacao

Valor Total FOB (US$) VVolume (kg) Preco de Exportacdo FOB (US$/kg)

7.984.343,29 4.230.848,7 1,89

Dividindo-se o valor total FOB das importa¢des do produto objeto da revisdo, no periodo de anélise
de indicios de continuacdo de dumping, pelo respectivo volume importado, em tonelada, apurou-se, com
vistas ao inicio da revisao, o preco de exportacdo para a China de US$ 1,89/kg (um ddlar estadunidense e
oitenta e nove centavos por quilograma).

5.1.2.3. Da margem de dumping

A margem absoluta de dumping é definida como a diferenca entre o valor normal e o preco de
exportacdo, e a margem relativa de dumping se constitui na razéo entre a margem de dumping absoluta e
0 preco de exportacao.

Deve-se ressaltar que o valor normal apurado para a China, como explicitado no item 5.1.2.1, foi
apurado na condicao delivered. J& o preco de exportacdo apurado, conforme explicitado no item 5.1.2.2,
foi apurado com base nos dados disponibilizados pela RFB, apresentados na condi¢do de comércio FOB.
Considerou-se, para fins de inicio da revisdo, que o frete e seguro despendidos no transporte da
mercadoria até o porto, no caso das exportacBes chinesas, seriam equivalentes ao transporte da
mercadoria até o cliente, nas vendas destinadas ao mercado interno argentino. Assim, se entendeu
adequada, para fins de inicio da revisdo, a comparacdo do preco de exportacdo na condicdo FOB com o
valor normal na condicgéo delivered.

Apresentam-se a seguir as margens de dumping absoluta e relativa apuradas para a China.

Margem de Dumping

Valor Normal Preco de Exportacéo Marge;nbgglal;mpmg Margegeclj:ti[\)/;mpmg
US$/kg US$/kg US$/kg (%)
3,36 1,89 1,48 78,2%

Desse modo, para fins de inicio desta revisdo, apurou-se que a margem de dumping da China foi
US$ 1,48/kg (um dolar estadunidense e quarenta e oito centavos por quilograma).

5.1.3. Da Indonésia

5.1.3.1. Do valor normal

De acordo com o art. 8% do Decreto n® 8.058, de 2013, considera-se “valor normal” o prego do
produto similar, em operagGes comerciais normais, destinado ao consumo no mercado interno do pais
exportador.

Segundo a peticiondria, apesar de suas tentativas, esta ndo teria obtido informacgdes acerca dos

precos médios de venda de produtores indonésios no mercado interno desse pais. Dessa forma, para fins
de apuracao do valor normal da Indonésia, a peticionaria apresentou inicialmente, o preco de exportacéo
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deste pais para terceiro pais, no caso a Argentina. Posteriormente, a peticionaria constatou que o volume
exportado pela Indonésia para a Argentina ndo era representativo. Além disso, a peticionaria aventou a
possibilidade de a Indonésia estar praticando dumping também nas suas exportacGes para a Argentina.

Nesse contexto, a ABIVIDRO apresentou nova alternativa para apuracdo do valor normal da
Indonésia, tendo sugerido, para tanto, a constru¢do de valor normal com base na estrutura de custos
produtivos nesse pais, utilizando-se dos coeficientes técnicos de consumo das matérias-primas e demais
itens de acordo com o processo produtivo de objetos de vidro para mesa da Nadir Figueiredo.

Ou seja, foi calculada a quantidade utilizada de cada fator de producdo para fabricacdo de uma
tonelada de massa vitrea pela Nadir, considerando sua producdo total de vidros durante o periodo de
investigagdo de dumping ([confidencial] toneladas). Ressalte-se que a referida quantidade de massa vitrea
foi utilizada pela empresa na producédo de objetos de vidro para mesa e também de outros produtos por ela
fabricados.

Cabe destacar que os coeficientes técnicos informados pela Nadir Figueiredo foram comprovados,
por ocasido da verifica¢do in loco na empresa.

A peticionéaria buscou inicialmente os dados de preco no mercado indonésio das principais matérias
primas utilizadas na fabricacao de objetos de vidro.

No caso da areia quartzosa, a ABIVIDRO informou n&o ter logrado éxito em obter o custo de uma
tonelada de areia no mercado da Indonésia, tendo utilizado para fins de constru¢do do valor normal
informacdes de custo de areia por tonelada incorrido pela Nadir Figueiredo no periodo de investigacdo de
continuacdo de dumping (P5). Entretanto, em consulta ao sitio eletrdnico TradeMap
(www.trademap.org), constatou-se que havia dados de importacéo na Indonésia do referido insumo, no
periodo de julho de 2014 a marco de 2015. Em que pese as informacdes ndo se referirem exatamente ao
periodo de investigacdo de continuacdo de dumping, considerou-se adequada a utilizacdo da referida
informacdo, uma vez que os dados apurados abrangem 9 dos 12 meses analisados para fins de apuracéo
da margem de dumping. Assim, decidiu-se utilizar estas informagfes, em detrimento daquelas
apresentadas pela peticionéria, tendo em vista que melhor refletiam as condi¢des de custo desse insumo
no mercado indonésio.

Além disso, ressalta-se que foi considerado o preco dos insumos importados pela Indonésia (areia,
barrilha e calcario) sem a adicdo dos montantes relativos ao frete do porto ao cliente e dos custos de
internacdo do produto. No entanto, a auséncia dessas informagdes ndo prejudica os exportadores, uma vez
que ndo implicou na elevacdo da margem de dumping.

Ja com relacdo ao coeficiente técnico de consumo da areia utilizado pela Nadir Figueiredo, a
peticionaria esclareceu que, para chegar ao consumo da areia por tonelada de produto produzido, dividiu
0 consumo de areia da industria doméstica no periodo julho de 2014 a junho de 2015, de [confidencial]
toneladas, por [confidencial] toneladas de vidros produzidos no mesmo periodo. Assim, chegou-se ao
coeficiente técnico médio ponderado de [confidencial] quilogramas de areia por tonelada de vidro
produzido.

Assim, o preco médio por tonelada da areia foi multiplicado pelo referido coeficiente técnico, de
modo a calcular o custo unitario da areia.

Com relacdo a barrilha, a peticionaria apresentou os volume e valores de importagdo deste produto
na Indonésia, no periodo de julho a outubro de 2014 (ultimo més disponivel para consulta), obtidos no

CircSECEX013_2016


http://www.trademap.org/

(Fls. 19 da Circular SECEX n? 13, de 26/02/2016).

sitio eletronico Comtrade (www.comtrade.un.org), das Nacdes Unidas, para fins de apuracdo do preco
unitario deste insumo. Tendo em vista, no entanto, que os dados apresentados pela peticionaria se
referiam apenas a 4 meses do periodo de investigacdo de continuacdo de dumping, optou-se por utilizar as
informagdes constantes da base de dados do sitio eletrdnico TradeMap (www.trademap.org), visto que
tal base disponibilizava dados mais recentes, no periodo — de julho de 2014 a marco de 2015, em
detrimento daquelas apresentadas pela peticiondria. Em que pese as informacfes ndo se referirem
exatamente ao periodo de investigacdo de continuacdo de dumping, considerou-se adequada a sua
utilizacdo, uma vez que os dados apurados abrangem 9 dos 12 meses analisados para fins de apuracdo da
margem de dumping.

Ja com relacdo ao coeficiente técnico de consumo da barrilha utilizado pela Nadir Figueiredo, a
peticionaria esclareceu que, para chegar ao consumo da barrilha por tonelada de vidro dividiu o consumo
de barrilha da industria doméstica no periodo julho de 2014 a junho de 2015, de [confidencial] toneladas,
por [confidencial] toneladas de vidros produzidos no mesmo periodo. Assim, chegou ao coeficiente
técnico médio ponderado de [confidencial] quilogramas de barrilha por tonelada de objetos de vidro
produzidos.

Assim, o prego médio por tonelada da barrilha foi multiplicado pelo referido coeficiente técnico, de
modo a calcular o custo unitario deste insumo.

Com relacdo ao calcério, a peticionaria apresentou os volumes e valores de importacdo da
Indonésia, retirados do sitio eletrénico Comtrade (www.comtrade.un.org), no periodo de julho a outubro
de 2014 (ultimo més disponivel para consulta). Entretanto, da mesma forma que no caso da barrilha,
optou-se por utilizar as informacbes constantes da base de dados do sitio eletrénico TradeMap
(www.trademap.org), visto que tal base disponibilizava dados mais recentes, no periodo de julho de
2014 a marco de 2015, em detrimento daquelas apresentadas pela peticionaria. Em que pese as
informacBes ndo se referirem exatamente ao periodo de investigacdo de continuacdo de dumping,
considerou-se adequada a utilizacdo da referida informagéo, uma vez que os dados apurados abrangem 9
dos 12 meses analisados para fins de apuracdo da margem de dumping.

Ja com relacdo ao coeficiente técnico de consumo da calcario utilizado pela Nadir Figueiredo, a
peticionaria esclareceu que, para chegar ao consumo de calcério por tonelada de vidro produzido, dividiu
0 consumo de calcario da industria doméstica no periodo julho de 2014 a junho de 2015, de [confidencial]
toneladas, por [confidencial] toneladas de vidros produzidos no mesmo periodo. Assim, chegou ao
coeficiente técnico médio ponderado de [confidencial] de quilograma de calcario por tonelada de objetos
de vidro produzidos.

Assim, o preco médio por tonelada de calcério foi multiplicado pelo referido coeficiente técnico, de
modo a calcular o custo unitario da calcério.

Com relagéo ao custo do caco de vidro e da receita do retorno de caco, ou seja, das quebras de vidro
que a empresa reutiliza em seu processo produtivo, a peticionaria afirmou que néo teria logrado éxito em
obter os valores de uma tonelada dos referidos itens no mercado da Indonésia, nao lhe restando alternativa
sendo a de utilizar informacdes da prépria inddstria doméstica.

Neste caso, e nos demais em que a peticionaria utiliza as informagdes da propria indudstria
doméstica, uma vez que 0s pregos estavam em reais, estes foram convertidos utilizando-se a taxa de
cambio média do periodo de investigacdo de dumping, obtida com base nas taxas de cambio diarias
oficiais publicadas pelo Banco Central do Brasil.
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Para o calculo dos coeficientes técnicos de consumo de caco de vidro e de retorno de caco de vidro
utilizados pela Nadir Figueiredo, a peticionaria esclareceu que, para chegar ao custo do caco de vidro e a
receita do retorno de caco de vidro por tonelada de vidros produzidos, dividiu 0 consumo de caco de vidro
e a receita do retorno de caco de vidro da industria doméstica no periodo julho de 2014 a junho de 2015,
de [confidencial] e [confidencial] toneladas, respectivamente, por [confidencial] toneladas de vidros
produzidos no mesmo periodo. Assim, chegou aos coeficientes técnicos médios ponderados de
[confidencial] de quilogramas, respectivamente, de caco de vidro e de retorno de caco de vidro por
tonelada de produto produzido.

Assim, utilizou-se o preco médio por tonelada do caco de vidro e de retorno de caco de vidro e
multiplicou-se pelos respectivos coeficientes técnicos, de modo a calcular o custo unitario do caco de
vidro e a receita unitaria do retorno de caco.

Com relacdo ao custo das outras matérias-primas, a peticionaria afirmou que néo teria logrado éxito
em obter os valores dos referidos itens no mercado da Indonésia, ndo Ihe restando alternativa sendo a de
utilizar informacg6es da propria industria doméstica.

Para o célculo do coeficiente técnico de consumo destas outras matérias-primas pela Nadir
Figueiredo, a peticionaria esclareceu que dividiu o consumo de outras matérias primas no periodo julho
de 2014 a junho de 2015, de [confidencial] toneladas, por [confidencial] toneladas de vidros produzidos
no mesmo periodo. Assim, chegou ao coeficiente técnico medio ponderado de [confidencial] quilogramas
de outras matérias primas por tonelada de produto produzido.

Assim, utilizou-se o preco médio por tonelada de outras matérias primas e multiplicou-se pelo
referido coeficiente técnico, de modo a calcular o custo unitario das outras matérias primas.

O custo de mao de obra para producdo de objetos de vidro para mesa foi apurado com base nas
informacdes disponiveis de valor do salario minimo médio da Indonésia, disponivel no sitio eletrénico
www.tradingeconomics.com. A peticionaria utilizou, na constru¢cdo do valor normal, o valor de
2.700.000 rapias indonésias, referentes ao salario minimo no pais para o ano de 2015. Tendo em vista,
entretanto, que o periodo de investigacdo de dumping abarca ndo apenas o ano de 2015, mas também
parte do ano de 2014, decidiu-se utilizar a média (simples) dos valores do salario minimo disponiveis para
esses dois anos. Assim, chegou-se ao valor médio do salario minimo de 2.570.000 rupias indonésias para
o0 periodo investigado. O valor foi convertido em dolares estadunidenses, utilizando-se a taxa de cambio
média do periodo da revisao, que foi 12.471,60 rupias indonésias por dolar estadunidense. Ressalta-se
que, para conversao, foi utilizada a taxa de cdmbio média do periodo de investigacdo de dumping, obtida
com base nas taxas de cambio diarias oficiais publicadas pelo Banco Central do Brasil.

Para o célculo do coeficiente técnico de utilizacdo da mdo de obra pela Nadir Figueiredo, a
peticionaria esclareceu que dividiu a quantidade de funcionarios da linha de producéo de objetos de vidro
dessa empresa, no periodo de julho 2014 a junho de 2015, de [confidencial] trabalhadores, por
[confidencial] toneladas de vidros produzidos no mesmo periodo. Assim, chegou ao coeficiente técnico
médio ponderado de [confidencial] trabalhadores por tonelada de produto produzido. Ressalte-se que a
peticionaria havia realizado tal calculo considerando [confidencial] trabalhadores. Tendo em vista o
resultado da verificagdo in loco e a consequente alteracdo desse nimero, realizou-se ajuste em tal calculo,
considerando o numero obtido ap6s o procedimento de verificacao.

Assim, utilizou-se o valor medio da méo de obra em ddlares estadunidenses e multiplicou-se pelo
referido coeficiente técnico, de modo a calcular o custo unitario da mao de obra.
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Com relagéo ao custo de gas natural consumido na producéo de objetos de vidro para mesa, apurou-
se, valor médio desse insumo na Indonésia de USD 14,22 em milhdes de BTU (BTU: unidade térmica
britdnica, utilizada para o célculo de energia), com base em cotacdo extraida do sitio eletrénico
www.indexmundi.com.

Para a conversdo de BTU para metro ctbico (m?), a peticionaria aplicou a seguinte formula:

US$ Gas m3= Preco US$ Gas milhdo BTU x kcal BTU / kcal m3
sendo que 1 milhdo de BTU gés = 251.995 kcal e 1 m® de gas = 9.400 kcal

Para o célculo do coeficiente técnico de consumo de gas pela Nadir Figueiredo, a peticionaria
esclareceu que dividiu o consumo de gas no periodo julho de 2014 a junho de 2015, de [confidencial] m®,
por [confidencial] toneladas de vidros produzidos no mesmo periodo. Assim, chegou ao coeficiente
técnico médio ponderado de [confidencial] m® de gas por tonelada de produto produzido.

Assim, utilizou-se o valor médio do gas natural e multiplicou-se pelo referido indice de converséo,
de modo a calcular o custo unitario do gas natural.

Com relacdo ao custo de energia elétrica para producdo de objetos de vidro para mesa, a
peticionaria apresentou a cotacdo média para o ano de 2015 do preco pago pelo setor industrial na
Indonésia, com base nas informagdes disponiveis no sitio eletrébnico www.global-climatercope.com.
Eentretanto, decidiu-se realizar a média dos valores do preco da energia elétrica disponiveis para 0s anos
de 2014 e 2015, em razdo do periodo de investigacdo dumping desta revisdo. Assim, chegou-se ao valor
médio da energia elétrica de USD 78,11 por quilowatt / hora.

Para o célculo do coeficiente técnico de utilizacdo da energia elétrica pela Nadir Figueiredo, a
peticionaria esclareceu que dividiu a quantidade de energia utilizada pela indUstria doméstica no periodo
de julho de 2014 a junho de 2015, de [confidencial] quilowatts, por [confidencial] toneladas de vidros
produzidos no mesmo periodo. Assim, chegou ao coeficiente técnico médio ponderado de [confidencial]
quilowatts por tonelada de produto produzido.

Assim, utilizou-se o valor médio da energia elétrica e multiplicou-se pelo referido coeficiente
técnico, de modo a calcular o custo unitario da energia elétrica.

Com relacdo ao custo de oxigénio, a peticionaria afirmou que ndo teria logrado éxito em obter os
valores do referido item no mercado da Indonésia, ndo lhe restando alternativa sendo a de utilizar
informacdes da propria industria doméstica.

Para o calculo do coeficiente técnico de consumo de oxigénio utilizado pela Nadir Figueiredo, a
peticionaria esclareceu que, para chegar ao custo do oxigénio por tonelada de produto produzido, dividiu
o consumo de oxigénio em m? da indUstria doméstica no periodo de julho de 2014 a junho de 2015, de
[confidencial] m?, por [confidencial] toneladas de vidros produzidos no mesmo periodo. Assim, chegou
ao coeficiente técnico médio ponderado de [confidencial] m® de oxigénio por tonelada de vidro
produzido.

Assim, utilizou-se o pre¢o meédio por tonelada de oxigénio e multiplicou-se pelo referido coeficiente
técnico, de modo a calcular o custo unitario de oxigénio.
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Com relacdo ao custo de acetileno, a peticionaria afirmou que néo teria logrado éxito em obter os
valores do referido item no mercado da Indonésia, ndo lhe restando alternativa sendo a de utilizar
informacdes da propria industria doméstica.

Para o célculo do coeficiente técnico de consumo de acetileno utilizado pela Nadir Figueiredo, a
peticiondria esclareceu que, para chegar ao custo do acetileno por tonelada de produto produzido, dividiu
0 consumo de acetileno em quilogramas da inddstria doméstica no periodo de julho de 2014 a junho de
2015, de [confidencial] kg, por [confidencial] toneladas de vidros produzidos no mesmo periodo. Assim,
chegou ao coeficiente técnico médio ponderado de [confidencial] kg de acetileno por tonelada de produto
produzido.

Assim, utilizou-se o preco médio por tonelada de acetileno e multiplicou-se pelo referido
coeficiente técnico, de modo a calcular o custo unitario de acetileno.

Com relacao ao custo de lubrificantes, a peticionaria afirmou que ndo teria logrado éxito em obter
os valores do referido item no mercado da Indonésia, ndo lhe restando alternativa sendo a de utilizar
informacdes da propria industria doméstica.

Para o célculo do coeficiente técnico de consumo de lubrificantes utilizado pela Nadir Figueiredo, a
peticiondria esclareceu que, para chegar ao custo do lubrificante por litros de produto produzido, dividiu o
consumo de lubrificantes em litros da industria domeéstica no periodo de julho de 2014 a junho de 2015,
de [confidencial] I, por [confidencial] toneladas de vidros produzidos no mesmo periodo. Assim, chegou
ao coeficiente técnico médio ponderado de [confidencial] | de lubrificante por tonelada de produto
produzido.

Assim, utilizou-se o preco médio por tonelada de lubrificante e multiplicou-se pelo referido
coeficiente técnico, de modo a calcular o custo unitario de lubrificante.

Com relacéo aos itens embalagem, formas, conservacao/reparacdo, depreciacdo e custos diversos, a
peticionaria afirmou que ndo teria logrado éxito em obter os valores dos referidos itens no mercado da
Indonésia, ndo Ihe restando alternativa sendo a de utilizar informacdes da propria inddstria domestica.
Para esses itens, a peticionaria calculou o montante unitario dispendido por tonelada de massa vitrea
produzida no periodo.

Para o célculo das despesas gerais e administrativas e do lucro na venda, a peticionaria afirmou que
néo teria tido éxito em obter tais informagdes de empresa produtora de objetos de vidro para mesa da
Indonésia, sugerindo se utilizarem as informacdes da propria Nadir Figueiredo.

Ap0s pesquisa em sitios na internet, optou-se por utilizar os dados do balanco financeiro da empresa
[confidencial] para o ano de 2014 (mais proximo disponivel do periodo desta reviséo), extraidos do sitio
eletronico do Wall Street Journal ([confidencial]). Isso porque essa empresa se trata de produtora
indonésia de objetos de vidro para mesa a qual, inclusive, exportou os referidos produtos para o Brasil no
periodo de investigagcdo de dumping.

Com base nos itens descritos anteriormente, chegou-se a seguinte estrutura de custo e preco de
objetos de vidro para mesa para a Indonésia:
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Custo médio de objetos de vidro para mesa (US$/t)

Rubricas Preco Coeficiente Técnico | Custo Unitério
Areia US$/t 182,77 kg/t| [confidencial]| [confidencial]
Barrilha US$/t 251,99 kg/t 233,4831 58,83
Caco de Vidro US$/t| [confidencial] kg/t| [confidencial]| [confidencial]
Retorno de Caco US$/t| [confidencial] kg/t| [confidencial]| [confidencial]
Calcario USS$/t 265,91 kgt 177,9811 47,33
Outras US$/t 698,52 kg/t 44,6351| [confidencial]
Mao de Obra US$/func 206,07 | funcs/t 0,1014 20,89
Gés Natural US$/ mil m* 381,25 m3/t 343,3219 130,89
Oxigénio US$/ mil m®*| [confidencial] m3/t| [confidencial]| [confidencial]
Acetileno US$/ kg | [confidencial] kg/t| [confidencial]| [confidencial]
Lubrificantes US$/ 1| [confidencial] I/t| [confidencial]| [confidencial]
Energia Elétrica US$/ kWh 78,11 kWh/t 747,8082 58,41
Embalagem US$/t| [confidencial] -| [confidencial]
Formas US$/t| [confidencial] -| [confidencial]
Diversos USS$/t| [confidencial] -| [confidencial]
Conservacao/Reparacao US$/t| [confidencial] -| [confidencial]
Depreciagdo US$/t| [confidencial] -| [confidencial]
Custo de Producao [confidencial]
Despesas Gerais, Administrativas e de Vendas 16,61% | [confidencial]
Despesas Financeiras 0,99% | [confidencial]
Custo Total [confidencial]
Lucro 6,15% | [confidencial]

Preco Ex Fabrica (USD/t)

1.133,58

Dessa forma, para fins de inicio desta revisdo, apurou-se o valor normal da Indonésia, na condicéo

ex fabrica, de US$ 1,13/Kkg.

5.1.3.2. Do prego de exportagéo

De acordo com o art. 18 do Decreto n® 8.058, de 2013, o pre¢o de exportacdo, caso o produtor seja
o0 exportador do produto objeto da revisdo, é o recebido ou a receber pelo produto exportado ao Brasil,
liquido de tributos, descontos ou reducdes efetivamente concedidos e diretamente relacionados com as

vendas do produto sob analise.

No caso em questdo, o preco de exportacdo foi calculado com base no pre¢co médio das importacdes
brasileiras de objetos de vidro para mesa originarias da Indonésia, na condicdo de comércio FOB,
referente ao periodo de analise dos elementos de prova de continuagdo/retomada de dumping, de julho de
2014 a junho de 2015, utilizando-se os dados de importacéo referentes aos itens 7013.49.00, 7013.28.00 e
7013.37.00 da NCM, fornecidos pela Secretaria da Receita Federal do Brasil do Ministério da Fazenda
(RFB), excluindo-se ainda os produtos especificados no item 6.1.

Preco de Exportacao

Valor Total FOB (US$)

Volume (kg)

Preco de Exportacdo FOB (US$/kg)

11.859.067,45

17.524.010,7

0,68
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Dividindo-se o valor total FOB das importacGes do produto objeto da revisdo, no periodo de analise
de indicios de continuacdo de dumping, pelo respectivo volume importado, em tonelada, apurou-se, com
vistas ao inicio da revisdo, 0 preco de exportacdo para a Indonésia de US$ 0,68/kg (sessenta e oito
centavos de dolar estadunidense por quilograma).

5.1.3.3. Da margem de dumping

A margem absoluta de dumping é definida como a diferenca entre o valor normal e o prego de
exportacdo, e a margem relativa de dumping se constitui na razdo entre a margem de dumping absoluta e
0 preco de exportacao.

Deve-se ressaltar que o preco de exportagdo da Indonésia, conforme explicitado no item anterior,
foi apurado com base nos dados disponibilizados pela RFB, apresentados em base FOB. No entanto, o
valor normal, como explicitado no item 5.1.3.1 foi apurado em base ex fabrica. Para fins de inicio da
revisao, nao foi realizado ajuste no valor normal da Indonésia a fim de considerar as despesas de frete e
de seguro despendidos no transporte da mercadoria até o cliente, ante a auséncia de informacdes sobre
estas despesas. Nao obstante, considerou-se que a comparacdo do preco de exportacdo na condicdo FOB
com o valor normal na condi¢do ex fabrica ndo trouxe prejuizo aos exportadores do produto objeto do
direito, uma vez que ndo implicou na elevacdo da margem de dumping; pelo contrario, contribuiu para
sua diminuigé&o.

Apresentam-se a seguir as margens de dumping absoluta e relativa apuradas para a Indonésia.

Margem de Dumping

Valor Normal

Preco de Exportacéo

Margem de Dumping

Margem de Dumping

Absoluta Relativa
US$/kg US$/kg US$/kg (%)
1,13 0,68 0,46 67,5%

Desse modo, para fins de inicio desta revisdo, apurou-se que a margem de dumping da Indonésia foi
US$ 0,46/kg (quarenta e cinco centavos de délar estadunidense por quilograma).

5.1.4. Da conclusao sobre os indicios de dumping durante a vigéncia da medida

Tendo em vista as margens de dumping encontradas para a China e Indonésia, considerou-se, para
fins do inicio da revisdo do direito antidumping em vigor, haver indicios suficientes da continuacdo da
pratica de dumping nas exportacdes de objetos de vidro para mesa dessas origem para o Brasil.

Tendo em vista a diferenca auferida entre o valor normal médio da Argentina internalizado no
mercado brasileiro e o preco médio de venda do produto similar domeéstico no mercado brasileiro,
considerou-se, para fins do inicio da revisdo, haver indicios suficientes da probabilidade de retomada de
dumping nas exportagdes de objetos de vidro para mesa dessa origem para o Brasil.

5.2. Do desempenho do produtor/exportador
A fim de avaliar o potencial exportador da Argentina, da China e da Indonésia, a industria

domeéstica apresentou as exportacdes globais de objetos de vidro para mesa (considerando o item 7013.49
do SH) dessas origens, extraidos das estatisticas do COMTRADE — Nagdes Unidas.
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Exportac6es globais de objetos de vidro para mesa: China, Indoneésia e Argentina
(em toneladas)

Periodo China Indonésia Argentina
2010 458.339 106.311 2.187
2011 479.168 80.299 3.826
2012 449.453 50.870 2.940
2013 490.789 46.742 1.479
2014 508.667 53.280 675
2014/2010 11,0% -49,9% -69,1%
2014/2013 3,6% 14,0% -54,4%

A partir da mesma base de dados, obtiveram-se os dados de exportacdo dessas origens para o Brasil,
considerando todo o item 7013.49 do SH, de 2010 a 2014.

Exportac6es para o Brasil de objetos de vidro para mesa: China, Indonésia e Argentina
(em toneladas)

Periodo China Indonésia Argentina

2010 10.842,0 1.284,9 1.252,7
2011 9.984,2 1.781,3 2.376,4
2012 8.156,6 5.520,2 1.909,3
2013 9.348,1 4.710,7 929,7
2014 15.385,1 6.511,9 165,9
2014/2010 41,9% 406,8% -86,8%
2014/2013 64,6% 38,2% -82,2%

Analisando-se os dados constantes das tabelas anteriores, observa-se que a China apresentou
crescimento de suas exportacOes de objetos de vidro para mesa tanto de 2013 a 2014 (3,6%) quanto de
2010 a 2014 (11%). Constata-se, ademais, que o crescimento das exportacdes chinesas para o Brasil foi
ainda mais expressivo: 64,6% de 2013 para 2014 e 41,9% considerando todo o periodo ora analisado
(2010-2014).

Ja a Indonésia, apesar de ter reduzido suas exportacdes globais de objetos de vidro para mesa
considerando todo o periodo analisado (49,9% de 2010 para 2014), apresentou recupera¢do no ultimo
periodo (2013-2014), de 14%. Ademais, constata-se que, ao contrario do comportamento de suas
exportacdes globais, a Indonésia aumentou suas exportacdes para o Brasil em 406,8% de 2010 a 2014,
tendo estas, no ultimo periodo, crescido mais do que a média global (38,2% de 2013 para 2014).

A Argentina, por sua vez, diminuiu significativamente suas exportacGes, tanto globais quanto
aquelas destinadas ao Brasil. Aquelas diminuiram 54,4% de 2013 para 2014 e 69,1% de 2010 a 2014 e
estas declinaram 82,2% e 86,8%, respectivamente nos mesmos periodos.

A evolucdo apresentada pelas duas primeiras origens (Indonésia e China) demonstra ndo apenas que
as exportacdes desses paises para o Brasil cresceram, a despeito do direito antidumping aplicado, como
também que estes, caso sigam a tendéncia identificada de elevacdo de suas exportacbes globais, tém
potencial para aumentarem ainda mais suas vendas para o Brasil.

As exportagOes argentinas demonstraram comportamento decrescente ao longo do periodo
analisado. No entanto, em consulta ao sitio eletrdnico da Rigolleau S.A., grande produtora local e maior
exportadora de objetos de vidro ao Brasil (responsavel por [confidencial]% das importacOes brasileiras
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desse produto em P5), constatou-se que em 2015 a empresa inaugurou um novo forno, aumentando sua
capacidade instalada em 35%. Dessa forma, constata-se que ha potencial para que a Argentina aumente
sua producdo e suas exportacdes de objetos de vidro para mesa.

Considerando o exposto, conclui-se que as exportacdes dos paises investigados de objetos de vidro
para mesa aumentaram durante o periodo investigado, a despeito do direito antidumping atualmente em
vigor. Além disso, caso o direito seja extinto, observou-se que é provavel que tais paises aumentem ainda
mais suas vendas para o Brasil.

5.3. Das alteragdes nas condicGes de mercado

O art. 107 c/c o inciso Il do art. 103 do Decreto n° 8.058, de 2013, estabelece que, para fins de
determinacdo de que a extingdo do direito antidumping em vigor levaria muito provavelmente a
continuacéo ou retomada de dumping a inddstria doméstica, deve ser examinado se ocorreram eventuais
alteracdes nas condi¢bes de mercado no pais exportador, no Brasil ou em terceiros mercados, incluindo
eventuais alteragOes na oferta e na demanda do produto similar.

De acordo com informagdes obtidas na internet (Transparency Market Research - Crystalware and
Glassware Market - Global Industry Analysis, Size, Share, Trends and Forecast 2015 — 2023-
http://www.transparencymarketresearch.com/crystalware-glassware-market.ntml), o mercado de
objetos de vidro para mesa experimentou declinio na demanda e saturacdo de mercados como a Ameérica
do Norte e a Europa e devera continuar declinando nos préximos anos, por causa de efeitos econémicos
negativos (desaceleracdo de salarios e aumento dos custos de vida) e ganho de market share de produtos
baratos importados da regido da Asia-Pacifico.

Além disso, segundo o relatério Glass and Glass Products in Indonesia: ISIC 261, da
Euromonitor International (http://www.euromonitor.com/glass-and-glass-products-in-indonesia-
isic-261/report), o mercado indonésio de vidros e produtos de vidro cresceu 59% de 2007 a 2012, o valor
da producdo local cresceu 30% no mesmo periodo e a lucratividade anual dos produtores do pais
aumentou, em média, 7%.

O relatério China Glass Industry Market Report 2011 da Comissdo Italiana de
Comércio(http://www.ice.gov.it/paesi/asia/cina/upload/174/CHINA%20GLASS%20INDUSTRY %2
OMARKET%20REPORT%202011.pdf) indica que a industria de vidro da China se recuperou
rapidamente, a partir de 2010, da crise econdmica mundial de 2009, crescendo cerca de 38% nesse
periodo (atualmente o pais é o maior produtor e também consumidor de vidros planos do mundo). Além
disso, segundo informacdes constantes do referido relatorio, a receita de vendas do setor de produtos de
vidro de uso diério (daily-use glass products) cresceu em média 30,5% anualmente de 2006 a 2009. O
pais também presenciou tendéncia de modernizacdo e otimizacdo de maquinario no setor, com
investimentos no setor de glass-working machinery, além de ter contado com projetos de instalagcdo de
novas plantas.

Por sua vez, de acordo com o mencionado no item anterior, um produtor argentino relevante
(Rigolleau) vem aumentando sua capacidade instalada (em 2005 a empresa construiu um novo forno,
aumentando sua capacidade de producdo em 280/t/dia; em 2007 construiu mais um forno, aumentando
sua capacidade em 300/t/dia; e em 2015 aumentou sua capacidade em mais 35%).

Com base nas informagdes evidenciadas anteriormente, observa-se que as origens investigadas

possuem alta capacidade de producéo e vendas (visto seus mercados e capacidades instaladas crescentes)
e que, tendo em vista o arrefecimento de mercados relevantes (América do Norte e Europa), tenderdo a
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buscar mercados alternativos para seus produtos. Dessa forma, no caso da extingdo da medida
antidumping atualmente em vigor, o Brasil se tornara mais atrativo como mercado alternativo para os
objetos de vidro para mesa da Argentina, da China e da Indonésia.

5.4. Da aplicacédo de medidas de defesa comercial

Em pesquisa aos relatérios semestrais enviados pelos paises a OMC, constatou-se que, apenas o0
Brasil possuia medida antidumping aplicada as importacdes de objetos de vidro para mesa durante o
periodo de investigacdo de dano.

5.5. Da concluséo sobre os indicios de continuagao/retomada do dumping

Além de haver indicios de que os exportadores argentinos, chineses e indonésios continuaram a
praticar dumping durante a vigéncia do direito antidumping, h& indicios de existéncia de relevante
potencial exportador das origens sob analise.

Ante 0 exposto, concluiu-se, para fins de inicio da revisdo, que ha indicios de que, caso o direito
antidumping em vigor seja extinto, muito provavelmente havera continuagéo de dumping nas exportacdes
da Argentina, da China e da Indonésia.

6. DAS IMPORTACOES E DO MERCADO BRASILEIRO

Neste item serdo analisadas as importacdes brasileiras e 0 mercado brasileiro de objetos de vidro
para mesa. O periodo de analise deve corresponder ao periodo considerado para fins de determinacéo de
existéncia de indicios de continuacdo/retomada de dano a industria doméstica, de acordo com a regra do
84° do art. 48 do Decreto n® 8.058, de 2013. Assim, para efeito da analise relativa a determinacdo de
inicio da revisao, considerou-se o periodo de julho de 2010 a junho de 2015, tendo sido dividido da
seguinte forma:

P1 —julho de 2010 a junho de 2011,

P2 — julho de 2011 a junho de 2012;

P3 — julho de 2012 a junho de 2013;

P4 — julho de 2013 a junho de 2014; e

P5 — julho de 2014 a junho de 2015.

6.1. Das importacoes

Para fins de apuracéo dos valores e das quantidades de objetos de vidro para mesa importados pelo
Brasil em cada periodo (P1 a P5), foram utilizados os dados de importacdo referentes aos itens
7013.49.00, 7013.28.00 e 7013.37.00 da NCM, fornecidos pela Secretaria da Receita Federal do Brasil do
Ministério da Fazenda (RFB).

A partir da descricdo detalhada das mercadorias, realizou-se depuragdo dos dados de importagdo a
fim de se obterem as informac6es referentes exclusivamente aos objetos de vidro para mesa sujeitos ao

direito antidumping, tendo em vista que os citados itens da NCM contém outros tipos de produtos que nao
os abrangidos pelo escopo desta revisdo. Dessa forma, excluiram-se as importacdes dos produtos que
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foram devidamente identificados como ndo sendo o produto objeto do direito, conforme delineado na
se¢do 3.1 desta Circular.

Assim, foram excluidos os seguintes produtos: copos, decanters, licoreiras, garrafas, moringas,
travessas, jarras e vidros (potes, frascos, garrafas, copos) utilizados exclusivamente pela industria
alimenticia para armazenar conservas em geral, canecas com capacidade superior a 301 ml, comumente
utilizada para acondicionar cerveja e 0s objetos de vidro para mesa produzidos com boro-silicatos.

Em que pese a metodologia adotada, contudo, ainda restaram importacdes cujas descricdes nos
dados disponibilizados pela RFB ndo permitiram concluir se o produto importado poderia ou ndo ser
considerado como produto sob investigacdo. Nesse contexto, para fins de inicio da investigacao, foram
consideradas como importagdes de produto sob investigacdo os volumes e os valores das importacdes de
canecas e jogos de canecas, genericamente descritas; sem especificacdo da capacidade em mililitros. Ao
inicio da investigacdo, serdo encaminhados questionadrios aos importadores para que eles possam
esclarecer se os produtos por eles importados efetivamente se enquadram na definicdo de produto objeto
da investigagé@o constante desta Circular.

6.1.1. Do volume das importacdes

A tabela seguinte apresenta os volumes de importagdes totais de objetos de vidro para mesa no
periodo de andlise de continuagdo ou retomada do dano a industria doméstica:

Importac6es Totais (em numero indice de kg)

P1 P2 P3 P4 P5
Argentina 100,0 129,8 60,6 34,7 1,0
China 100,0 46,7 38,6 53,9 58,1
Indonésia 100,0 160,4 643,7 720,5 1.168,7
Total (investigadas) 100,0 75,9 129,4 147,2 209,6
Colémbia 100,0 73,8 129,6 78,0 42,0
Espanha 100,0 1145 64,9 66,1 64,8
Franca 100,0 1412 66,4 272,6 92,6
México 100,0 259,9 1914 177,5 178,3
Turquia 100,0 161,6 185,5 403,3 349,1
Demais Paises™ 100,0 92,1 94,2 125,9 158,1
Total (exc. sob investigacao) 100,0 115,2 93,5 154,0 99,3
Total Geral 100,0 91,7 115,0 1499 165,3

*Africa do Sul, Alemanha, Antilhas Holandesas, Arabia Saudita, Australia, Austria, Bangladesh, Belarus, Bélgica, Bulgaria,
Canadé4, Cazaquistdo, Chile, Coreia do Norte, Coreia do Sul, Dinamarca, Egito, Emirados Arabes Unidos, Eslovaquia,
Eslovénia, Estados Unidos da América, Hong Kong, Hungria, india, Ir4, Irlanda, Italia, Japdo, Libano, Lituania, Malasia,
Marrocos, Paises Baixos (Holanda), Palau, Panam4, Paquistdo, Pol6nia, Portugal, Reino Unido, Republica Tcheca, Roménia,
Rassia, Sérvia, Siria, Sri Lanka, Suécia, Suica, Tailandia, Taipé Chinés e Vietna.

O volume das importacGes brasileiras de objetos de vidro para mesa das origens investigadas
apresentou queda de 24,1% de P1 para P2, e aumentos sucessivos de 70,3% de P2 para P3, 13,8% de P3
para P4 e 42,4% de P4 para P5. Quando considerado todo o periodo de investigacdo (P1 — P5), observou-
se aumento de 109,6%.

Ja o volume importado de outras origens aumentou 15,2% de P1 para P2, decresceu 18,8% de P2

para P3, subiu 64,7% de P3 para P4 e caiu 35,54% de P4 para P5. Durante todo o periodo de andlise de
continuagdo ou retomada do dano, houve decréscimo acumulado de 0,7% dessas importagoes.
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Constatou-se que as importacdes brasileiras totais de objetos de vidro para mesa, seguindo a
tendéncia das importagdes sob investigacdo, apresentaram queda de 8,3% de P1 para P2, e aumentos
sucessivos de 25,4% de P2 para P3, 30,4% de P3 para P4 e 10,3% de P4 para P5. Quando considerado
todo o periodo de investigacdo (P1 — P5), observou-se aumento de 65,3%.

Ressalta-se ainda que as importacGes sob investigacdo apresentaram crescimento da participacdo no
total geral importado no periodo de investigacdo (P1-P5), enquanto as importacfes ndo investigadas, no
mesmo periodo, reduziram sua participacdo. Em P1, a participacdo das importacdes investigadas e ndo
investigadas era equivalente a 59,8% e 40,2%, respectivamente, passando a representar 75,9% e 24,1%,
respectivamente, do total de objetos de vidro para mesa importado pelo Brasil em P5.

6.1.2. Do valor e do preco das importacdes

Visando a tornar a andlise do valor das importacdes mais uniforme, considerando que o frete e o
seguro, dependendo da origem considerada, tém impacto relevante sobre o preco de concorréncia entre 0s
produtos ingressados no mercado brasileiro, a analise foi realizada em base CIF.

As tabelas a seguir apresentam a evolucdo do valor total e do preco CIF das importacdes totais de
objetos de vidro para mesa no periodo de analise de continuacdo ou retomada do dano a industria
domestica.

Valor das Importacgdes Totais (em nimero indice de US$ CIF)

P1 P2 P3 P4 P5
Argentina 100,0 152,2 76,9 43,3 2,3
China 100,0 61,1 52,9 61,6 82,3
Indonésia 100,0 174,1 683,8 734,1 1.050,9
Total (investigadas) 100,0 80,7 117,4 126,3 170,4
Coldémbia 100,0 69,5 122,4 76,3 30,2
Espanha 100,0 120,1 58,7 64,6 60,3
Franca 100,0 134,4 78,2 274,2 105,8
México 100,0 231,2 218,4 140,7 123,9
Turquia 100,0 205,6 235,9 465,5 400,8
Demais Paises* 100,0 101,3 109,9 115,6 143,8
Total (exc. sob investigacio) 100,0 118,5 101,4 152,3 106,3
Total Geral 100,0 99,9 109,3 139,5 137,9

*Africa do Sul, Alemanha, Antilhas Holandesas, Arabia Saudita, Australia, Austria, Bangladesh, Belarus, Bélgica, Bulgaria,
Canada, Cazaquistio, Chile, Coreia do Norte, Coreia do Sul, Dinamarca, Egito, Emirados Arabes Unidos, Eslovaquia,
Eslovénia, Estados Unidos da América, Hong Kong, Hungria, india, Ir4, Irlanda, Italia, Japdo, Libano, Lituania, Malasia,
Marrocos, Paises Baixos (Holanda), Palau, Panama, Paquistdo, Pol6nia, Portugal, Reino Unido, Republica Tcheca, Roménia,
Russia, Sérvia, Siria, Sri Lanka, Suécia, Suica, Tailandia, Taipé Chinés e Vietna.

Verificou-se o seguinte comportamento dos valores importados das origens investigadas: queda de
19,3% de P1 para P2 e crescimentos sucessivos de 45,4% de P2 para P3, 7,6% de P3 para P4 e 35% de P4
para P5. Tomando-se todo o periodo de investigacdo de dano (P1 para P5), houve elevacdo dos valores
das importacdes brasileiras de objetos de vidro para mesa investigadas de 70,4%.

Por outro lado, verificou-se que a evolugdo dos valores importados das outras origens apresentou o
seguinte comportamento: crescimento de 18,5% de P1 para P2, queda de 14,5% de P2 para P3, aumento
de 50,3% de P3 para P4 e diminuicdo de 30,2% de P4 para P5. Considerando todo o periodo de
investigacdo de dano (P1 a P5), evidenciou-se elevagdo de 6,3% nos valores importados dos demais
paises.
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O valor total das importagdes brasileiras do produto investigado, comparativamente ao periodo
anterior, decresceu 0,1% em P2, cresceu 9,4% em P3 e 27,6% em P4, e diminuiu 1,1% em P5. Se
considerados P1 e P5, houve crescimento de 37,9% no valor total dessas importagdes.

Preco das Importacdes Totais (em numero indice de US$ CIF/kg)

Pl P2 P3 P4 P5
Argentina 100,0 117,2 126,8 124,7 243,0
China 100,0 130,7 137,1 114,3 141,7
Indonésia 100,0 108,6 106,2 101,9 89,9
Total (investigadas) 100,0 106,3 90,8 85,8 81,3
Colbmbia 100,0 94,3 94,4 97,9 71,9
Espanha 100,0 104,9 90,4 97,6 93,1
Franca 100,0 95,2 117,8 100,6 114,3
México 100,0 89,0 1141 79,2 69,5
Turquia 100,0 127,2 127,1 1154 114,8
Demais Paises* 100,0 109,9 116,8 91,8 90,9
Total (exc. sob investigacao) 100,0 102,9 108,4 98,9 107,0
Total Geral 100,0 108,9 95,1 93,0 83,4

*Africa do Sul, Alemanha, Antilhas Holandesas, Arabia Saudita, Australia, Austria, Bangladesh, Belarus, Bélgica, Bulgaria,
Canada, Cazaquistio, Chile, Coreia do Norte, Coreia do Sul, Dinamarca, Egito, Emirados Arabes Unidos, Eslovaquia,
Eslovénia, Estados Unidos da América, Hong Kong, Hungria, india, Ira, Irlanda, Italia, Japdo, Libano, Lituania, Malasia,
Marrocos, Paises Baixos (Holanda), Palau, Panama, Paquistdo, Pol6nia, Portugal, Reino Unido, Repulblica Tcheca, Roménia,
Russia, Sérvia, Siria, Sri Lanka, Suécia, Suica, Tailandia, Taipé Chinés e Vietna.

Observou-se que o preco CIF médio por quilograma ponderado das importacGes brasileiras de
objetos de vidro para mesa das origens investigadas apresentou a seguinte evolucdo: aumento de 6,4% de
P1 para P2, e diminuicBes sucessivas de 14,3%, 5,3% e 5,6% de P2 para P3, P3 para P4 e P4 para P5,
respectivamente. De P1 para P5, o preco de tais importagdes acumulou queda de 18,4%.

O preco CIF médio por tonelada ponderado de outros fornecedores estrangeiros subiu 3,1% de P1
para P2 e 5,1% de P2 para P3. De P3 para P4 caiu 8,7% e voltou a crescer de P4 para P5 (8,4%). De P1
para P5, o preco de tais importagcdes aumentou 7,3%.

Com relacdo ao preco médio do total das importacGes brasileiras de objetos de vidro para mesa,
observou-se aumento de 9,2% no periodo de P1 para P2 e diminuicdes sucessivas de 12,7% de P2 para
P3, 2,1% de P3 para P4 e 10,6% de P4 para P5. Ao longo do periodo de analise de continuagdo ou
retomada do dano, houve queda de 16,4% no preco medio das importacdes totais.

Ademais, constatou-se que o pre¢o CIF médio ponderado das importacdes brasileiras das origens
investigadas foi inferior ao prego CIF médio ponderado das importagdes brasileiras das demais origens
em todo o periodo de investigacao de indicios do dano.

6.2. Do mercado brasileiro

Para dimensionar o mercado brasileiro de objetos de vidro para mesa, foram consideradas as
guantidades vendidas no mercado interno informadas pela Nadir Figueiredo, e confirmadas pela equipe
do DECOM durante a verificacdo in loco, liquidas de devolugdes, as quantidades vendidas pelos outros
produtores nacionais, conforme dados fornecidos pela CISPER, CIV e Santa Marina, além da Wheaton,
estimada com base num estudo de mercado do escritorio de consultoria Nielsen, bem como as
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quantidades importadas totais apuradas com base nos dados de importacdo fornecidos pela RFB,
apresentadas no item anterior.

Mercado Brasileiro (em nimero indice de kg)

. Vepdag Vendas Outro Impo_rtagoes Importac6es Mercado
Periodo IndUstria Origens i -
o Produtor X Outras Origens Brasileiro
Domestica Investigadas

P1 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
P2 164,5 120,2 75,9 115,2 120,8
P3 251,6 69,9 129,4 93,5 92,0
P4 270,9 70,8 1472 154,0 98,7
P5 317,2 57,9 209,6 99,3 94,7

Cabe ressaltar que a industria doméstica nao realizou importacdes nem revendas do produto objeto
da revisdo durante o periodo analisado. Dessa forma, as vendas internas da indUstria domestica
apresentadas na tabela anterior incluem apenas as vendas de fabricacdo propria. Além disso, ndo houve
consumo cativo por parte da Nadir Figueiredo durante o periodo de investigacdo de continuacao/retomada
de dano, o que fez com que o mercado brasileiro e consumo cativo, matematicamente, se equivalessem

Observou-se, dessa maneira, que o mercado brasileiro apresentou crescimento de 20,8% de P1 para
P2, queda de 23,8% de P2 para P3, aumento de 7,2% de P3 para P4 e nova queda de 4% de P4 para P5.
Durante todo o periodo de investigacdo de dano, de P1 a P5, o mercado brasileiro apresentou diminui¢do
de 5,3%.

Verificou-se que as importacdes sob investigacdo aumentaram [confidencial] kg (109,6%) entre P1
e P5, ao passo que o mercado brasileiro diminuiu [confidencial] kg (5,3%). J& no ultimo periodo, de P4
para P5, as importacOes investigadas aumentaram [confidencial] kg (42,4%) enquanto o mercado
brasileiro de objetos de vidro para mesa diminuiu [confidencial] kg (4%).

6.3. Da evolucdo das importacdes

6.3.1. Da participacao das importacdes no mercado brasileiro

A tabela a seguir apresenta a participacdo das importacGes no mercado brasileiro de objetos de
vidro para mesa.

Participacdo das Importacdes no Mercado Brasileiro (em numero indice)

Mercado Participacdo Importacbes | Participacdo Importacdes Participacédo
Periodo Brasileiro Investigadas Outras origens ImportacGes Totais
(t) (%) (%) (%)
P1 100,0 100,0 100,0 100,0
P2 120,8 62,9 95,4 75,9
P3 92,0 140,6 101,6 1249
P4 98,7 149,1 156,1 151,9
P5 94,7 221,4 104,9 174,6

Observou-se que a participagdo das importagOes investigadas no mercado brasileiro apresentou
queda de P1 para P2, e aumentos sucessivos de P2 para P3, P3 para P4 e P4 para P5, respectivamente.
Considerando todo o periodo (P1 a P5), a participagdo de tais importa¢des aumentou.
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Ja a participacdo das demais importac6es diminuiu de P1 para P2, subiu de P2 para P3 e de P3 para
P4, e caiu de P4 para P5. Considerando todo o periodo (P1 a P5), a participacdo de tais importacdes no
mercado brasileiro aumentou.

6.3.2. Da relagdo entre as importaces e a producéo nacional

A tabela a seguir apresenta a relacdo entre as importacdes investigadas e a producao nacional de
objetos de vidro para mesa.

Cabe esclarecer que a producdo nacional refere-se a soma dos produtos fabricados pela Nadir
Figueiredo, CISPER, CIV, Santa Marina e Wheaton.

Importacoes Investigadas e Producdo Nacional (em nimero indice)

Producdo Nacional (t) Importac6es investigadas (t) [(B)/ (A)]
(A) (B) %
P1 100,0 100,0 100,0
P2 113,5 75,9 66,9
P3 83,6 129,4 154,8
P4 94,2 147,2 156,3
P5 96,8 209,6 216,5

Observou-se que a relagcdo entre as importagOes investigadas e a producdo nacional de objetos de
vidro para mesa diminuiu de P1 para P2, e aumentou sucessivamente de P2 para P3, de P3 para P4 e de
P4 para P5, respectivamente. Assim, ao considerar-se todo o periodo (P1 a P5), essa relacdo apresentou
crescimento.

6.4. Da concluséo a respeito das importacdes

Com base nos dados anteriormente apresentados, concluiu-se que:

a) as importacdes investigadas, em quilogramas, cresceram significativamente em termos absolutos,
tendo aumentado [confidencial] kg de P1 para P5 (109,6%) e [confidencial] kg de P4 para P5 (42,4%);

b) houve queda do preco do produto objeto do direito antidumping tanto de P1 a P5 (18,4%) quanto
de P4 para P5 (5,6%);

c) as importacGes originarias dos demais paises exportadores apresentaram queda, em volume, de
0,7% de P1 a P5 e 35,5% de P4 a P5;

d) as importacGes objeto do direito antidumping apresentaram aumento de P1 (4,9%) para P5 (16%)
em sua participacdo no mercado brasileiro;

e) as outras origens, por sua vez, diminuiram sua participacdo no mercado brasileiro de P1 a P5,
enquanto aumentaram tal participacdo de P4 para P5; e

f) as importacGes investigadas aumentaram sua participacdo em relagdo a producdo nacional, pois
de P1 (8,5%) para P5 (18,5%) houve aumento dessa relacdo assim como de P4 (13,4%) para P5.

Diante desse quadro, constatou-se aumento substancial das importagdes do produto objeto da
revisdo, tanto em termos absolutos quanto em relacdo a produgéo nacional e ao mercado brasileiro.
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Além disso, as importagdes a precos com indicios de dumping, desconsiderado o direito
antidumping em vigor, foram realizadas a pregos CIF médio ponderados mais baixos que os das demais
importacdes brasileiras.

7. DOS INDICADORES DA INDUSTRIA DOMESTICA

Como ja informado, de acordo com o previsto no art. 34 do Decreto n°® 8.058, de 2013, definiu-se
como industria doméstica a linha de producéo de objetos de vidro para mesa da empresa Nadir Figueiredo
Industria e Comércio S/A, responsavel por 43,7% da producdo nacional de objetos de vidro para mesa
durante o periodo de julho de 2014 a junho de 2015. Dessa forma, os indicadores considerados nesta
Circular refletem os resultados alcancados pela citada linha de producao.

O periodo de analise dos indicadores da industria doméstica corresponde ao periodo de julho de
2010 a junho de 2015, dividido da seguinte forma:

P1 —julho de 2010 a junho de 2011,

P2 — julho de 2011 a junho de 2012;

P3 — julho de 2012 a junho de 2013,

P4 — julho de 2013 a junho de 2014;

P5 — julho de 2014 a junho de 2015.

Ressalte-se que ajustes em relacdo aos dados apresentados pela empresa na peticdo de inicio e em
resposta ao pedido de informagdes complementares foram efetuados, tendo em conta os resultados da
verificacdo in loco realizada por equipe do DECOM.

Para uma adequada avaliacdo da evolucdo dos dados em moeda nacional, os valores correntes
foram atualizados com base no Indice de Pregos ao Produtor Amplo - Origem (IPA-OG), da Fundacao
Getulio Vargas.

De acordo com a metodologia aplicada, os valores em reais correntes de cada periodo foram
trazidos a valores de P5, considerando os efeitos da inflagdo ao longo dos cinco periodos, dividindo-se o
valor monetario, em reais correntes de cada periodo, pelo indice de precos médio do periodo desejado, em
seguida multiplicando-se o resultado pelo indice de precos médio do periodo mais recente, no caso, P5.
Essa metodologia foi aplicada a todos os valores monetarios em reais apresentados nesta Circular.

7.1. Do volume de vendas

A tabela a seguir apresenta as vendas da inddstria doméstica de objetos de vidro para mesa de
fabricacdo propria, destinadas ao mercado interno e ao mercado externo, conforme informado na peti¢éo

e informag0Oes adicionais e confirmado durante a verificacdo in loco. As vendas apresentadas estéo
liquidas de devolugdes.
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Vendas da Industria Domeéstica (em namero indice de kg)

. Vendas no Vendas no Mercado
Totals Mercado Interno % Externo %
P1 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
P2 145,1 164,5 113,4 69,8 48,1
P3 220,1 251,6 114,3 98,0 445
P4 263,6 270,9 102,8 235,4 89,3
P5 296,9 317,2 106,8 217,9 73,4

O volume de vendas de objetos de vidro para mesa destinado ao mercado interno registrou um
aumento de 64,5% de P1 para P2, de 52,9% de P2 para P3, de 7,7% de P3 para P4 e 17,1% de P4 para P5.
Ao se considerar todo o periodo de andlise, o volume de vendas da industria domestica para o mercado
interno apresentou aumento de 217,2%.

As vendas destinadas ao mercado externo, por sua vez, apresentaram reducdo de 30,2% de P1 para
P2, aumentos de 40,5% de P2 para P3 e de 140% de P3 para P4 e nova reducdo de P4 para P5, de 7,4%.
Considerando os extremos da série, essas vendas aumentaram 117,9%. As exportacdes da inddstria
doméstica, que em P1 representavam 20,% do total de suas vendas, diminuiram sua participacao no total
vendido em P2 e P3 (para, respectivamente, 9,8% e 9,1%), voltaram a crescer em P4 (representando
18,3%), e diminuiram novamente em P5, passando a representar 15% do total vendido.

Com relacdo as vendas totais da industria doméstica, observou-se aumento de 45,1% de P1 para P2,
de 51,7% de P2 para P3, de 19,7% de P3 para P4 e de 12,6% de P4 para P5. De P1 para P5, as vendas da
industria doméstica evoluiram, positivamente, em 196,9%.

7.2. Da participacao do volume de vendas no mercado brasileiro

A tabela a seguir apresenta a participacao das vendas da industria doméstica destinadas ao mercado
interno no mercado brasileiro.

Participacdo das Vendas da Industria Doméstica no Mercado Brasileiro (em nimero indice)

Vendas no I\(/Ikegr)c ado Interno Mercado Brasileiro (kg) Participacéo (%)
P1 100,0 100,0 100,0
P2 164,5 120,8 136,2
P3 251,6 92,0 273,4
P4 270,9 98,7 2744
P5 317,2 94,7 335,0

A participagdo das vendas da industria doméstica no mercado brasileiro de objetos de vidro para
mesa registrou aumento em todos os periodos investigados, de P1 a P2, de P2 aP3, de P3a P4 e de P4 a
P5. Assim, ao se analisar o periodo de P1 a P5, verificou-se aumento nessa participagéo.

7.3. Da producéo e do grau de utilizagdo da capacidade instalada

A tabela a seguir apresenta a capacidade instalada efetiva da industria doméstica, sua producdo e o
grau de ocupacao dessa capacidade:

CircSECEX013_2016



(Fls. 35 da Circular SECEX n? 13, de 26/02/2016).

Capacidade Instalada, Producéo e Grau de Ocupacdo (em namero indice)

Capacidade Instalada | Producéo (Produto Producéo (Outros Grau de
Efetiva (kg) Similar) (kg) Produtos) (kg) ocupacao (%)
P1 100,0 100,0 100,0 100,0
P2 102,3 167,1 95,6 102,5
P3 118,8 208,5 98,6 95,0
P4 105,6 2717,0 80,9 100,7
P5 107,8 347,2 82,7 108,6

O volume de producdo do produto similar da industria doméstica aumentou 67,1% de P1 para P2,
24,8% de P2 para P3, 32,8% de P3 para P4 e 25,4% de P4 para P5. Ao se avaliar todo o periodo de
analise, observou-se acréscimo de 247,2% na fabricacéo do produto similar doméstico.

Em relacdo a capacidade instalada da industria doméstica, foi informado na peticdo e confirmado
por meio de verificacdo in loco que o calculo teve por base a capacidade total dos fornos (taxa de
extracdo, considerando tempo para troca dos moldes), que sdo o fator limitador da producdo, visto que 0s
equipamentos apresentam potencial de producédo superior ao potencial apresentado pelos fornos.

Para fins de célculo da capacidade produtiva efetiva, a empresa dividiu o total produzido
(aproveitado) pela quantidade de massa vitrea produzida, chegando-se a um percentual para cada periodo.
Ou seja, foi calculada a quantidade de matéria prima que entra no forno, e a quantidade final de produto
fabricado, pois sdo descontadas as quebras do produto ocorridas ao longo do processo. Assim, a razao
entre a quantidade produzida em quilogramas e a quantidade de massa vitrea foi multiplicada pela
capacidade nominal, alcangando-se o valor da capacidade efetiva para cada periodo.

Ainda em relacdo a isso, frisa-se que de P2 para P3, a industria doméstica adquiriu maquinas da
empresa Saint-Gobain. De P3 para P4, a empresa desligou a unidade de Vila Maria, e levou as maquinas
para a unidade de Suzano. Entretanto, como ndo foram instalados novos fornos em Suzano, as maquinas
adquiridas da Saint-Gobain, durante o periodo analisado, ndo estavam em funcionamento. Além disso,
como a capacidade instalada foi calculada com base na capacidade dos fornos e ndo das maquinas, a
aquisicdo dessas Ultimas ndo representou impacto na capacidade obtida para os periodos analisados.

A capacidade instalada efetiva apresentou a seguinte evolucdo durante o periodo analisado:
aumentou 2,3% de P1 para P2, 16,2% de P2 para P3 e 2% de P4 para P5, enquanto diminuiu 11,1% de P3
para P4. Considerando-se o periodo de analise (P1 a P5), a capacidade instalada efetiva aumentou 7,8%.

Ja com relacdo ao grau de ocupacdo da capacidade instalada, deve-se destacar que este foi calculado
levando-se em consideracdo ndo apenas o volume de producdo do produto similar produzido pela
industria doméstica, mas tambem dos outros produtos que sao fabricados nas mesmas linhas de producéo.
Estes outros produtos se referem a copos, tagas, canecas com capacidade superior a 301 ml, garrafas,
jarras, moringas, decanters e vidros (potes, frascos, garrafas, copos) utilizados exclusivamente pela
industria alimenticia para armazenar conservas em geral (compotas, doces, patés, requeijao, etc.).

O grau de ocupacdo da capacidade instalada apresentou aumento de P1 para P2, seguido de queda

de P2 para P3, voltando a apresentar aumento de P3 para P4 e de P4 para P5. Ao se considerar o periodo
de P1 a P5, o grau de ocupacdo sofreu um aumento.
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7.4. Dos estoques

A tabela a seguir indica o estoque acumulado no final de cada periodo analisado, considerando um
estoque inicial, em P1, de [confidencial] kg.

Estoque final (em numero indice de kg)

Vendas no Vendas no Importacoes (-) Outras Estoque

Producéo Mercado Mercado portag . 00

Revendas Entradas/Saidas| Final

Interno Externo

P1 100,0 100,0 100,0 [confidencial] [confidencial] 100,0
P2 167,1 164,5 69,8 [confidencial] [confidencial] 268,1
P3 208,5 251,6 98,0 [confidencial] [confidencial] 2715
P4 277,0 270,9 235,4 [confidencial] [confidencial] 225,7
P5 347,2 317,2 2179 [confidencial] [confidencial] 204,3

O volume de estoque final objetos de vidro para mesa da inddstria doméstica apresentou aumento
de 168,1% de P1 para P2, de 1,3% de P2 para P3, seguido de quedas de 16,9% de P3 para P4 e de 9,5%
de P4 para P5. Ao se avaliar todo o periodo de analise de continuacdo ou retomada do dano, observou-se
aumento de 104,3%.

A tabela a seguir, por sua vez, apresenta a relacdo entre o estoque acumulado e a producdo da
industria doméstica em cada periodo de analise.

Relacdo Estoque Final/Producdo (em namero indice)

Estoque Final (kg) Producéo (kg) Relacéo (%)
Pl 100,0 100,0 100,0
P2 268,1 167,1 160,4
P3 271,5 208,5 130,2
P4 2257 277,0 81,5
P5 204,3 347,2 58,8

A relacdo estoque final/producdo apresentou o seguinte comportamento ao longo do periodo:
aumento de P1 para P2 e reducdo nos demais periodos de P2 para P3, de P3 para P4 e de P4 para P5.
Considerando os extremos do periodo, de P1 a P5, a relacdo estoque final/producéo acumulou queda.

7.5. Do emprego, da produtividade e da massa salarial

As tabelas a seguir apresentam o numero de empregados, a produtividade e a massa salarial
relacionados a producéo e a venda de objetos de vidro para mesa pela indUstria domeéstica.

Ressalte-se que o numero de empregados total da empresa foi dividido entre funcionarios de
producdo (direta e indireta) e administracdo e vendas com base nos centros de custos referentes a cada
uma dessas areas. Ja a atribuicdo desses funcionarios ao produto similar nacional foi realizada por meio
de rateio baseado na participacdo do volume de producdo dos objetos de vidro para mesa no volume de
producéo total da empresa em cada periodo.

Com relacdo a massa salarial, a empresa considerou as contas contabeis correspondentes a salarios,

beneficios e encargos de cada area (producdo, vendas e administracdo), utilizando fator de rateio para
separacdo da massa salarial entre o produto investigado e demais linhas. Este ultimo foi baseado no
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percentual de participacdo dos objetos de vidro para mesa sobre o custo de producdo total da inddstria
domestica em cada periodo.

Frisa-se ainda, com relacdo a isso, que ndo foram considerados, nos dados de ndmero de
empregados e massa salarial a seguir explicitados, os empregados terceirizados.

Numero de Empregados (em nimero indice)

P1 P2 P3 P4 P5
Linha de Producgéo 100,0 123,8 123,8 306,7 373,6
Administracdo e Vendas 100,0 119,7 119,7 305,9 472,9
Total 100,0 122,0 122,0 306,4 416,8

Verificou-se que 0 numero de empregados que atuam na linha de producédo de objetos de vidro para
mesa apresentou varia¢do positiva em todo o periodo investigado, registrando aumento de 24,3% de P1
para P2, de 68,8% de P2 para P3, de 46,4% de P3 para P4 e 21,7% de P4 para P5. Ao se analisar os
extremos da série, 0 nimero de empregados ligados a producdo aumentou 273,9%.

No que diz respeito ao numero de empregados ligados aos setores de administracdo e vendas, este
indicador também manteve comportamento expansivo ao longo do periodo investigado, aumentando
18,6% de P1 para P2, 97,1% de P2 para P3, 30,3% de P3 para P4 e 54,2% de P4 para P5. Por fim, de P1 a
P5, observou-se um aumento de 369,8%.

O numero total de empregados aumentou 21,8% de P1 para P2, 80,8% de P2 para P3, 38,7% de P3
para P4 e 36,2% de P4 para P5. De P1 para P5, o numero total de empregados aumentou 316,2%
(acréscimo de [confidencial] postos de trabalho).

Produtividade por empregado (em nimero indice)

. T Producéo por empregado
Periodo Empregados Ilgad~os alinha Producao (kg) envolvido na linha da
de producéo x
producéao (kg)
Pl 100,0 100,0 100,0
P2 123,8 167,1 135,0
P3 209,6 208,5 99,5
P4 306,7 277,0 90,3
P5 373,6 347,2 92,9

A produtividade por empregado envolvido na producdo de objetos de vidro para mesa aumentou em
35,0% de P1 para P2, seguida de queda de 26,3% de P2 para P3 e de 9,2% de P3 para P4. De P4 para P5,
a produtividade voltou a aumentar em 2,9%. Ao se considerar o periodo de P1 a P5, a produtividade por
empregado decresceu 7,1%.

Massa Salarial (em namero indice de R$ atualizados)

P1 P2 P3 P4 P5
Linha de Producéo 100,0 1154 2245 249,8 318,4
Administracdo e Vendas 100,0 1212 213,7 299,8 402,1
Total 100,0 118,5 218,8 276,3 362,6

A massa salarial dos empregados da linha de producéo apresentou aumento de 15,4% de P1 para
P2, de 94,6% de P2 para P3, de 11,3% de P3 para P4 e de 27,4% de P4 para P5. Ao se considerar todo o
periodo de andlise, de P1 para P5, a massa salarial dos empregados ligados a produgdo aumentou 218,4%.
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A massa salarial total cresceu 18,5% de P1 para P2, 84,7% de P2 para P3, 26,3% de P3 para P4 e
31,3% de P4 para P5. Assim, a variacdo da massa salarial total de P1 a P5 foi positiva em 262,6%.

7.6. Do demonstrativo de resultado

7.6.1. Da receita liquida

A tabela a seguir apresenta a evolucdo da receita liquida de vendas do produto similar da inddstria
domeéstica, conforme confirmado durante a verificagdo in loco. Ressalte-se que os valores das receitas
liquidas obtidas pela inddstria domeéstica no mercado interno estdo deduzidos dos valores de fretes

incorridos sobre essas vendas.

Receita Liquida das Vendas da Industria Doméstica (em namero indice de R$ atualizados)

Receita Total Mercado Interno Mercado Externo
Valor % total Valor % total
P1 [confidencial] 100,0| [confidencial] 100,0 [confidencial]
P2 [confidencial] 196,9| [confidencial] 93,4 [confidencial]
P3 [confidencial] 321,7| [confidencial] 136,9 [confidencial]
P4 [confidencial] 362,4| [confidencial] 322,3 [confidencial]
P5 [confidencial] 456,6 | [confidencial] 315,8 [confidencial]

A receita liquida referente as vendas destinadas ao mercado interno registrou aumento de 96,9% de
P1 para P2, de 63,4% de P2 para P3, de 12,6% de P3 para P4 e de 26% de P4 para P5. Ao se
considerarem os extremos da série, notou-se aumento de 356,6% da receita liquida de vendas no mercado
interno.

Em relacdo a receita liquida obtida com as vendas no mercado externo, verificou-se que houve
reducdo de P1 para P2 de 6,6% e de P4 para P5, de 2%, tendo registrado aumentos de P2 para P3, de
46,6% e de P3 para P4 de 135,4%. Ao analisar o periodo de P1 para P5, observou-se aumento de 215,8%.

7.6.2. Dos precos medios ponderados

Os precos médios ponderados de venda, apresentados na tabela a seguir, foram obtidos pela razéo
entre as receitas liquidas e as respectivas quantidades vendidas apresentadas, respectivamente, nos itens
7.6.1 e 7.1 desta Circular. Deve-se ressaltar que os pre¢cos médios de venda no mercado interno e no
mercado externo apresentados referem-se exclusivamente as vendas de fabricag&o propria.

Preco Médio da Indastria Doméstica (em numero indice de R$ atualizados/kQg)

Periodo Venda no Mercado Interno Venda no Mercado Externo
P1 100,0 100,0
P2 119,7 133,9
P3 127,9 139,7
P4 133,8 136,9
P5 100,0 144,9

Observou-se que o preco médio do produto similar doméstico aumentou em 19,7% de P1 para P2,
em 7% de P2 para P3, em 4,4% de P3 para P4 e de P4 para P5 aumentou 7,6%. Ao se considerar o
periodo de P1 a P5, verificou-se um crescimento de 43,9% do preco médio da industria doméstica.

CircSECEX013_2016



(Fls. 39 da Circular SECEX n? 13, de 26/02/2016).

No que diz respeito ao preco médio do produto vendido no mercado externo, houve aumento de
33,9% de P1 para P2 e de 4,3% P2 para P3, reducdo de P3 para P4 , de 1,9%, tendo voltado a crescer
5,7% de P4 para P5. Considerando 0s extremos da série, observou-se acréscimo de 44,7% nesse
indicador.

7.6.3. Dos resultados e margens

As tabelas a sequir apresentam a demonstracdo de resultados e as margens de lucro obtidas com a
venda de objetos de vidro para mesa de fabricacdo prépria no mercado interno, conforme informado pela
peticionaria e confirmado pelos técnicos do DECOM durante o procedimento de verificagdo in loco.

Com o propdsito de identificar os valores referentes & venda de objetos de vidro para mesa, as
despesas operacionais foram rateadas de acordo com a participacdo do faturamento bruto do produto
similar em relagdo ao faturamento bruto total da empresa.

Ressalte-se que a empresa esclareceu que a despesa de manutengdo do estoque é contabilizada na
rubrica “despesa de venda”. Além disso, fazem parte da rubrica “Outras despesas (receitas) operacionais”
as receitas provenientes de ganhos na alienacéo de bens e alugueis e a despesas relativas a baixa de &gio,
perdas em investimentos e provisdes para demanda judicial.

Demonstracao de Resultados (em numero indice de R$ atualizados)

P1 P2 P3 P4 P5
Receita Liquida 100,0 196,9 3217 362,4| 456,6
CPV 100,0 193,9 339,9 294,6| 360,4
Resultado Bruto 100,0 205,4 270,2 554,4| 728,9
Despesas Operacionais 100,0 178,1 308,2 397,9| 524,0
Despesas gerais e administrativas 100,0 151,5 237,9 353,2| 526,6
Despesas com vendas 100,0 236,1 351,5 461,3| 449,8
Resultado financeiro (RF) 100,0 214,1 407,3 470,7| 710,2
Outras despesas (receitas) operacionais (OD) (100,0)| (1.513,7)| (589,9)| (1.697,0)| 616,5
Resultado Operacional (100,0) (83,6)| (439,8) 143,9| 185,7
Resultado Operacional (exceto RF) (100,0) 15,6 (464,5) 611,7| 8675
Resultado Operacional (exceto RF e OD) (100,0) (171,8)| (479,9) 328,7| 836,7

Margens de Lucro (em ndimero indice de %)

Pl P2 P3 P4 P5
Margem Bruta 100,0 104,3 84,0 153,0 159,6
Margem Operacional (100,0) (42,5)| (136,7) 39,7 40,7
Margem Operacional (exceto RF) (100,0) 79| (144,4) 168,8 190,0
Margem Operacional (exceto RF e OD) (100,0) (87,2) (149,2) 90,7 183,3

O resultado bruto da industria doméstica auferido com a venda de objetos de vidro para mesa no

mercado interno cresceu 105,4% de P1 para P2, 31,5% de P2 para P3, 105,2% de P3 para P4 e 31,5% de
P4 para P5. Considerando o periodo como um todo, de P1 para P5, o resultado bruto registrou aumento de
628,9%.

O resultado operacional da industria doméstica que se apresentava negativo em P1, se manteve

negativo em P2, mas com uma variagdo positiva de 16,4%; j& de P2 para P3 sofreu uma reducdo de
425,9%. Nos demais periodos o resultado operacional aumentou 132,7% de P3 para P4 e 29,0% de P4
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para P5, tendo passado a ser positivo a partir de P4. Assim, de P1 a P5, o resultado operacional aumentou
285,7%.

O resultado operacional sem resultado financeiro, que se apresentava negativo em P1, cresceu
115,6% de P1 para P2, passando a ser positivo. De P2 para P3, tal indicador registrou queda de 3.070,3%,
voltando a ser negativo. A partir de P4, o resultado operacional sem resultado financeiro passou a ser
positivo, tendo crescido 231,7% de P3 para P4 e 41,8% de P4 para P5. Considerando-se 0s extremos da
série, este indicador acumulou aumento de 967,5%.

O resultado operacional sem resultado financeiro e outras despesas se apresentou negativo em P1,
P2 e P3, tendo diminuido 71,8% de P1 para P2 e 179,4% de P2 para P3 e aumentado 168,5% de P3 para
P4 e 154,5% de P4 para P5. De P1 a P5, tal indicador apresentou melhora de 936,7%.

Observou-se que a margem bruta da inddstria doméstica apresentou crescimento de P1 para P2,
reduziu de P2 para P3, e voltou a crescer de P3 para P4 e de P4 para P5. Ao se analisarem os extremos da
série, contata-se que a margem bruta da industria doméstica cresceu.

A margem operacional, por sua vez registrou elevacdo de P1 para P2, tendo diminuido de P2 para
P3, e voltado a aumentar de P3 para P4, e de P4 para P5. Observou-se assim elevacdo de P1 a P5.

A margem operacional sem o resultado financeiro apresentou crescimento de P1 para P2. Sofreu
reducdo de P2 para P3, voltando a apresentar crescimento nos periodos seguintes, de P3 para P4 e de P4
para P5. De P1 para P5, a margem operacional sem o resultado financeiro cresceu.

A margem operacional sem o resultado financeiro e outras despesas apresentou crescimento em
todos os periodos, a exce¢do de P2 para P3, quando diminuiu. Nos demais periodos, cresceu de P1 para
P2, de P3 para P4 e de P4 para P5. De P1 para P5, a margem operacional sem o resultado financeiro e
outras despesas cresceu.

A tabela a seguir, por sua vez, apresenta a demonstracdo de resultados por quilograma vendido.

Demonstracdo de Resultados Unitaria (em numero indice de R$ atualizados/kg)

Pl P2 P3 P4 P5
Receita Liquida 100,0 119,7 127,9 133,8| 1439
CPV 100,0 117,9 135,1 108,8| 113,6
Resultado Bruto 100,0 124.8 107,4 204,7| 2298
Despesas Operacionais 100,0 108,3 1225 146,9| 165,2
Despesas gerais e administrativas 100,0 92,1 94,6 130,4| 166,0
Despesas com vendas 100,0 143,5 139,7 170,3| 1418
Resultado financeiro (RF) 100,0 130,1 161,9 173,8| 2239
Outras despesas (receitas) operacionais (OD) (100,0)| (920,0)| (234,5)| (626,5)| 194,3
Resultado Operacional (100,0)| (50,8)| (174,8) 53,1 58,5
Resultado Operacional (exceto RF) (100,0) 9,5| (184,7) 225,8| 2734
Resultado Operacional (exceto RF e OD) (100,0)| (104,4)| (190,8) 121,4| 263,7

O resultado bruto unitario auferido com a venda do produto similar doméstico no mercado
brasileiro aumentou 25,3% de P1 para P2, diminuiu 13,8% de P2 para P3, seguido de aumentos de 90,4%
e 12,3% de P3 para P4 e de P4 para P5, respectivamente. Na analise do periodo como um todo, 0
resultado bruto unitario aumentou 131,0%.
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O resultado operacional unitario, negativo em P1, P2 e P3, apresentou a seguinte evolucéo:
diminuigdo de 48% de P1 para P2 e de 238,5% de P2 para P3, seguida de aumentos de 129,5% e de
15,4%, de P3 para P4 e de P4 para P5, respectivamente. De P1 a P5, tal indicador apresentou aumento de
160%.

O resultado operacional sem resultado financeiro por quilograma (negativo em P1 e P3) aumentou
107,1% de P1 para P2, diminuiu 2.700% de P2 para P3 e aumentou 223,1% de P3 para P4 e 21,9% de P4
para P5. Ao se considerarem os extremos da série (P1 a P5), o aumento deste resultado foi equivalente a
378,6%.

7.7. Dos fatores que afetam os precos domesticos

7.7.1. Dos custos

A industria doméstica alegou que o0 seu sistema de custeio ndo permitiria a obtencdo do custo de
producdo por componente de custo, conforme solicitado na Portaria Secex n® 41, de 11 de outubro de
2013. Dessa forma, foi considerado como custo de producdo o custo do produto vendido (CPV),
discriminado por componente de custo, conforme informado na peticdo e confirmado durante a
verificacdo in loco.

A tabela a seguir apresenta a evolugdo dos custos médios de venda de objetos de vidro para mesa
em cada periodo de investigacdo de dano.

Custo de Producéo (em numero indice de R$ atualizados/kQg)

P1 P2 P3 P4 P5
1 - Custos Variaveis 100,0 86,2 125,1 109,2 97,3
Matéria-prima 100,0 101,3 107,9 94,2 87,5
Outros insumos 100,0 528,8 657,7 409,4 380,6
Utilidades 100,0 72,3 133,5 115,4 97,1
Outros custos variaveis 100,0 78,4 113,5 107,7 102,6
2 - Custos Fixos 100,0 100,3 122,5 134,7 127,7
Depreciacao 100,0 106,3 137,1 174,1 230,0
Conservacao e Reparacéo 100,0 74,3 149,1 119,7 101,9
Formas 100,0 79,8 150,6 112,3 70,7
Material de embalagem 100,0 111,1 99,3 131,9 116,3
Outros custos fixos 100,0 127,6 1315 130,9 105,6
3 - Custo de Producdo (1+2) 100,0 91,3 124,1 118,4 108,2

O custo de producdo por quilograma de objetos de vidro para mesa diminuiu 8,7% de P1 para P2,
tendo registrado elevacdo de 36% de P2 para P3. Ja nos periodos subsequentes, de P3 para P4 e de P4
para P5, o custo de produgdo voltou a registrar diminuicdo de 5% e 8,3% respectivamente. Ao se
considerar o periodo como um todo, o custo de producdo total aumentou em 8,2%.

7.7.2. Da relagéo custo/preco

A relacéo entre o custo de producéo e o preco indica a participacdo desse custo no preco de venda
da inddstria doméstica, no mercado interno, ao longo do periodo de analise.
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Participacao do Custo de Producdo no Preco de Venda (em numero indice)

Custo de Producéo - R$ Preco de Venda no Mercado Relagio (%)
atualizados/(kg) Interno - R$ atualizados/(kg)
Pl 100,0 100,0 100,0
P2 91,3 119,7 76,3
P3 124,1 127,9 97,1
P4 118,4 133,8 88,5
P5 108,2 100,0 75,2

Observou-se que a relagdo entre o custo de producéo e o preco de venda da industria doméstica
diminuiu de P1 para P2, registrou aumento de P2 para P3, voltando a registrar reducao de P3 para P4 e de
P4 para P5. Ao se analisarem os extremos da serie, de P1 a P5, a relacdo custo/preco reduziu.

7.8. Do fluxo de caixa

A tabela a seguir mostra o fluxo de caixa conforme verificado durante o procedimento de
verificacdo in loco. Ressalte-se que os valores de caixa gerados no periodo correspondem a totalidade das
operacdes da empresa, uma vez que nao foi possivel separar os valores relacionados somente ao produto
similar domestico.

Fluxo de Caixa (em numero indice de R$ atualizados)

Pl P2 P3 P4 P5
Caixa Liquido Gerado pelas Atividades Operacionais 100,0| (11,9) 196,2 523,0 91,7
Caixa Liquido das Atividades de Investimentos (100,0) | (219,3)| (147,8)| (147,2) 31,0
Caixa Liquido das Atividades de Financiamento 100,0| 605,0 119,0| (373,6)| (227,5)
Aumento (Reducdo) Liquido (a) nas Disponibilidades | (100,0)| (73,2) 12,4 35| (16,5)

Observou-se que o caixa liquido total gerado nas atividades da empresa apresentou valores
negativos em P1, P2 e P5, influenciado, principalmente, pelas atividades de investimento em P1 e P2 e
pelas atividades de financiamento em P5. O indicador em questdo apresentou aumento de 26,8% de P1
para P2, 116,9% de P2 para P3 e reducdo de 72,1% de P3 para P4 e de 577,2% de P4 para P5. Ao se
analisar o periodo como um todo (P1 a P5), o caixa liquido total aumentou 83,5%.

7.9. Do retorno sobre investimentos

A tabela a seguir apresenta o retorno sobre investimentos, apresentado na peticdo de inicio da
revisdo e validado quando da verificacdo in loco, considerando a divisao dos valores dos lucros liquidos
da Nadir Figueiredo pelos ativos totais no dltimo dia de cada periodo, constantes das demonstragdes
financeiras. Ou seja, o calculo se refere aos lucros e ativos da empresa como um todo, e ndo somente aos
relacionados ao produto similar doméstico.

Retorno sobre investimentos (em numero indice de R$)

Pl P2 P3 P4 P5
Lucro Liquido (A) 100,0 94,9 8,6 130,1 (18,1)
Ativo Total (B) 100,0 142,2 143,6 1415 1220
Retorno sobre o Investimento Total (A/B) (%) 100,0 66,7 6,0 91,9 (14,8)

Observou-se que a taxa de retorno sobre investimentos foi negativa em P5, uma vez que a industria
doméstica registrou prejuizo nesse periodo. De P1 para P2 e de P2 para P3, este indicador apresentou
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reducdo. De P3 para P4, foi registrado um aumento e nova diminuicdo de P4 para P5. Por fim, analisando
0s extremos da série, de P1 a P5, o retorno sobre investimentos diminuiu.

7.10. Da capacidade de captar recursos ou investimentos
Para avaliar a capacidade de captar recursos, foram calculados os indices de liquidez geral e
corrente a partir dos dados relativos a totalidade dos negdcios da industria domeéstica, constantes de suas

demonstracgdes financeiras.

O indice de liquidez geral indica a capacidade de pagamento das obrigaces de curto e de longo
prazo e o indice de liquidez corrente, a capacidade de pagamento das obrigacdes de curto prazo.

Capacidade de captar recursos ou investimentos (em namero indice)

P1 P2 P3 P4 P5
indice de Liquidez Geral 100,0 69,7 57,6 103,0 109,5
Indice de Liquidez Corrente 100,0 92,9 74,7 70,6 72,5

O indice de liquidez geral diminuiu 30,3% de P1 para P2 e 17,7% de P2 para P3, tendo aumentado
de P3 para P4 e de P4 para P5, respectivamente, 80,4% e 5,4%. Ao se considerar todo o periodo de
analise, de P1 para P5, esse indicador aumentou 9%. O indice de liquidez corrente, por sua vez, diminuiu
7,2% de P1 para P2, 19,4% de P2 para P3 e 5,6% de P3 para P4, tendo aumentado 2,5% de P4 para P5.
Considerando os extremos da série, observou-se reducéo de 27,5%, de P1 para P5, de tal indicador.

A Nadir Figueiredo afirmou na peticdo de inicio que realizou os seguintes investimentos ao longo
do periodo de investigacdo de dano: (i) compra das operagdes da Saint Gobain Vidros (SGV), com a
aquisicao de maquinas e equipamentos, estoques e marcas e (ii) investimentos na [confidencial].

Com relacdo ao primeiro investimento citado, a peticionaria esclareceu que [confidencial].

Com relacdo ao segundo investimento mencionado, a peticionaria afirmou ter despendido
[confidencial].

Ainda em relacdo a isso, a empresa afirmou que, por ser uma empresa tradicional no mercado, nao
teria sido afetada negativamente em sua capacidade de captar recursos ou investimentos.

7.11. Do crescimento da industria doméstica

O volume de vendas da inddstria doméstica para 0 mercado interno em P5 foi superior ao volume
de vendas registrado em P1 (217,2%), e ao registrado em P4 (17,1%).

Considerando que o crescimento da indastria domestica se caracteriza pelo aumento do seu volume
de venda no mercado interno, pode-se constatar que a inddstria doméstica cresceu no periodo de revisdo.

Ademais, tal crescimento ocorreu acompanhado do aumento da receita liquida e por resultados
operacionais positivos a partir de P4.

Além disso, frise-se que o aumento, de 217,2%, no volume de vendas da industria doméstica no
mercado interno, foi acompanhado pelo decréscimo de 5,3%, de P1 a P5, do mercado brasileiro. Dessa
forma, conclui-se que a industria domestica, ainda que tenha enfrentado reducdo na demanda nacional,
conseguiu aumentar suas vendas e também sua participacdo no mercado brasileiro.
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Dessa forma, conclui-se que a industria doméstica apresentou tanto crescimento absoluto de suas
vendas quanto em relacdo ao mercado brasileiro.

7.12. Da conclusao sobre os indicadores da industria doméstica

A partir da analise dos indicadores expostos nesta Circular, verificou-se que, durante o periodo de
andlise da continuacdo ou retomada do dano:

a) as vendas da inddstria doméstica no mercado interno aumentaram 217,2% na comparagao entre
P1 e P5. Tal evolucdo foi acompanhada por aumento nos resultados operacionais se forem considerados
0s extremos da série, registrando, de P1 a P5, aumento de 285,7% (resultado operacional), de 967,5%
(resultado operacional exceto o resultado financeiro) e 936,7% (resultado operacional exceto o resultado
financeiro e outras despesas);

b) além do aumento absoluto das vendas da industria doméstica no mercado interno, evidenciada no
item anterior, houve aumento também na participacdo das vendas da inddstria doméstica no mercado
brasileiro, que por sua vez, apresentou queda, representando reducéo de 5,3% quando comparado P1 com
P5.

c) a producéo de objetos de vidro para mesa da industria doméstica aumentou em todos os periodos
da série, observando uma acréscimo de 247,2% de P1 a P5. Este aumento foi acompanhado pelo aumento
do grau de ocupacéo da capacidade instalada tanto de P1 para P5 quanto de P4 para P5.

d) os estoques aumentaram 104,3% de P1 para P5, tendo, no entanto, diminuido de P4 para P5
(9,5%).

e) o niumero de empregados ligados a producdo aumentou ao longo do periodo analisado, de P1 a P5
registrou uma aumento de 273,9%, acompanhado pela massa salarial dos empregados ligados a producéo
que também aumentou 218,4% de P1 para P5. A produtividade por empregado, por sua vez, diminuiu
7,1% de P1 para P5, tendo, no entanto, aumentado 2,9% de P4 para P5.

f) a receita liquida obtida pela inddstria doméstica no mercado interno cresceu 356,6% de P1 para
P5, motivada pelo aumento das vendas da inddstria doméstica no mercado interno e também pelo
aumento do preco ao longo do periodo investigado (43,9% de P1 a P5).

g) observou-se reducdo da relacdo custo/preco de P1 para P5 visto que o aumento dos custos de
producdo (8,2% de P1 para P5) foi inferior ao aumento dos pre¢os medios praticados pela indUstria
doméstica, os quais subiram 43,9% de P1 para P5.

h) o resultado bruto foi positivo ao longo da série, apresentando aumento de 628,9% entre P1 e P5.
Do mesmo modo a margem bruta apresentou evolucdo positiva no mesmo periodo. O resultado
operacional que se apresentou negativo em P1 e P2, aumentou 285,7%, se considerados o0s extremos da
série. Ja a margem operacional se elevou de P1 para P5.

i) comportamento semelhante foi apresentado pelo resultado operacional exceto o resultado
financeiro, o qual evoluiu positivamente 967,5% de P1 para P5. A margem operacional sem as despesas
financeiras aumentou de P1 para P5. Da mesma forma evoluiu o resultado operacional exceto o resultado
financeiro e as outras despesas, o qual melhorou 936,7%, e a margem operacional sem as despesas
financeiras e as outras despesas, a qual apresentou aumento.
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Verificou-se que a industria doméstica apresentou melhora na maioria de seus indicadores
relacionados ao volume de vendas, de producdo e de rentabilidade durante o periodo de analise. Da
mesma forma, observou-se aumento da participacdo de suas vendas no mercado brasileiro.

Dessa forma, pode-se concluir pela recuperacéo dos indicadores da industria doméstica de P1 a P5.
8. DOS INDICIOS DE CONTINUAQAO/RETOI\/IADA DO DANO.

O art. 108 c/c o art. 104 do Decreto n® 8.058, de 2013, estabelece que a determinacdo de que a
extincdo do direito levara muito provavelmente a continuacdo ou a retomada do dano a industria
doméstica deverd basear-se no exame objetivo de todos os fatores relevantes, incluindo: a situacdo da
industria doméstica durante a vigéncia definitiva do direito; o impacto provavel das importacGes objeto de
dumping sobre a industria doméstica; o comportamento das importacdes do produto objeto da medida
durante sua vigéncia e a provavel tendéncia; o preco provavel das importacfes objeto de dumping e o seu
provavel efeito sobre os precos do produto similar no mercado interno brasileiro; alteraces nas condigdes
de mercado no pais exportador; e o efeito provavel de outros fatores que ndo as importacdes objeto de
dumping sobre a indUstria doméstica.

8.1. Da situagdo da industria doméstica durante a vigéncia definitiva do direito

O art. 108 c/c o inciso | do art. 104 do Decreto n° 8.058, de 2013, estabelecem que, para fins de
determinacdo de continuacdo ou retomada de dano a inddstria domeéstica decorrente de importacdes
objeto do direito antidumping, deve ser examinada a situacdo da industria doméstica durante a vigéncia
do direito.

Em face do exposto no item 7 desta Circular, concluiu-se que houve recuperacdo da industria
domestica durante a vigéncia do direito. Dessa forma, observa-se que o direito antidumping imposto foi
suficiente para neutralizar o dano causado pelas importacGes originarias da Argentina, da China e da
Indonésia.

Nesse sentido, verificou-se que a industria doméstica apresentou melhora nos seus indicadores
relacionados ao volume de vendas (crescimento de 217,2%) e ao volume de producdo (incremento de
247,2%) durante o periodo sob analise. Da mesma forma, observou-se que esta aumentou a participacdo
de suas vendas no mercado brasileiro, alcancando 30,7% de participacdo em P5.

Além disso, a industria doméstica também observou melhora em seus indicadores de rentabilidade,
passando de situacdo de prejuizo operacional, considerando o resultado operacional, o resultado
operacional exceto o resultado financeiro e o resultado operacional exceto o resultado financeiro e as
outras despesas, em P1 para resultado positivo em P5, considerando esses mesmos indicadores, 0s quais
cresceram, respectivamente, 285,7%, 967,5% e 936,7% nesse periodo. Da mesma forma, as margens
bruta, operacional, operacional exceto o resultado financeiro e operacional exceto o resultado financeiro e
outras despesas cresceram, de P1 a P5. Além disso, a industria doméstica apresentou crescimento de
356,6% em sua receita liquida (considerando P1-P5), devido ao aumento de seu pregco de venda no
mercado interno nesse periodo (43,9%) e também ao aumento do volume de vendas.

Ante 0 exposto, fica evidenciado que o direito antidumping imposto foi suficiente para neutralizar o

dano causado pelas importacdes objeto de dumping e que a sua extingdo levaria muito provavelmente a
deterioracdo dos indicadores econdmico-financeiros da industria doméstica.
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8.2. Do comportamento das importacoes

O art. 108 c/c o inciso Il do art. 104 do Decreto n® 8.058, de 2013, estabelece que, para fins de
determinacdo de continuagdo ou retomada de dano a industria doméstica decorrente de importacdes
objeto do direito antidumping, deve ser examinado o volume de tais importacdes durante a vigéncia do
direito e a provavel tendéncia de comportamento dessas importacGes, em termos absolutos e relativos a
producdo ou ao consumo do produto similar no mercado interno brasileiro.

Conforme o exposto no item 6 desta Circular, verificou-se que, de P1 a P5, houve aumento do
volume das importacGes objeto do direito antidumping, na proporcdo de 109,6%, sendo que estas
aumentaram sua participacdo no mercado brasileiro, passando a representar 16% do mercado em P5.

Verificou-se em P5 da primeira revisao de final de periodo (julho de 2008 a junho de 2009) que as
importacdes objeto do direito antidumping somaram [confidencial] kg. Esse montante equivale a 20,2%
do volume importado da Argentina, da China e da Indonésia no atual P5. Observa-se ainda que a
participagdo dessas importagdes no mercado brasileiro correspondia a 8,5% no ultimo periodo analisado
na primeira revisdo de final de periodo, sendo que essa participacdo em P5 da presente revisdo equivale a
16%.

Ressalte-se que o preco das importacdes de objetos de vidro para mesa das origens investigadas foi
menor que 0 preco das importacBes das demais origens em todos os periodos analisados, estando
inclusive subcotado em relacdo ao preco da industria doméstica quando desconsiderado o direito
antidumping em todos os periodo analisados nesta revisdo. Por outro lado, quando considerado o direito
antidumping, constata-se auséncia de subcotacdo em todos os periodos analisados, conforme serd
evidenciado no proximo item desta Circular.

Dessa forma, considerando o aumento dessas importacGes e o potencial exportador das origens
investigadas, conforme mencionado no item 5.2 desta Circular, concluiu-se que caso o direito
antidumping fosse extinto, muito provavelmente as importacGes de objetos de vidro sujeitas ao direito
antidumping cresceriam ainda mais, deslocando ainda mais as importagdes das demais origens e voltando
a deslocar as vendas e a causar dano a industria doméstica. Ressalte-se, ademais, que 0s precos das
importacdes de objetos de vidro para mesa provenientes das origens investigadas decresceram durante o
periodo investigado, tendo atingido o seu nivel mais baixo em P5.

Ante o exposto, resta claro que, caso o direito antidumping em vigor seja extinto, muito
provavelmente ocorreré a retomada do dano a inddstria doméstica causado pelas importacdes a precos de
continuacdo de dumping.

8.3. Do preco do produto investigado e do preco provavel das importacdes e 0s provaveis
efeitos sobre os precos do produto similar no mercado interno brasileiro

O art. 108 c/c o inciso Il do art. 104 do Decreto n2 8.058, de 2013, estabelece que, para fins de
determinacdo de continua¢do ou retomada de dano a industria doméstica decorrente de importacoes
objeto do direito antidumping, deve ser examinado o preco provavel das importacbes a precos de
dumping e o seu provavel efeito sobre os precos do produto similar no mercado interno brasileiro.

Para esse fim, buscou-se avaliar, inicialmente, o efeito das importagdes objeto do direito
antidumping sobre o preco da industria doméstica no periodo de revisdo. De acordo com o disposto no §
2° do art. 30 do Decreto n® 8.058, de 2013, o efeito das importagdes a precos de dumping sobre 0s precos
da industria domestica deve ser avaliado sob trés aspectos. Inicialmente, deve ser verificada a existéncia
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de subcotacdo significativa do preco do produto importado a precos de dumping em relacdo ao produto
similar no Brasil, ou seja, se 0 preco internado do produto objeto de reviséo € inferior ao preco do produto
brasileiro. Em seguida, examina-se eventual depressdo de preco, isto €, se 0 preco do produto importado
teve o efeito de rebaixar significativamente o preco da industria doméstica. O Gltimo aspecto a ser
analisado é a supressdo de preco. Esta ocorre quando as importacfes objeto do direito antidumping
impedem, de forma relevante, o aumento de precos, devido ao aumento de custos, que teria ocorrido na
auséncia de tais importacdes.

A fim de se comparar o preco de objetos de vidro para mesa importados das origens sujeitas ao
direito antidumping com o pre¢o médio de venda da industria doméstica no mercado interno, procedeu-se
ao calculo do preco CIF internado do produto importado dessas origens no mercado brasileiro.

Para o calculo dos precos internados do produto importado das origens investigadas, foi
considerado o preco de importagdo médio ponderado, na condi¢cdo CIF, em reais, obtido dos dados
oficiais de importacédo disponibilizados pela RFB.

Em seguida, foram adicionados: (i) o valor unitario, em reais, do Imposto de Importacdo
efetivamente pago, obtido também dos dados de importacdo da RFB; (ii) o valor unitario do AFRMM
calculado aplicando-se o percentual de 25% sobre o valor do frete internacional referente a cada uma das
operacOes de importacdo constantes dos dados da RFB, quando pertinente, (iii) os valores unitarios das
despesas de internacdo retirados da peticdo, conforme estimativa calculada pela peticionaria; e (iv) o valor
unitéario, em reais, do direito antidumping recolhido durante cada periodo, obtido também dos dados de
importacdo da RFB.

Cumpre registrar que foi levado em consideracdo que 0 AFRMM ndo incide sobre determinadas
operacOes de importacdo, como, por exemplo, aquelas via transporte aéreo e aquelas realizadas ao amparo
do regime especial de drawback.

Ainda, foram utilizadas as estimativas de despesas de internacdo trazidas pela peticionéria, extraidas
de cotacOGes realizadas junto a empresa de despacho internacional ANX Logistica Internacional e
Agenciamento Ltda. Assim, adicionou-se ao pre¢o CIF das importacGes objeto de andlise, 0 montante
referente as despesas de internacdo calculadas, qual seja US$ 0,02/kg. A conversdo para reais foi
realizada utilizando-se a taxa de cambio média de cada periodo, obtidas com base nas taxas de cambio
diarias oficiais publicadas pelo Banco Central do Brasil.

Por fim, os precgos internados do produto exportado pela origens objeto do direito antidumping
foram atualizados com base no IPA-OG, a fim de obterem os valores em reais atualizados e compara-los
com os precos da industria doméstica.

Ja o preco de venda da industria doméstica no mercado interno foi obtido pela razéo entre a receita
liquida, em reais atualizados, e a quantidade vendida no mercado interno durante o periodo de
investigacao de continuagdo/retomada do dano.

A tabela a seguir demonstra o célculo efetuado para as origens objeto do direito antidumping, para
cada periodo de investigacao de continuacdo/retomada do dano.
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Preco Médio CIF Internado e Subcotagdo — Origens Investigadas (em numero indice)

P1 P2 P3 P4 P5
CIF Internado (R$ atualizados/kg) (a) 100,0{ 105,8 99,8 98,2| 106,0
Preco da Industria Domestica (R$ atualizados/kg) (b) 100,0| 119,7| 127,9| 133,8| 1439
Subcotacdo (R$ atualizados/kg) (b-a) 100,0f 310,6| 514,2 623,7| 6659

Da analise da tabela anterior, constatou-se que o preco médio CIF internado no Brasil do produto
importado das origens investigadas, quando considerado o direito antidumping, ndo esteve subcotado em
relagdo ao preco da industria doméstica em nenhum dos periodos, & exce¢do de P4, quando ambos
estiveram no mesmo patamar.

Ademais, considerando que ndo houve reducdo do preco médio de venda da Nadir Figueiredo de P1
para P5 nem de P4 para P5, ndo se constatou a ocorréncia de depressdo dos precos da industria doméstica.

Por fim, tendo em vista que 0 aumento de pregos de P1 a P5 (43,9%) foi acompanhado de aumento
menos que proporcional dos custos de producéo (8,2%) e que de P4 para P5, 0 aumento desses precos, de
7,6%, foi acompanhado de queda dos custos de producdo da Nadir Figueiredo (8,3%), conclui-se pela
auséncia também de supressdo dos precos da industria domestica.

A tabela a seguir demonstra o célculo efetuado para as origens objeto do direito antidumping, para
cada periodo de investigacdo de continuacdo/retomada do dano, caso ndo houvesse cobranca do direito
antidumping.

Preco Médio CIF Internado (sem direito antidumping) e Subcotacédo — Origens Investigadas
(em numero indice)

Pl P2 P3 P4 P5
CIF Internado - sem direito antidumping (R$ atualizados/kg) 100,0| 105,5| 100,3| 99,0| 108,4
Preco da indUstria doméstica (R$ atualizados/kg) 100,0 119,7] 128,1| 133,7 | 143,9
Subcotacéo (R$ atualizados/kQg) 100,0| 292,3| 155,3| 120,3 | 104,2

Constata-se da analise da tabela anterior que, caso ndo houvesse cobranca do direito antidumping, o
preco do produto importado estaria subcotado em relacdo ao preco da industria doméstica em todos os
periodos (de P1 a P5).

Pode-se concluir, portanto, que, caso haja a extin¢ao do direito antidumping imposto as importacdes
da Argentina, da China e da Indonésia, o pre¢o da industria doméstica, ainda que ndo deprimido durante o
periodo analisado, tenderia a se reduzir, em razdo da necessidade de concorrer com o preco das referidas
importacdes sem o pagamento do direito. Isso poderia levar, a ocorréncia de depressdo do preco
praticado pela Nadir Figueiredo, e também levar a deterioracdo dos indicadores da industria doméstica.
Dessa forma, haveria, consequentemente, a retomada do dano decorrente das importacGes investigadas.

8.4. Do impacto provavel das importacbes com indicios de dumping sobre a induastria
doméstica

O art. 108 c/c o inciso 1V do art. 104 do Decreto n® 8.058, de 2013, estabelece que, para fins de
determinacdo acerca da probabilidade de continuacdo ou retomada de dano a industria doméstica
decorrente de importacfes objeto do direito antidumping, deve ser examinado o impacto provavel de tais
importa¢Oes sobre a industria doméstica, avaliado com base em todos os fatores e indices econdmicos
pertinentes definidos no § 2° e no § 3° do art. 30.
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Assim, para fins de inicio da presente revisdo, buscou-se avaliar inicialmente o impacto das
importacdes objeto do direito antidumping sobre a industria doméstica durante o periodo de revisao.

Verificou-se que o volume das importacdes de objetos de vidro para mesa das origens objeto do
direito antidumping, realizadas a precos de continuagdo de dumping, aumentou consistentemente ao
longo do periodo investigado (a excecdo de P1 para P2, quando diminuiu 24,1%). Com efeito, de P1 a P5,
0 volume dessas importagdes aumentou em 109,6%, de modo que sua participacdo no mercado brasileiro
cresceu de 7,2% em P1 para 16% em P5.

Acerca dos resultados demonstrados pela industria doméstica verificou-se o0 aumento da quantidade
vendida, da quantidade produzida, bem como das receitas e rentabilidades obtidas com a venda do
produto, tanto que a industria domestica passou de um cenario de prejuizos operacionais em P1 para
resultados operacionais positivos em P5.

No entanto, apesar da recuperacdo dos indicadores da industria doméstica, ao se avaliar o provavel
efeito que as importacdes de objetos de vidro para mesa das origens investigadas teriam sobre os
indicadores da indUstria doméstica, caso o direito antidumping fosse extinto, verifica-se que ndo poderia
ser afastada a possibilidade de retomada do dano a industria decorrente dessas importacGes. A esse
respeito, ressalte-se que o pre¢co médio CIF das importacGes, em ddlares estadunidenses por quilograma,
foi mais baixo que o preco médio das importacdes das demais origens em todos os periodos analisados, se
desconsiderado o direito antidumping imposto a essas importacdes. Além disso, o pre¢o das importagdes
investigadas decresceu tanto de P1 a P5 (18,4%) quanto de P4 para P5 (5,6%).

Ressalte-se também que, caso ndo houvesse cobranca do direito antidumping, o preco das
importacGes investigadas estaria subcotado em relacdo ao preco da industria doméstica em todos 0s
periodos (de P1 a P5); lembrando que ndo ha subcotacdo com a cobranca do direito antidumping em
nenhum dos periodos analisados.

Ademais, conforme ja analisado, as origens investigadas apresentam consideravel potencial para
aumento de sua producdo e vendas de objetos de vidro para mesa para o Brasil, principalmente quando se
considera o arrefecimento de mercados relevantes tais como a América do Norte e Europa.

Assim, conclui-se que, embora o direito antidumping imposto tenha sido suficiente para neutralizar
o0 dano causado pelas importacdes objeto de dumping, a sua ndo renovacdo levaria muito provavelmente a
retomada do dano causado pelas importagdes com indicios de continuacéo de dumping.

8.5. Das alterag6es nas condicGes de mercado

O art. 108 c/c o inciso V do art. 104 do Decreto n® 8.058, de 2013, estabelece que, para fins de
determinacdo de continua¢do ou retomada de dano a industria doméstica decorrente de importagdes
objeto do direito antidumping, devem ser examinadas alteracdes nas condi¢cdes de mercado nos paises
exportadores, no Brasil ou em terceiros mercados, incluindo alteragbes na oferta e na demanda do produto
similar, em razéo, por exemplo, da imposicao de medidas de defesa comercial por outros paises.

Conforme evidenciado nos itens 5.2 e 5.3 desta Circular, foi constatado que tanto a China quanto a
Indonésia vém privilegiando o mercado brasileiro em suas exporta¢des de objetos de vidro para mesa.
Isso porque enquanto o crescimento das vendas da China ao Brasil foi superior ao crescimento de suas
exportacdes globais de 2010 a 2014, a Indonésia, apesar da queda de suas exportacfes no referido
periodo, aumentou suas vendas ao Brasil em 406,8%. Além disso, foi constatado que o mercado de vidros
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e objetos de vidro nesses paises vem presenciando crescimento nos ultimos anos, tendo havido, inclusive,
investimentos na China para aumento e otimizacdo de sua capacidade instalada.

J& a Argentina, apesar da queda de suas exportacGes, tanto de forma geral quanto para o Brasil,
contou com aumento de capacidade instalada durante o periodo investigado, o que significa que o pais
tem potencial para aumentar sua producgéo e suas vendas de objetos de vidro para mesa para o Brasil,
retomando patamares, por exemplo, como aquele evidenciado em P1.

Além disso, mercados relevantes como da América do Norte e da Europa apresentaram declinio e
até mesmo saturacdo, significando um menor potencial de demanda para os produtos das origens
investigadas.

Dessa forma, considerando o crescimento na capacidade instalada e na producdo e o consideravel
potencial exportador desses paises, e maiores barreiras para acesso a outros mercados significativos,
constata-se tendéncia de que, caso o direito seja extinto, as origens investigadas passem a destinar ainda
maior quantidade de objetos de vidro para mesa ao mercado brasileiro. Esse fato aliado as evidéncias de
continuacdo da pratica de dumping demonstra que, caso o direito antidumping seja extinto, muito
provavelmente havera retomada do dano a inddstria doméstica decorrente dessas importacoes.

Cabe lembrar que o produto ndo foi alvo de imposicéo de medidas de defesa comercial por nenhum
outro pais além do Brasil durante o periodo investigado.

8.6. Do efeito provavel de outros fatores que ndo as importacdes com indicios de dumping
sobre a industria doméstica

O art. 108 c/c o inciso VI do art. 104 do Decreto n? 8.058, de 2013, estabelece que, para fins de
determinacdo de continuacdo ou retomada de dano a inddstria domeéstica decorrente de importacdes
objeto do direito antidumping, deve ser examinado o efeito provavel de outros fatores que ndo as
importagdes objeto de dumping sobre a indlstria doméstica.

8.6.1. Volume e preco de importacdo das demais origens

Verificou-se, a partir da analise das importacdes brasileiras de objetos de vidro para mesa que as
importacGes oriundas das outras origens diminuiram ao longo do periodo investigado (0,7% de P1 a P5 e
35,5% de P4 para P5), tendo sido inferiores, em volume, as importacbes a pre¢os com indicio de
continuacdo de dumping em todo o periodo, ainda que estas estivessem sujeitas a direito antidumping.

Tais importacdes perderam participacdo no mercado brasileiro de P4 para P5, tendo, no entanto,
aumentado sua participacdo de P1 a P5. Esse aumento de participacdo das outras origens, no entanto, ndo
se deu por deslocamento das importagdes investigadas, as quais aumentaram sua participacdo de P1 a P5,
nem por deslocamento das vendas da industria doméstica, as quais aumentaram sua participacdo no
mesmo periodo.

Ressalte-se, ademais, que o preco das importacdes oriundas das outras origens foi superior ao prego
das importagdes provenientes das origens investigadas, ao longo de todo o periodo de reviséo.
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8.6.2. Impacto de eventuais processos de liberalizacdo das importacdes sobre 0s precos
domesticos

N&o houve alteracdo da aliquota do Imposto de Importagdo de 18% aplicada pelo Brasil as
importacdes de objetos de vidro para mesa no periodo de investigacdo de continuacdo/retomada de dano.
Desse modo, eventual dano a industria domeéstica ndo poderia ser atribuido ao processo de liberalizagdo
dessas importacoes.

8.6.3. Contracao na demanda ou mudancas nos padrdes de consumo

O mercado brasileiro de objetos de vidro para mesa oscilou durante o periodo investigado, tendo
aumentado 20,8% de P1 para P2 e 7,2% de P3 para P4, mas diminuido 23,8% de P2 para P3, 4% de P4
para P5 e 5,3% de P1 a P5.

No entanto, quando analisado tanto todo o periodo (P1 a P5) quando o ultimo periodo da série (P4
para P5), observa-se que, apesar da retracdo do mercado brasileiro nesses intervalos de tempo, as
importacdes investigadas aumentaram, respectivamente, em volume, 109,6% e 42,4%, tendo crescido sua
participacdo no mercado brasileiro. Da mesma forma, apesar da queda do mercado brasileiro, a indUstria
doméstica também cresceu suas vendas, de P1 a P5 e de P4 para P5, respectivamente, 217,2% e 17,1%,
tendo aumentado sua participagcdo no mercado brasileiro.

Dessa forma, constata-se que a industria doméstica ndo explicitou, em seus indicadores, efeitos
negativos oriundos da reducdo da demanda no periodo investigado.

Ainda, durante o periodo de revisdo ndo foram identificadas mudancas no padrdo de consumo de
objetos de vidro para mesa no mercado brasileiro.

8.6.4. Praticas restritivas ao comércio de produtores domésticos e estrangeiros e a
concorréncia entre eles

Nédo foram identificadas praticas restritivas ao comércio de objetos de vidro para mesa pelos
produtos domésticos e estrangeiros, nem fatores que afetassem a concorréncia entre eles.

Com relacdo as vendas dos demais produtores nacionais, constatou-se que estas decresceram ao
longo do periodo investigado (42,1% de P1 a P5 e 18,1% de P4 para P5), tendo tais produtores perdido
participagdo no mercado brasileiro. Dessa forma, ndo parece que eventual dano causado a industria
doméstica pudesse ser atribuido a esses produtores nacionais.

8.6.5. Progresso tecnoldgico

Tampouco foi identificada a adog&o de evolugdes tecnoldgicas que pudessem resultar na preferéncia
do produto importado ao nacional. Os objetos de vidro para mesa das origens sujeitas ao pagamento do
direito antidumping e o fabricado no Brasil sdo concorrentes entre si, disputando o mesmo mercado.

8.6.6. Desempenho exportador

Como apresentado nesta Circular, as vendas para 0 mercado externo da industria doméstica, em que
pese terem diminuido 7,4% de P4 para P5, aumentaram 117,9% de P1 a P5.
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Dessa forma, eventual dano a industria domeéstica ndo poderia ser atribuido ao seu desempenho
exportador.

8.6.7. Produtividade da indUstria doméstica

A produtividade da indUstria doméstica aumentou 2,9% de P4 para P5. Ja de P1 a P5, esta diminuiu
7,1%, em virtude de a empresa ter aumentado mais seu nimero de empregados da producéo (273,9%) do
que sua producdo (247,2%) no periodo. No entanto, tendo em vista o acréscimo tanto de empregados
quanto de volume produzido, constata-se que que a industria doméstica ndo explicitou efeitos negativos
possivelmente oriundos da reducdo de sua produtividade.

8.6.8. Consumo cativo

A indUstria doméstica ndo registrou consumo cativo ao longo do periodo de investigacdo de
continuacdo/retomada de dano. Portanto, eventual dano a industria domeéstica ndo poderia ser atribuido ao
Seu consumo cativo.

8.6.9. Importacdes ou a revenda do produto importado pela industria doméstica

A indUstria doméstica ndo registrou importacdo ou revenda de objetos de vidro para mesa ao longo
do periodo de investigacdo de continuacdo/retomada de dano. Portanto, eventual dano a industria
domeéstica ndo poderia ser atribuido a tais importacGes/revendas.

8.7. Da conclusao sobre os indicios de continuacao/retomada do dano

Ante a todo 0 exposto, percebe-se que o direito antidumping imposto foi suficiente para neutralizar
0 dano causado pelas importacGes objeto de dumping, tendo em vista a recuperacdo dos indicadores da
indlstria doméstica evidenciada no periodo investigado e a auséncia de subcotacdo dos precos das
importacdes investigadas em relacdo aos precos da industria doméstica em todos os periodos, quando
considerado o direito antidumping.

No entanto, considerando-se o comportamento das importagdes investigadas (mais que dobraram,
em volume, de P1 a P5, apresentaram precos declinantes no mesmo periodo e que estariam subcotados
em relacdo ao preco da industria doméstica em todos os periodos ndo houvesse cobranca do direito
antidumping), a existéncia de potencial para que tais origens incrementem ainda mais sua producéo e
vendas de objetos de vidros para mesa para o Brasil e também o fato de terem sido constatados indicios
de continuacdo da préatica de dumping pelos produtores/exportadores desses paises, concluiu-se que a nao
renovacdo do direito antidumping levaria muito provavelmente & deterioracdo dos indicadores
econémico-financeiros da industria doméstica e a retomada do dano causado por tais importacdes.

Ademais, ndo foram constatados outros possiveis fatores que poderiam vir a causar dano a industria
domeéstica.

Em face de todo o exposto, pode-se concluir, para fins de inicio desta revisdo, pela existéncia de

indicios suficientes de que, caso o direito antidumping ndo seja prorrogado, havera retomada do dano a
industria domeéstica decorrente das importacdes objeto do direito.
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(Fls. 53 da Circular SECEX n? 13, de 26/02/2016).

9. DA RECOMENDACAO

Consoante a analise precedente, ha indicios de que a extincdo do direito antidumping muito
provavelmente levaria a continuacéo da pratica de dumping nas exportacdes originarias da Argentina, da
China e da Indonésia e a retomada do dano dela decorrente.

Prop0e-se, desta forma, o inicio de reviséo para fins de averiguar a necessidade de prorrogacéo do
prazo de aplicacdo do direito antidumping sobre as importag¢des brasileiras de objetos de vidro para mesa,
comumente classificadas no item 7013.49.00 da Nomenclatura Comum do Mercosul — NCM, originarias
da Argentina, da China e da Indonésia, com a manutencdo dos direitos em vigor, nos termos do § 22 do
art. 112 do Decreto n® 8.058, de 2013, enquanto perdurar a revisao.
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