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Como aumentar a competitividade das empresas
brasileiras frente as oportunidades do comércio
exterior
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AGEMCIA BRASILEIRA DE PROMOCAD E
DE EXPORTACOES E INVESTIMENTOS




COMO TRABALHAMOS

Empresas
A Agenc:a Brasileira de~ Entidades
Promoc¢ao de Exportacoes e Setoriais
Investimentos é um Servico Apex-Brasil Academia
Social Autonomo, vinculado ao Governo
Ministério das Relacdes Organismos
Exteriores Internacionais

 Promover a
exportacao de

Capacitacao

produtos e Exportacao
SEIVICOS Investimentos
brasileiros D

« Atrair Internacionalizagao
investimentos

externos




APEX-BRASIL

EM NUMEROS

JANEIRO a DEZEMBRO 2016

rasteras - uss 185,28

Exportacdes das Empresas
Apoiadas pela Apex-Brasil USS 42, SBI

Participacdao das exportacoes

das empresas apoiadas 22 9%
4

pela Apex-Brasil

O TRABALHO DESENVOLVIDO PELA APEX-BRASIL JUNTO AS

12.971 empresas apoiadas em

72 Setores da economia, abrange

222 MercadOS ao redor do mundo.




Entre janeiro e dezembro de 2016 foram lancados 862 eventos,

sendo 78,0% pelos Projetos Setoriais e 22,0% pelos Projetos Apex.

Principais locais de eventos foram:

Brasil 265
Estados Unidos 174
Franga 53
Alemanha 42
Colombia 38

57,2% dos eventos alocados nos mercados do PNE.

No periodo, houve uma reducao na quantidade de eventos langcados
de:

941 cnoos BP 862z

representando uma queda de -8,4% em relacao a 2015 .



NOSSOS CLIENTES

Perfil Exportador
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ApexBrasil °

AGENCIA BRASILEIRA DE PROMOGCAQ
DE EXPORTAGOES E INVESTIMENTOS

Trilha da Exportacao

Internacionalizacao

Promocao
Comercial

Qualificacao

Nao Exportadora
Exportadora Iniciante, Intermediaria e experiente
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PROMOCAO COMERCIAL

e Objetivo primordial de acdes de Promocao Comercial é
aproximar a oferta exportavel brasileira da demanda mundial.

e As plataformas de promocao ajudam na disseminacao de
informacoes sobre oportunidades de exportacao de
produtos/servicos brasileiros, aproximando vendedores de
compradores.




Critérios de PARTICIPACAO
de empresas em agoes de promog¢do

G Definicao de prec¢o para exportacao.

o - e

container.

/ Website em outros idiomas.



Nosso Projetos e Acoes

Como podemos ajudar sua empresa
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PRODUTOS E SERVICOS APEX-BRASIL ApexBrasilk.

EEEEEEEEE COES E INVESTIMENTOS

Intermediarias, Experientes e

Nao Exportadoras e Iniciantes

Internacionalizadas
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INTELIGENCIA DE MERCADO

Q Cadastre-se para receber nossas newsletters exclusivas B L @ © S mm

 Orienta o empresario em ACESSE OS ESTUDOS EXCLUSIVOS

[ ~ 7 .
suas decisoes estratégicas e
Nosso objetivo € ser fonte permanente de informacdes que possam impulsionar a promocdo comercial dos setores brasileiros. Com esse intuito,
n a b u Sca d e O p O r‘t u n i d a d e S desenvolvemos uma gama variada de estudos, anélises e levantamentos que podem ser conferidos abaixo:

. |nf0rmag5es qualiﬁcadas, OPORTUNIDADES DO PLANO NACIONAL DE EXPORTACAO (PNE)
anélises e EStUdOS SObre PERFIL DE MERCADOS EXTERNOS
mercados e paises

PERFIL EXPORTADOR DOS ESTADOS BRASILEIROS

= Info rmagaes VOItadaS pa ra PERFIL EXPORTADOR DE SETORES PRODUTIVOS BRASILEIROS
todas as maturidades de
empresas

BOLETIM DE FACILITACAO DE NEGOCIOS INTERNACIONAIS

BOLETIM CONJUNTURA E ESTRATEGIA

www.apexbrasil.com.br

Um
: http://www.apexbrasil.com.br/estudos-exclusivos-de-oportunidades-no-exterior \\


http://www.apexbrasil.com.br/

-
APA ESTRATEGICO DE MAPA ESTRATEGICO DE MERCADOS E OPORTUNIDADE
M COMERCIAIS PARA AS EXPORTACOES BRASILEIRAS
O Mapa Estratégico de Mercados e Oportunidades Comerciais para as Exportagdes Brasileiras é parte do Plano Nacional de Exportagdo 2015-2018 (PNE) e se destina
M E RCADOS E a subsidiar os eixos de “Diversificacdo de Destinos das Exportacdes Brasileiras” e “Diversificacdao da Pauta de Exportacdo Brasileira”. Para tanto, foi utilizada
metodologia desenvolvida pela Gerencia de Estratégia de Mercado da Agéncia Brasileira de Promocao das Exportacoes e Investimentos (Apex-Brasil), aliada as

prioridades apontadas por parte do setor privado brasileiro. O documento identifica e define mercados prioritarios para as exportacoes brasileiras, assim como as
oportunidades setoriais (em subgrupos de produtos) com maiores chances de contribuir para a diversificacdo da pauta exportadora. Destacam-se, portanto, paises
considerados estratégicos para a atuacao comercial brasileira, com posterior identificacdo de setores e formas de atuacdo em cada um desses mercados. Vale

ressaltar que os mercados considerados prioritarios para as exportagdes brasileiras de produtos s3o extensiveis também as exportagdes de servigos brasileiros, uma

D | S po N ive I p ara consu Ita fe rrame nta :.qur:'f cao:::loz?iiZ:Ii(ada ORI MRACOnamESs € aponia pum s merdts onsumiores e R ent e R prres
ceorreferenciada virtual de e
inteligéncia comercial que identifica
mercados para produtos e servicos

brasileiros, e oportunidades setoriais

b

ApexBrasil -

MAPA ESTRATEGICO DE MERCADOS E OPORTUNIDADE
COMERCIAIS PARA AS EXPORTACOES BRASILEIRAS

Oportunidad e £y 018

onsumidores

cipais parceiros da

As opartunidad: erciais de Produtos foram classificadas em quab Consolidac3o, Recuperac3o e Abertura (maiores detalhes w

Oportunidade por ‘Oportunidades por
Produto/Servigo Pafs

N

http://geo.apexbrasil.com.br A

Manutencado (2 paises - 11%) |:| Consolidacao (4 paises - 21%) D Recuperacao (13 paises - 68%) D Abertura (nenhum pais - 0%)
o —



http://geo.apexbrasil.com.br/

BRUXELAS

J _ PEQUIM

SAO FRANCISCO e
XANGAI

BOGOTA ‘N

ESCRITORIOS =

PELO MUNDO




Acesso a mercados:
Projetos Setoriais
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7 2 projetos setoriais apoiados

pela Apex-Brasil no periodo, sendo: Os 10 principais projetos setoriais

59 de exportacao de produtos representaram 82, 3%

. Alimentos,
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em exportag¢ao de produtos. entre janeiro e dezembro de 2016.



O que sao PROJETOS SETORIAIS?

Sao parcerias que a Apex-Brasil firma com entidades
setoriais cujas empresas tém interesse em exportar

Sa-. MM RS
ABICAB m s & ABCZ

ASSOCINGAD ERASLERA DA
INDUSTREA DE CHODOLATES, CACAL,
AMENDOWA, BALAS E DERNADDS
associacdo brasileira I V

Associagao Brasileira das Industrias do Mobiliario

E ]
we ENTIDADE REPRESENTATIVA -— ~
ApexBras“ + DE EMPRESAS DE UM -_— PROJETO SETORIAL DE EXPORTACAO
-V;:J[NU:\BE»}IE;U:EAJI[‘PE.UA’CC':.LD (:—) SETOR
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Qualificacao Empresarial
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Qualificagéo para a EXpOrta(;éo ﬁgﬁﬁﬁﬁsu.
Coordenacao de Competividade P .

. O

BRASIL vais

PEIEX

PROGRAMA DE QUALIFICACAO
PARA EXPORTACAO

Oficinas de
Competitividade

Mulheres na
Exportacao




PEIEX NO BRASIL 2016

PEIEX

PROGRAMA DE QUALIFICACAO
PARA EXPORTACAO

O Programa de Qualificacao para
Exportacao tem por objetivo qualificar
e Incrementar a competitividade
sustentavel e promover a cultura —
exportadora  por meio  da @ '
Implementacao de melhorias

gerenciais e inovacoes tecnoldgicas
nas empresas.
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EEEEEEEEE COES E INVESTIMENTOS

QUALIFICACAO EMPRESARIAL COM FOCO NA
PEIEX PREPARACAO PARA O COMERCIO EXTERIOR

PROJETO EXTENSAO
INDUSTRIAL EXPORTADORA

O PEIEX é desenvolvido pela Apex-Brasil através de parcerias com Universidades,
Centros Tecnolodgicos e Federacoes de Industrias em regidoes com potencial
exportador;

 PEIEX é fundamental no processo de identificacao e qualificacao das empresas
interessadas nos servicos da Agéncia;

O Projeto contribui para formacao de industrias mais competitivas no mercado
estrangeiro.
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PROJETO EXTENSAO
INDUSTRIAL EXPORTADORA

Nucleos Operacionais / 2016- 2018

Sul Sudeste Centro- Nordeste Norte
Oeste

Sao Paulo
Sao Paulo Investe SP

Sao José dos Campos

Porto Alegre Salvador

Lajeado

Caxias do Sul

Campinas Belém

Novo Hamburgo Ribeirdo Preto

Recife

Florianopolis Sorocaba

Sao José do Rio Preto Caruaru

Chapeco .
" Vitéria Petrolina
Curitiba -

Belo Horizonte

Londrina Fortaleza

Juiz de Fora
Uberlandia
Pouso Alegre

Maringa

Cascavel

Campina Grande

Ponta Grossa Rio de Janeiro




Qualificacao para a Exportacao

Oficinas de Competitividade

TEMAS TRABALHADOS PELAS OFICINAS DE COMPETITIVIDADE:

ApexBrasil °

AGENCIA BRASILEIRA DE PROMOCAQ
DE EXPORTACOES E INVESTIMENTOS

Oficinas de
Competitividade

Estruturando a area de Comércio Exterior

* Plano de negdcios Internacional

« Marketing e Vendas Internacional

 Operagoes e Logistica Internacional
 Planejamento financeiro Internacional

« Desenvolvimento de produtos para Comércio Exterior
 Exportacao de Servicos

v

PEIEX

PROJETO EXTENSAO
INDUSTRIAL EXPORTADORA



PASSAPORTE PARA O MUNDO

Servico online inovador, disponibilizado para clientes da Apex-Brasil:

* Acesso a base de conhecimento especializada
em negocios internacionais, com conteudo
audiovisual

ApexBrasi

S esroeuin t . s

e Capacitacoes a distancia: comece a exportar e
aumentar negocios internacionais

GESTAO DO CONHECIMENTO

szszszszszszszsz

e Conhecimento especializado sobre
oportunidades e como fazer negdcios em
mercados estratégicos S i

CONHECIMENTOS SOBRE MERCADOS

- -

VAREJO AMERICANO .
MMMMMMMM

AAAAAAAAAA



Internacionaliza¢ao Sebrae

Central de Ajuda @ CPF

EAD
SEBRAE
Autodiagnéstico M SEBRAE —

Negodcios Internacionais

Caro empreendedor,

Vocé esta acessando a pagina do autodiagndstico on-line do Sebrae. Aqui vocé pode preencher um questionario elaborado por especialistas em comércio exterior que tem por objetivo
ajuda-lo a compreender em que estagio esta a sua empresa em relacéo ao processo de Negdcios Internacionais.

1° Passo - Cadastro 2° Passo - 4° Passo - Fale com
Registre os dados de sua empresa e QueStlonarlo AU Y TUtor
obte.nha acesso para realizar o Responda as questes sobre o seu r : Ap6s o recebimento do resultado,
autodiagndstico. E importante que negdcio, produto/servico e como esta do o vocé podera interagir com tutores

todas as etapas sejam realizadas pelo sua atuag&o no mercado global. aliacéo e especialistas e dirimir suas duvidas.
proprio empreendedor.

Para acessar a versao anterior do Autodiagnostico (somente consulta) clique aqui.

ApexBrasil © www.internacionalizacao.sebrae.com.br

AGENCIA BRASILEIRA DE PROMOCAC
DE EXPORTACGES E INVESTIMENTOS



Plataforma INVEST & EXPORT BRASIL
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www.investexportbrasil.gov.br

AGENCIA BRASILEIRA DE PROMOCAD
DE EXPORTACGES E INVESTIMENTOS



http://www.investexportbrasil.gov.br/

Obrigado!!

R
ApexBrasil

AGENCIA BRASILEIRA DE PROMOCGAOQ O
DE EXPORTACOES E INVESTIMENTOS

Tiago Terra

tiago.terra@apexbrasil.com.br

SBN quadra 02, lote 11
ED. Apex-Brasil, Brasilia, Brasil / CEP 70040-020

+55 61 3426-0202



