FILIE-SE AO SINDICATO
o ESCUDO QUE DEFENDE A SUA REVEND A
PRESIDENTE_ SANDRA RUIZ

Um sindicato forte se faz com uniao e acao
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Objetivos do Sinegas
Profissionalizar as Revendas de

Gas LP em sua regiao de atuacao

através de a¢oes planejadase
estruturadas a fim de torna-las

sustentaveis no mercado

O Sinegas atua numa base
territorial de 229 cidades no Parana
congregando 2062 revendas de GLP



PROPOSTAS

O Sindicato Sinegas visando representar os interesses de
seus filiados, buscou alteragoes plausiveis adequando
para as reais necessidades dos revendedores



O principio da livre concorréncia podera ser ferido, gerando
infracoes de ordem economica.

Elevar os precos ou estipulacao de um preco padrao

Nao apresenta beneficios ao consumidor final

Diminui a inovacao do mercado, desestimulando a melhora

do servico gerando um aumento de precos e
uma concorréncia desleal

Estimular qgue combinem comportamentos e
caracteriza uma espécie de cartel



A nova politica de precos da Petrobras resultou em:

Os precos de venda ao consumidor do GLP nhao
acompanham os custos operacionais das revendas

Revendas fechando

Revendas migrando para a clandestinidade N




Tamanha competitividade muitas vezes injusta promovida por
“clandestinos” que comercializam o produto sem os mesmos
custos que o revendedor legalizado.

GAZETA DD POVO

Fiscalizagao aperta cerco contra
revendedoras 1rregulares de gas

CIDADEPORTAL

Altas no preco e concorréncia com clandestinos levam
revendas de géas a fechar as portas

Policia prende quatro pessoas e fecha revendas clandestinas de
gas de cozinha em Castro

FOLHA Economia.. FOLHA DE LONDRINA

Apertando o cel uJ O JORNAL DO PARAN A
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Outro fator a ser analisado é que as

reducoes ndo chegam as revendas de GLP, o que faz
com que o consumidor entenda que o revendedor
esta agindo de ma-fé nos precgos de venda.

A previsibilidade, a equiparacao de precos do industrial e
residencial, por que ha diferenciacao do pre¢o ? Tudo é
GLP e tudo sai do mesmo lugar. Por que temos que
equiparar os valores do GLP ao mercado internacional se

s6 importamos 30% do consumo no pais? i_:




Precisamos de:

- Politicas claras de preco
» Reducao nos impostos do GLP
. Setor profissionalizado



Art. 10. Fica estabelecida a obrigatoriedade do envio
dos dados de precos praticados pelos revendedores
varejistas de combustiveis liquidos e de GLP por
meio do sistema Infopreco.

(Exclusao deste artigo)

A apresentacao de dados nao apresenta beneficios ao
adequado funcionamento do mercado e ao consumidor

final, que podera arcar com os aumentos de preco
decorrentes de tal medida.



Modelo de negocio especifico

A revenda vende SERVICO e se diferencia por:

- Atendimento personalizado @
- Rapidez na entrega Jj
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(Inclusao de novo artigo)

Art. 21. Inclusao do sistema I-simp

(Sistema de informacoes de movimentacao
de produtos), visando a profissionalizacao
do setor, em substituicao do MCMM -

Mapa de controle de Movimentacao Mensal,
sistema no qual o revendedor de GLP
informara a compra e venda de sua revenda.



SINEGAS
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“Tente mover o mundo
O primeiro passo sera mover a si mesmo."

Platao
@ Av.Cerro Azul 184, Sala 4 e
I CEP87010-00 Maringé - PR (44)
9 sinegassindicato@gmail.com @ (44) 9 9805-7500

Obrigada a todos!



